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A_84_E5_90_8C_c71_109029.htm 你有地块，我有资本，同学

之间来个强强联合，发展实业，这是一家著名商学院EMBA

班上发生的事情。据说，国内EMBA班上同学间成交大生意

的事情屡见不鲜，“同学圈”概念及其影响力仍是EMBA教

育的重要魅力所在。 商学院强大的校友网络一直是EMBA教

育为人关注的一大热点，也是其一大卖点，有一句话这样说

：“上大学看学校、考研究生看导师、读EMBA看同学”，

从中可以领略到EMBA教育中同学圈人脉资源的重要性。

EMBA同学圈有多重要难以估量，但无论是商学院的教授，

还是EMBA学生几乎都未否认，花几十万元到商学院读书，

除了学习当下先进的企业管理理论知识以外，学生之间的经

验交流、开拓视野以及建立同学间的人脉关系也是通

过EMBA学习可以得到的几个重要收获。 ■资源互补方式多

样 “同学间的资源正好形成互补，与在商界中相比，同学间

的信任度更高，合作起来自然成功率也更高。”某著名商学

院04级的一位EMBA学生这样说，这位不愿透露姓名的学生说

，他目前正和一位同学密切合作，准备操作一桩价值十几亿

元的生意，目前已经接近成功，不过碍于商业机密上的原因

，现在不好透露更多细节。 很显然，与早前听说的EMBA学

生间达成企业供应链合作等案例相比，现在EMBA学生间的

生意越做越大。接受采访的北大光华、人大、清华等著名商

学院EMBA学生都认为同学之间，自然而然就会形成一种信

任感，而在此基础上形成的商务合作，应该无可厚非。但他



并不认为，学员完全冲着寻找合作机会而来。 除了在商业上

达成意向以外，EMBA班中还出现过“课未上完，人已跳槽

”的案例，即同学间谈论投机，于是其中一方将另一方挖到

自己企业的旗下来。 当然，对于更多EMBA学生而言，通过

互动和交流增加管理经验也成为EMBA同学圈的重要内容。

人大商学院04级EMBA学生广东银珠集团董事长池研生则就此

问题表达看法说，EMBA学生的生源非常丰富，其中既有外

企，也有国企，因此他们正好可以互补在不同体制下获得的

管理经验。 ■EMBA同学圈的能量究竟有多大？ EMBA同学

圈的能量究竟有多大？迄今为止还没有人就这一问题给予一

个精确的统计。 较准确并有参考价值的数字来自几大商学院

的网站，在清华大学经济管理学院EMBA中心的网站上，列

出了学员的构成，58%的学员为董事长或总经理，副总经理

为26%、政府官员为4%、中层管理者也占到了12%；而在长

江商学院EMBA中心的网站上，也列出了1至7期学员的构成

：64%的学员为董事长或总经理，副总经理为18%、政府官员

为9%、总监、主管也占9%；而中欧公布的2005级学员构成显

示，85%的学员担任总监以上职务，60%的学员在最高决策层

（总裁、首席执行官、董事长）任职。 一系列数字表明，中

国EMBA是商界精英的集中之地，EMBA班又被称为“老总俱

乐部”，“豪华同学会”等。 在这样的背景下，能够建立人

脉关系自然成为EMBA学习的一大魅力之处。另据有关报道

说，为了方便学员的“人脉”的积淀，各商学院都成立相应

的同学会或者俱乐部，如长江商学院至今已在9个省成立了同

学会。中欧成立了各种校友俱乐部，如高尔夫俱乐部、汽车

产业俱乐部等。总之，各商学院希望以各种方式，为学员提



供“人脉”资源。并且，这成了各商学院招生的一个“砝码

”。 ■注重同学资源应该只是一个过渡的现象 并不是所

有EMBA学生都非常看重“同学圈”人脉资源这个问题，他

们在这个问题上表达出了不同的观点。 人大商学院的一位05

级学生认为，目前多数人进入商学院学习还是重在补充知识

，真正将寻找商机放在重要位置的是凤毛麟角。清华经管的

吴宏雄早前就表示说“读本科看学校，考研究生看导师”这

些说法都可以认同，但“EMBA看同学”，在他身上还没体

会到。 著有《MBA通才之道》一书的中国欧美同学会商会会

长王辉耀认为，EMBA学员注重同学资源应该只是一个过渡

的现象，不会是永久性的现象。据他介绍，在国外，学员

读EMBA，主要目的是增加知识，如果商界人士为了积累人

脉资源，寻求商务合作的话，会去参加各种商业协会。
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