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https://www.100test.com/kao_ti2020/131/2021_2022__E5_95_86_E

5_8A_A1_E8_B0_88_E5_c96_131383.htm 在广交会上，中国人

想如何造句，用什么时态，而外国人在挖空心思压低价格。

用英语进行谈判要求绝对的语言和场面控制能力、敏锐的思

维、对西方文化和经济的深刻认识和强烈的民族认识和强烈

的民族自豪感和自信心。中国需要谈判高手，平等的发展机

会要*中国人自己去创造！下面我们为大家精选出各类谈判中

使用最频繁，最有效的句子，我们把它叫做“谈判口语要素

”，大量地脱口而出这些口语要素，必将使你在瞬息万变的

谈判桌上游刃有余。 1、Would anyone like something to drink

bdfore we begin? 在我们正式开始前，大家喝点什么吧？ 2

、We are ready. 来源：考试大 我们准备好了。 来源：考试大

3、I know I can count on you. 来源：考试大 我知道我可以相信

你。 4、Tust me. 来源：考试大 请相信我。 来源：考试大 5

、We are here to solve problems. 我们是来解决问题的。 6、We

’ll come out from this meeting as winners. 这次会谈的结果将是

一个双赢。 7、Ihope this meeting is productive. 来源：考试大 

我希望这是一次富有成效的会谈。 8、I need more information.

我需要更多的信自。 来源：考试大 9、Not in the long run. 从

长远来说并不是这样。这句话很实用，也可显示你的“高瞻

远瞩”。 来源：考试大 10、Let me explain to you why . 让我给

你一个解释一下原因。很好的转折，又可磨炼自己的耐心。
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