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向Linux领域的渗透，将Linux推向一个新的竞争局面。 正当

人们认为Linux会在波澜不惊中结束这一年时，甲骨文和微软

公司几乎同时向Linux出手，又将Linux推到了风口浪尖甲骨文

宣布推出自己的Linux操作系统甲骨文 Unbreakable Linux，随

后又传来微软与网威（Novell）就Linux达成有关协议。而无

论甲骨文是以新“竞争者”的姿态出现，还是微软以新“合

作者”的身份亮相，这两大商业软件巨头的介入，一方面说

明了Linux大潮的确不可逆转，更重要的则表明了围绕着Linux

的新市场格局已经形成，未来的竞争形式将更趋复杂。 来势

汹汹 美国时间10月25日，甲骨文公司首席执行官拉里埃里森

（Larry Ellison）在甲骨文 OpenWorld会议上宣布，将提供完

整的Red Hat Linux支持。那些由红帽（Red Hat）公司提供支

持服务的客户，可以轻而易举地进行切换，改为由甲骨文提

供支持。 实际上，甲骨文并未打算从头打造全新的Linux版本

，而是根据Red Hat Linux的源代码进行复制。“每次红帽推

出新版本，我们就会把我们的版本与其同步，我们添加的只

是除错用的修补程序。”埃里森保证，凡是通过Red Hat

Linux兼容性认证的软件，都可以继续使用。而此前， 甲骨文

虽然也已宣称全面拥抱Linux，但还只是选择与红帽这样

的Linux公司进行合作，而不是自己加入Linux战局。 甲骨文

的支持费用将不到红帽收费标准的一半。该公司表示，甲骨

文 Unbreakable Linux的用户可以获得比红帽的客户更低的价



格、更强的除错服务以及更周全的法律保护。此外，甲骨文

允许任何人免费下载软件，这一点也与红帽不同。 显然埃里

森是在表明，甲骨文会以更低的价格提供更出色的服务，这

对于客户而言是一个巨大的诱惑。一直以来，甲骨文都是红

帽的大型商业软件合作伙伴，双方有7年的合作历史，如今的

甲骨文成为了红帽在市场上强有力的竞争对手。尽管埃里森

强调会继续对任一家Red Hat Linux客户销售提供支持服务，

红帽方面也回应，表示将不会中断与甲骨文的合作，然而，

双方又都表示，对方所提供的支持并不完善。 与甲骨文的来

势汹汹不同，对开源社区一向态度冷淡的微软显得温和了许

多。如果说甲骨文与红帽是“化友为敌”，微软与宿敌网威

则是“化敌为友”。11月2日，微软公司与这家Linux操作系

统的主要销售商签署协议，以便增强其（SUSE）Linux 产品

与 Windows 产品之间的互操作性。双方将在三个技术领域进

行合作：虚拟化、管理物理服务器和虚拟服务器的网络服务

、文档格式兼容性，并通过创建一个联合研究机构来共同设

计和测试软件组合，并与客户和软件开发公司合作、开发和

支持这些技术。 “作为此项合作的结果，客户将能

在Windows上运行虚拟Linux或在Linux上运行虚拟Windows。

”网威公司执行副总裁和首席技术官Jeffrey Jaffe说。“客户老

是问我们，他们如何才能通过虚拟化合并使用多操作系统的

服务器。经过合作，微软公司与网威公司能使用户选择最适

合其应用和商业需求的操作系统。” 作为协议的一部分，微

软公司承诺，不会向已经购买了网威公司SUSE Linux

Enterprise Server或其它网威相关产品的客户主张其专利权，网

威公司也不会向合法持有Windows或微软公司其它相关产品



的客户提起类似的诉讼。微软将因此预先支付给网威2.4亿美

元，以便使用该公司的Linux软件产品。与此同时，微软还将

支付价值1.08亿美元的Linux软件专利使用费。 微软公司首席

执行官史蒂夫鲍尔默（Steve Ballmer）说，通过使客户不会受

到法律威胁以及提高产品的互操作性，这一协议能够使各自

的产品对客户更有吸引力。他表示，我们希望同时使

用Windows和Linux的客户选择网威，并为此提供营销支持。

微软会派出一支以销售Windows-Linux虚拟化解决方案为主要

任务的销售团队。 微软认为，此项协议不会导致客户流失，

相反，一流的产品解决方案和市场差异化将带来更多商业机
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