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进程文案怎么做 工作几年，经手的项目策划有很多，其中有

很多精品，也有很多不成熟的策划。此外，还见过不少同行

们的项目策划。给我一个感觉，的确，就IT媒体来说，项目

策划书做的职业化精品化程度最高的仍然是中国计算机报和

计算机世界集团。我们每个策划都经过新点子，前期调查，

开会立项，初步草稿，正式版DOC和PPT以及执行进度文案

几个阶段。我是不允许一份寥寥百字，无法解答客户问题的

策划案存在的。那么怎么做好一个好策划？我认为，无非就

是回答3个问题： 第一个问题：这个项目我不能做而你能做

，这是为什么？ 回答这个问题的答案是媒体无可比拟的资源

优势和公关公司/厂商市场部力所不能及的能力范围。只要客

户无法单独完成这个有价值的项目，那你这个媒体就有存在

的价值。 第二个问题：这个项目能给我带来多少好处？特别

是销售上面的好处？ 如今的厂商大部分需要对销售端立杆见

影促进作用的媒体活动，当然也有部分以品牌活动为主。如

果你的策划案能够直接回答这两个问题，那么就成功一半了

。 第三个问题：我花这么多钱我能得到什么？ 厂商掏了钱，

就需要收益回报。你能给人回报什么东西这很关键。我个人

觉得有形和无形回报相结合是最好，例如硬广告和版面文字

回报这是最直接的。活动和门户合作扩大传播面积也是很吸

引人的。除了这三个问题，项目开篇对市场形势和项目必要

性的分析也是很重要的。有时候对形势估计的危言耸听点也



不是坏事，可以增加对客户的吸引力。 100Test 下载频道开通
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