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，香港高诚财富管理公司董事总经理，曾任职花旗银行私人

银行部董事，负责超级高产值客户业务，拥有近10年的私人

银行经验。来源：www.examda.com “对于那些10亿美元级别

的超级富豪，每个银行都会跪着求他们进行投资，私人银行

家仅仅说投资会带来多少回报，是根本不足以敲开那扇厚厚

的门的！”说这番话的是具有近10年为超级富豪理财的女私

人银行家吕璧慧，她说的“那扇厚厚的门”当然是指银行家

们通往“富豪神秘宝藏”要打开的“阿里巴巴之门”，这扇

门不会为每个银行打开，特别是“外人”。精明干练的吕璧

慧，是前花旗银行私人银行部董事，目前高诚财富管理有限

公司的总经理，傲人的哈佛商学院MBA及华尔街背景，加上

有探险、绘画和赛车等广泛的兴趣爱好，帮她一次又一次找

到了“芝麻开门”的秘诀，也让我们了解到超级富豪的“私

人银行宝藏”，从发现、发掘、合法转移到理财的全过程。

1、寻找超级富豪来源：www.examda.com “以我多年的经验

，很多真正的超级富豪根本不会去类似北京的四大财富俱乐

部，我们也不会去参加这类俱乐部”，吕璧慧甚至神情严肃

很认真地反问了记者一句：“你认为有用吗？”“纯粹是一

些人为了结识更有钱的人而举办的，我的客户不在那里，因

为超级富豪他们不会摆明了说，我很有钱，你们来收我的税

吧”。 “大隐隐于市”成为众多超级富豪的生活方式，神秘

低调的出入于众多公众场合，甚至很多不常在媒体露面的富



豪在河边垂钓的时候，就像是一个以钓鱼为生的渔公，没有

人能够真正通过此人的言行判断他身后的财富。那私人银行

家们如何才能在茫茫人海中发现他们的超级客户呢？那些超

级富豪又通过什么方式结识他们中意的私人银行家，让银行

家走进他们的生活，帮助家族筹划各种各样稀奇古怪的理财

需求呢？ 在花旗银行，吕璧慧可以通过银行的信息系统分析

辨别出部分潜在的超级客户，很多银行客户也乐意接受这种

银行的“超级VIP服务待遇”，如到府服务，贵宾享受等等。

但是更多的超级客户则是通过各种各样高层朋友的口碑介绍

，他们的资产分布于全世界，投资于不同的银行和实业，他

们还有很多奢华的兴趣和理财需求没有被满足，花旗银行只

是他们的一个选择之一。“通过朋友介绍，主要是考虑资金

来源的合法性和安全性”。 对于国内目前没有开放私人银行

业务，很多有这方面需求的超级客户如何才能找到他们，他

们又如何拓展业务的问题，吕璧慧这样分析道“目前亚洲私

人银行的市场份额是50亿美金，随着中国内地经济的高速发

展，越来越多的人通过创业成为了超级富豪，而这些人才经

过了第一代，有的正在向第二代过渡，内地私人银行业每年

成长率将超过30%，而香港的只有8%左右，香港已经是第二

代，甚至是第三代了，香港已经没有什么创业家了，我们的

私人银行业务重点也将放到中国内地。” “我们在香港本来

就认识很多国有企业和民营企业的上市公司总裁，他们很多

都是我的客户，并且我很‘侥幸’的认识了很多国家的政要

及其子女，他们能够介绍给我很多类似的客户”，吕璧慧还

介绍说，这些富豪都有一个自己的小圈子，“针对很多中国

内地的客户，我们要求资金的合法性和安全性，我们只针对



他们的海外资金进行理财服务，国内的资金我们不管理。”

“比如很多香港的上市公司总裁，他们的资金到了香港就属

于海外资金了，我们就可以进行理财操作了。” 100Test 下载
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