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https://www.100test.com/kao_ti2020/16/2021_2022__E4_B8_80_E7

_9B_92_E6_8A_97_E7_c23_16755.htm 抗生素目前是国内医药

市场价格空间最大的，销售收入占医院药费总收入的30%以

上 这是一种抗生素，属于头孢三代，通过它人们可以看到药

品价值链条上的方方面面。 患者在市场上购买的零售价是170

元一针，这样的价格是要经过政府审批或备案的，不过销售

区域不同，各地对此的定价政策也大不一样。有些公司专门

做给厂家报批新药，有的一个就要50-500万。 这种药的批发

价是170/1.15=148元，这是国家规定的15%的差价。但医药圈

内把医院从医药公司的进货价叫“扣率”，就是批发价基础

上的折扣，如果说它的扣率是“70扣”，那么也就是148

×70%=104元，即医院真实的进货价是104元，中间赚

取170-104=66元，医院不需纳税，这都是纯利润。 药厂一般

给一个地区销售商的价格叫“底价”，其余的它就不管了，

这样的药现在的底价一般是12元。因此，地区医药代表可以

拿到的就是：医院“进货价”104与“底价”12的差92元，再

扣除17%增值税为76，再扣除医药公司赚取的4%～5%的费用

，也就是70元。 这70元医药代表要“打点”很多。一般地要

按医生处方量给回扣，回扣比例为零售价的15～25%，大约

是35元上下。有的还要考虑药房收取费用，如1%。 可以看出

，这样零售价170元的抗生素类药品，医院得到66元，医生回

扣35元，增值税16元，药厂12元，开发医院销售费用5元，维

护医院销售费用5元，经销商5元，其他协调费用5元，医药代

表提成11元。你看到了啊，这里面利益最大的是医院和医生



，分别占40%和20%。 而药厂的利润是最微薄的。药厂的成

本中一般制造成本占70%，期间费用占30%。相关统计显示，

我国6000多家药品生产企业中亏损面达到28%，而所有企业的

销售收入加在一起还不如美国一家最大的跨国制药企业。在

我国生产的所有化学药品中，具有自主知识产权的药品不

到3%。 而生产这一类药品的药厂全国现在就不下100家！国

务院研究室陈文玲研究员的数据说，全国有2/3的省份和80多

个地区或城市都将药品生产作为支柱产业，国药品生产结构

雷同，生产能力严重过剩。 这样一种药从生产到患者手里要

经过6-9个环节，而中间商则不计其数。有的是有营业执照的

公开交易者，还有的是暗箱的隐性交易者。前者可能包括

：6000多家制药企业，12300家药品批发企业，18万家零售药

店，1349家药品连锁店(共设4万家分店)，30多万家医疗机构

，上万家药品代理机构。后者则可能是：10万多名医药代表

，30多万个医院药房和210万名有处方权的医生，上万家招标

代理机构，一些医院院长，药房主任和采购员，非法药品集

贸市场上大量现金交易的个体药商等等。(这段列成表格更明

显) 而据《价格理论与实践》所刊的调查估算，大约20%

～30%的巨额利润都被隐性交易者所瓜分了。可以说，到患

者手中的药品价格却是早被“计划好的”。 我们国家是医药

不分的，通过医院销售的药品占80%，而发达国家的医疗费

用中药费比例一般仅为3%。我国近几年在医院的总收入中，

药费收入60%～80%。就是所谓“以药养医”。 抗生素现在

是医药市场价格空间最大的，占到近几年医院药费收入排的

前五位，销售收入占医院药费总收入的30%以上。因为利益

原因而滥用的现象则十分严重，我国每年有8万人死于抗生素



滥用。发达国家有说法是购买抗生素比买枪还难。 100Test 下

载频道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问

www.100test.com 


