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E9_99_85_E5_B7_A5_E7_c41_186064.htm 如何获取并评估、筛

选有价值的国际工程项目信息，在抓住市场机遇的同时，把

风险控制在最小范围，是我们每一个国际工程承包公司面临

的问题。本文对此问题进行了介绍。 获取国际工程项目信息

的渠道 首先，我们要充分利用商务公共信息服务体系。

自2001年以来，我国商务公共信息服务体系建设的步伐明显

加快，商务部政府网站内容不断丰富，在商务公共信息服务

体系建设过程中发挥了主渠道作用。各国外经贸政策环境数

据库、国内涉外政策法规数据库等若干大型数据库建设先后

启动，为商务公共信息服务提供信息资源保障。此外，随着

信息服务推广力度不断加大，中国对外承包工程商会、各外

经公司等机构承办的国际工程承包专业网等对外经济合作专

业网站为企业和劳务人员提供全面的国际市场信息，帮助企

业开拓国际市场，帮助劳务人员提供劳务输出就业信息。 第

二，密切关注世界银行、非洲开发银行等国际金融机构发布

的信息。非洲建筑市场投资主要依赖国际援助，非洲国家每

年获得的用于工程项目建设的援助资金达100多亿美元。 第三

，目标锁定重点国别。从商务部驻外经商参处网站公布的信

息了解目标国的宏观政治经济形势和相关法律法规，从当地

政府的经济发展规划中获取政府重点投资领域等信息，进而

从当地建筑商中介组织、相关专业刊物或网站获取具体项目

信息。有条件的公司，可在重点国别设立代表机构，或者通

过当地代理人直接与潜在的业主沟通交流，捕捉机会。 第四



，关注国际工程项目招标信息专业刊物。很多国家有提供招

标信息的专业刊物，如英国的《国际工程周刊》（ICW）定

期发布各国招标信息，内容包括业主、项目规模、资金来源

等等。 此外，随着我国对外经济合作事业的快速增长，一批

管理规范、成绩突出、有一定实力的中介服务商脱颖而出。

中介商通过提供项目和人才供求信息的收集、整理、储存、

发布和咨询等服务，为企业搭建信息服务平台，帮助企业和

劳务人员进行自我推介，寻找合作伙伴。 评估筛选有价值的

国际工程项目信息 获取了国际项目工程信息之后，要依据公

司自身实力、项目具体条件和业主综合情况乃至项目所在国

的整体形势，对项目信息进行筛选。 首先，全面了解国际工

程项目所在国的相关情况。包括：当地政府政治和经济形势

、相关法律规定、劳动力成本等生产要素市场行情、交通运

输和通讯情况、自然条件等。要避免到政治不稳定、金融风

险较高的国家或地区开展国际工程承包业务。 其次，重点了

解工程项目的资金来源及项目规模。选择有充足资金保障的

项目，可根据项目预付款的比例来判断，如预付款比例过低

则要慎重考虑。特别需要重视的是，一些非洲国家是外汇管

制国家，要充分考虑资金调度问题。 第三，详细评估国际工

程项目的具体条件。包括项目所在地的现场条件、业主在以

往建设工程中的对待承包商的态度及按时支付工程款的能力

、监理人员的权责分工以及主要的工作程序和工作方式、项

目技术难度、合同条件、专业特点等等。 第四，综合考评公

司自身实力，全面衡量所具备的优势和劣势。所选项目应适

合公司的专业特长。公司现有技术水平应能够达到项目的技

术要求。公司的财力状况及融资能力和手段应能满足带资承



包项目的要求。 完善国际工程项目信息服务系统是我们的发

展方向 多年来，我国的国际工程项目信息来源主要有以下几

个方面：一是驻外使馆经商参处；二是各公司驻外办事机构

和公司；三是出访的临时团组和个人关系；四是部分新闻媒

介，如报纸、杂志等。信息服务系统不够完善，信息途径较

少，同时由于没有统一的信息处理网络，公司各自为战，导

致大量的信息重复处理和大量的信息浪费现象，这在一定程

度上影响了我国对外承包工程事业的发展。 我国对外承包工

程企业基本上靠自身的力量寻找项目信息，势单力薄，往往

是顾此失彼，极易对国际市场的综合行情作出错误判断。这

是我国企业进军国际市场面临的一个十分普遍而又严峻的问

题，政府和相关中介组织在建立我国企业开拓国际市场的信

息服务体系方面面临着艰巨的任务，否则我们将很难适应经

济全球化的挑战。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接

下载。详细请访问 www.100test.com 


