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时节,丹桂飘香。弹指一挥间，离岗锻炼的两年时间已到，今

天我十分荣幸地站在这里.向大家汇报离岗锻炼两年来的历程

、收获与启示。 在过去的两年时间里，本人历经了武大工商

管理学院学习、汉口竹叶山集团公司打工、荆门宝富科技发

展有限公司任业务经理、个人创业经营建材和通信产品四个

阶段，走出了学习奠基础、打工学经验、创业谋发展的路子

。回顾两年离岗锻炼的时光，我收获很大,感受很多。 一、历

程 (一)学习奠基础。古人云:学无止境。刚离开政府机关，我

很清楚自身的能力与社会要求的差距，决定首先到武汉大学

学习充电。我以前学的是行政管理，为融入商业社会的各个

层面，我选择了工商管理学专业,主修了《市场营销学》，经

过半年多的学习，对市场经济从理论上有了一定的把握，为

下一步的打工创业奠定了基础。 (二)打工学经验。常言道:学

以致用。在武汉大学学习结业后，我参加了在汉举办的人才

交流会，应聘在汉口竹叶山集团公司任职。在公司期间，我

接触了在汉的麦德隆、家乐福、华联等大型零售企业、武汉

的大型专业批发市场，对商品贸易流通有了深层次的接触和

体验。后经朋友推荐，我回到荆门在市宝富科技发展有限公

司任业务经理。通过外地市场和本地市场的链接，开展了彩

钢板、煤炭经营业务，取得了初步成功。 (三)创业谋发展。

“发展才是硬道理”。根据业务的需要,我先后到深圳、广州

、海南等沿海城市，实地参观了一批公司、企业，接触了不



同企业的老板和中层管理人员，对沿海的经济发展模式和企

业管理有了较深层次的认识。在逐步熟悉本地市场后，本人

开始尝试独立创业，初步摸索出建材、通信产品的经营之道,

在激烈的市场竞争中奋争，谋得了一片属于自己的天地。 二

、收获 一是开阔了眼界，学会了用全方位的思维去了解社会

、思考人生。在外学习打工的时间里,我亲自体验了私有、国

有、股份制等不同性质企业和生产制造、商业、通信等不同

行业。不同工作岗位的经历让我对市场经济的规律有了更加

深刻的认识。在知识经济和网络经济蜂拥而至，全球经济一

体化的新经济时代，科技、信息、诚信、团队合作精神显得

尤为重要。离岗前在乡镇工作面对的是农业、农村、农民，

难以融入整个商业社会，离岗锻炼使我零距离感受了以市场

为中心工业产品的生产，感受了商业时代发展和社会前进的

步伐，感受了市场经济的繁荣。 社会是个大舞台，人生应该

多途径寻找适合自己的角色。记得刚从政府机关出来，曾经

因为顾及别人的眼光而畏手畏脚，曾经因为是公务员的身份

而放不下面子，曾经因为捉襟见肘而不敢下海畅游。后来经

过学习打工创业，我逐渐认识到，“面子分文不值，事情做

好了，也就有了面子”。人的一生应该是不断实现自我价值

和社会价值的过程。我们年青人，只要敢于融入市场经济的

大潮，勇于投身经济建设的主战场，才能在不同的岗位上建

功立业，才能无愧于自已的青春，无愧于伟大的时代。 二是

体验了竞争，加速了自身知识的不断更新和个性的不断完善

。商业竞争无情，需要的是高效率，在信息获取、决策、执

行任何一个环节反映迟缓，机遇稍纵即逝。而这些必须全面

的知识和快捷的信息。为了搞好公司管理，我对经济法学、



财务管理等方面进行了认真的学习。在不断的学习中，拓宽

了自己的知识层面。从在外打工到自身创业，从以前受命于

别人到自己找项目做，每个阶段都经历了种种意想不到的困

难，至今记忆忧新。一个项目，从跟单的前期准备到合同签

定、从厂家发货到后期资金的回收，我处心积虑，谨慎思维

、唯恐出现一点纰漏，否则将前功尽弃，弄不好倾家荡产。

为了满足客户的需求，我每次都是跟车连夜发货，为了路上

不出现意外，我几乎一夜不眠，那种滋味使我体会到了艰苦

创业的真正含义，锤炼了敢于吃苦，敢于承受困难、承担责

任的个性。在不同的工作环境中，我接触了解了商业社会的

各个层面，不同的工作环境完善了我对人对事的处理方法。

这些都为我今后在公务员的岗位上建功立业奠定了坚实平台

。 三是锤炼了自我，提高了自身的生存本领和竞争能力。在

激烈的市场竞争中，使我对市场的判断，对事情的决策斡旋

能力有了很大的提高。从草率决定到严谨思维；从一件事情

需层层请示到自己独立思考决策判断；从事事依赖别人到自

己协调方方面面关系独立完成一个项目。经过各个阶段的学

习锻炼，我感觉自身在为人处事方面经历了深刻的转型。同

时，在实践中我悟出了人生创业须坚持的一条基本方针，即

“十字”:信息 关系 资金 经验=成功。信息是关键，在商品经

济时代，获取信息手段和方式必须是最先进和最快捷的；公

共关系是前提，协调各方面关系，将各方面的关系资源整合

，对于初创业者发展客户尤为重要；资本是根本，创业资本

是必需的，否则将无从谈起；经验是保证，必要的行业标准

、质量标准及商业运作的流程必须掌握，但初创业者不可一

蹰而就，须细细摸索。四个要素之和等于成功。这些恰恰是



公务员的短处，一个真正有所作为、为实现人生价值而奋斗

的公务员，必须敢于走出去，在实践中增长本领，方能经历

风雨后见彩虹，涉深水后得蛟龙。 四是结交了一批朋友，拓

展了人生发展空间。离岗锻炼的过程中，拓宽了交际交往的

渠道，积蓄了宝贵的人际关系资源。这些人际关系，有些是

在患难之处见真情而结识的真诚朋友，有的是业务往来中见

诚信而结交的生意伙伴，这些人际关系资源必将拓展人生的

发展空间，成为人生历程中一笔不可多得的财富。 启示 一是

市场经济竞争的核心在于以市场为导向，以顾客为中心。它

不是一句空口号，而是要求企业的研发、生产、营销、推介

必须以满足顾客的需求和为顾客创造价值为理念。现实中，

方便、实用、有效就是满足了顾客所需，质优、品牌、创新

就是为顾客创造了价值。 二是市场经济发展的速度在于思想

解放的程度，改革的力度取决于思想开放的步伐。要深刻理

解“三个有利于”的科学判断标准，勇于创新，敢做第一，

才能抢抓市场机遇、发展自身。 三是地方经济的发展，企业

的壮大，名牌的塑造既离不开政府，但又不能完全受控于政

府。他需要政府政策、资金、环境的扶持，实现真正意义的

自主决策、自主经营。需要管理型政府转变为服务型政府，

优化审批制度，实行后置审批。 学习增长才干,锻炼成就末束

。在此，我感谢区委、区政府给予了这一次离岗锻炼的机会

，它将是我人生中一段难得难忘的经历，使我变得理性、坚

强、勤奋、诚信、更具有责任感，我坚信我今后的人生之路

将走的更加坚实。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接
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