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州站CEO胡广伟访谈实录 2006年的互联网市场可谓十分活跃

，新概念，新名词雨后春笋般滋生，让人眼花乱，目不暇接

。在这个信息爆炸的时代，海量的网络信息有限的眼球资源

的今天，传统的搜索引擎和大杂汇己经不能满足须要，信息

的精细划分和垂直搜索地联网站点应运而生。以飞鸽传书

（http://www.fige.com.cn）为代表的分类信息门户网站的繁荣

再次印证了中国互联网行业的巨大潜能。 4月19日，从国内最

大的分类信息网飞鸽传书总部传出消息，其旗下一个普通的

加盟站分在一天之内就接了8个商家建站以及精品广告的定单

，且还有众多的准客户在洽谈。无意中听到的这个消息引起

了笔者的好奇与关注，所谓有须求才有市场，分类信息广告

的市场须求和市场认可度到度如何？这个行业的景况到底怎

么样？带着这样的疑问，笔者电话采访了飞鸽传书苏州

站CEO胡广伟先生和他的团队。 （前面开场部分略过） 记者

：听说您们分站在4月19日一天之内就接了8个商家建站以及

精品广告的定单，是真的么？ 胡广伟：是真的。我们的现在

的业务很好。不止是那一天，每天都会有成交的单子。 记：

方便和我详细说说4月19日那天的情况么？比如：涉及的成交

额和现金收入。 胡：8个建站的订单，其中3个是基本型的，

每个600，剩下5个是VIP的，每个2000，加上精品广告的，那

天一共是收了近2万块钱吧。还有的广告主有意向但没有正式



签单付款，因为总站技术那边的广告位还没弄好，没有地方

放，所以我一直在催那边的客服嘛。 记：您是从什么时候知

道飞鸽传书这个网站的，又是什么时候加盟的。 胡：年前，

元月份吧，当时也是无意中在网上看到飞鸽传书这个网的，

就联系加入了。正式成为了飞鸽传书网苏州站

（www.szfige.com）站长的时间是07年的1月17日。 记：是一

看到飞鸽传书网就觉得很不错，就想加入么？ 胡：是的，我

从小就给自己制定了人生的目标，要在自己35岁之前拥有自

己的想要的一切。大学毕业后就不断的寻找一些尽可能实现

自己目标的机会， 我以前也做过生意，炒过股票，炒过房地

产。这几年有了一定的积蓄，就一直想做一点事情，想创业

，之前经过朋友的介绍，也了解网络创业的优势的，当时一

看到这个网，就发现很不错，觉得无论是从页面给人的感觉

，还是从功能技术上，以及业务思路和理念都很不错，我就

心动了，但是我也还是先去看了别的分类信息的站点，必竟

投入去做之前要做一个比较嘛。 记：比较的结果呢？ 胡：呵

呵，当然还是觉得飞鸽传书最合适嘛，飞鸽传书有3000多个

城市分站，在地联这一块的优势是不用置疑的，分类信息嘛

，按地方智能自动去区分是一个很实用的特色。经过了几天

的市场考察，我就认准了这是一块大市场，在苏州这样的发

达城市里，上网人数已占到很大一部分，而且分类信息作为

人们生活的网上手册，与网民的距离越拉越近。春节过后我

就跟朋友开始研究工作开展计划，制定管理方案与营销方案

还有人员招聘计划等等，我不怕吃苦，有清晰的运作思路，

坚信自己的能力，后来我想扩大，做临近城市的飞鸽业务。

飞鸽传书总站看我做得还不错，就同意我做为飞鸽网旗下华



东地区吴江、张家港、常熟、徐州站等江苏部分城市站站长

，那是07年2月份吧，目前我这边已经是华东地区最大的站长

了。 记：能谈一下您从加入飞鸽传书之后是怎么运作的么？

苏州站的现况如何？ 胡：首先寻找办公地址，将公司安置在

了苏州最为繁华的路段人民路，商务专用写字楼，当时我就

想：要么不做，要做就要做好！要提供给员工一个良好的办

公环境，共同努力，做最好的本地化同城分类信息平台，为

苏州百姓企业服务。 飞鸽传书苏州站目前已经有专职员工30

余人，兼职人员20余人，我的想法首先要把自己的团队组建

起来。对团队工作人员要求也颇高，学历最低都是大专院校

的，我的助理都是本科英语水平至少6级以上的，我知道高素

质的人走在一起才能组织成一个优势的团队，再结合团队里

每一个人的特长一起发展更具优势。 记：您好，能谈一下业

务开展和服务方面的情况么？ 胡：四句话：开展全面推广，

提供优质服务，深度挖掘资源，明晰业务流程。 开展全面推

广，提供优质服务 飞鸽传书网致力于打造全国最大的中文分

类信息发布与搜寻平台，我认为总部为地方搭一个好的舞台

，而如何唱好这台戏就需要结合当地的实际情况进行深度开

发。为了尽快使网站进入良性运转，公司专门配备了两个信

息发布员，信息发布员每天的工作就是通过各种不同的渠道

，比如：报纸上的分类广告、电视上的广告信息、电信黄页

上的广告等渠道收集相关的信息，再编辑、发布到网站，保

证了每条信息的真实性，在注重信息数量的同时也要做好“

质”量。 在做网站内容的同时，线上推广工作也紧锣密鼓的

进行着。通过前期一些基本的推广方法，网站前期流量有明

显上升的趋势。信息发布量也日渐上涨，网民对分类信息的



需求程度也日益体现了出来，这些更坚定了我的信心，我的

选择没有错。飞鸽传书网特有的商家黄页，为商家、企业提

供的自助建站系统，用户可以轻松制作一个属于自己的具有

百兆空间的、强大数据库支持的智能化的动态网站。解决了

中小型企业缺乏大型企业多年经营的完善销售渠道的问题，

利用电子商务可以获得广泛的市场信息，并扩大营销，弥补

销售渠道劣势。 我很是看好为商家提供自助建站这项服务，

现在中国的中小型企业居多，如何正确引领中小企业走上电

子商务的道路？我前期的时候先是让业务员通过线下市场去

做一些市场调查，从初步的调查结果显示，有很大一部分商

家对网上贸易这块不是很了解，但是又很有兴趣。我抓住这

些商家的心理，为每一个加入的标准商家提供适合的方案。

对每一个业务员都精心管理与培训，制定业务员激励机制，

业务员也都充满干劲 五一过后，我计划充分做好现有的商家

，为每一个标准商家提供最优质的服务，以此在商家市场中

做好口碑宣传。在网站用户聚合上再花上一些功夫，开展一

些适合市民的活动，线上线下一起组织，相信一定能取得更

好的效果。 第二点： 深度挖掘资源，明晰业务流程 深度挖掘

网站资源，现在飞鸽传书网的盈利点很多，比如：VIP精品广

告信息、商家自助建站服务、网站广告服务以及将要推出的

企业电视台等等，多种可盈利模式。制定了清晰的业务流程

，透过业务流程表我们可以看到，从一开始的业务洽谈，到

方案提交再到后期的网站维护，分工细作，客户反馈信息再

返回到确定建站方案，处处为商家着想，为商家提供实实在

在的优质服务。我要求每个业务员每天回来必须有收获，要

利用飞鸽传书网的优势特点，和对手竞争。采取的是分公交



车路线的方式，分区域分类别的开发客户，有目标有组织的

去挖掘潜在的客户，当然也少不了电话营销的方式。 成功的

到来不是偶然的，依托总站平台，结合当地的实际情况以及

特点，苏州站已经形成了适合网站发展的“苏州模式”。说

到“苏州模式”，我表示还远远不够，只是算是有了一个“

雏形”吧，相信会有更多的惊喜带给大家。 2007年，我给自

己制定的目标是07年底达到100万的营业额，打造300人的团

队，拥有自己单独的写字楼；2008年突破500万营业额，并逐

年增长。飞鸽传书苏州市场拓展开后，接着开展吴江/常熟/

张家港/徐州市场，争取年营业额突破800万，在飞鸽传书总

站的带领和支持下一定会做得更好。 飞鸽传书苏州站站长：
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