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7_A7_BB_E6_B0_91_E5_c107_208140.htm 我来加拿大已经十多

年了, 有很多经验体会和一些很有意思的见解想与新移民谈谈

在加拿大的发展机会和存在的问题。我是以留学身份到安省

的滑铁卢大学读生物方面的研究生。然后，在多伦多世界著

名的医学研究中心多伦多总医院，多伦多儿童医院找到医学

方面的研究工作，工作条件是最好的，并且非常稳定，但工

作了没几年，就开始自己办金融信息咨询公司，帮很多朋友

和同胞赚了钱。最近几年来了很多我们大陆的同胞和朋友，

使我看到和想到很多问题。我想若能以我自己多年的所见和

体会，使大家到新地方少走弯路和尽快适应加拿大的新生活

，找到自己的发展机会就好.十多年前，我们中国大陆刚刚改

革开放，到加拿大来的人大多数是先在大学读书，然后在大

学或研究机构工作，很简单。也有少数在洋人的公司里工作

。没有别的机会，如到华人（大陆的也好，香港台湾的也好

）办的公司里工作，自己做生意等，读书和工作都必须要很

好的英语，当时来的大多数是学生，英语都比较好。他们现

在大多数都已适应了加拿大社会并且安居乐业。十多年来，

不乏成功人士。遗憾的是，在这里没有几个很熟悉北美金融

市场的成功的企业家，为大陆来的新移民开路搭桥，提供理

想的适合大家共同发展的机会。近年来，因为中国的改革开

放和加拿大的移民政策的改变，大批中国大陆的移民来到加

拿大，多伦多是大多数移民的目的地。大陆的移民大多数是

技术移民，也有投资移民和企业移民，已经形成中国大陆移



民自己的气候。如果能利用这一有利条件，自己创造机会，

就有很多大家一起发展的机会。但就目前来说，机会只集中

和体现在对新移民服务的领域。而大多数新移民还没有用武

之地，原因是他们对这里的社会并不真正了解和习惯，对当

地的情况也不熟悉。在多伦多做生意的话，有很大的潜力和

大量的资源，但缺乏的是带头人和为别人组织企业的人才专

业和中间人才。新移民刚到一个新地方，大家互相不了解，

不太容易互相信任，不敢做。要想在国外成功，大家必须团

结和多建立互相之间的信任。找工作到加拿大人多的地方去

，很多人语言是个问题。很多新移民从头学起，把英语学好

或把口语学流利很重要，似乎慢了一点，更谈不上在异国他

乡出人头地。所以听说，很多人移民是为了孩子。新移民在

北美做生意，不象他们原来在中国，有各种各样的关系，有

把捂。到北美以后，大多数人觉得无从做起。因为大多数生

意被上市公司占有，利用上市公司，投资有很多机会，特别

是在北美股市大调整以后，机会非常难得（当然新移民千万

不要自己随便投资，买股票。北美股市跟国内大不一样）。

在这里，离开上市公司，没有加拿大办企业的经验，在加拿

大自己创业是很难的。除非，你做北美上市公司不做的，不

会做的或者不能做的中国人特有的生意。做大一点的生意，

一个人在外面做生意风险太大。大家一起做，风险可以分散

，但又没有很好的带头人和中间人，大多数人没有学到北美

的组织管理方法，把大家组织起来。我们中国人自己也知道

，不熟悉不容易组织起来，特别是在国外，不容易相信别人

，不相信法律合同，而使大家失去了机会。很多人不懂国外

的法律和法制精神。法制观念不强，签合同也不太遵守合同



。人们不知道，在国外做生意确实很不容易，万一一个地方

没有做好，就要付出很大代价。大多数新移民，因为语言和

文化背景的问题，最后还是需要自己办公司，在中国人办的

公司和中国人管理的公司或部门工作，怎样使这些公司迅速

发展是解决大陆新移民就业的一个比较好的途径。一个企业

家在北美学会自己做生意和金融知识无论对自己，别人和中

华民族是非常有用的，独立和自由就源与此，在北美办事大

多是按规矩和条文，而不是完全凭关系。我们需要先有一大

批的具有竞争力的企业家带动，使中华民族富强。另外，大

陆新移民普遍缺乏市场知识和理财方面的知识，很盲目。找

工作不从市场需要出发，找不到自己想找的工作去打工就觉

得有失面子和自己的身分。买房子和车子都很随意，随大流

（心理学讲是“从众”。现在从众是社会和世界的一大难题

，不只是我们大陆人）很容易犯错误, 尽管有些人带的资金不

多浪费很大。例如，近年来持续抵达的中国大陆新移民潮，

使得多伦多，温哥华房地产价格上涨，住房的短缺和租屋价

格的飞涨。有些新移民互相抢购房子。以为，现在买房子是

所谓的商机。想占小便宜（省房租，暂时赚点房租），肯定

要吃大亏。因为大家自己互相抢购，使得多伦多房地产价格

已经大幅度上涨，很多一，二十万的房子几年来已经涨了百

分之四，五十。又有统计显示，温哥华岛地区房市火暴，市

场竞争增加，特别引起买家注意的趋势是：六月份独立屋的

售价，比去年同期攀升了百分之四十三，房地产价格这样猛

涨，不是泡沫是什么？比较以下加拿大其他城市的房地产价

格就知道了。多伦多并不象人们想象的一样，适合大多数新

移民，很多人会意识到他们的发展还是在中国。所以，很多



人会回流，即使不回流也没有必要都集中在大多伦多和温哥

华，除非，你是商人或者从事金融行业，单是华人一起住在

多伦多和温哥华对大多数新移民并没有多大的实际意义。每

次移民潮，多伦多和温哥华是移民最集中的地方，房地产价

格波动幅度最大。很多人想到房租和付房屋按揭，觉得买房

好。孰不知，房屋价掉下来的话，很多人会血本无归。例如

，一个新移民，在加拿大买一栋三十万加元的房子，首期付

百分之三十，九万加元。万一，房屋价值掉成二十五万，那

么，你首期付的九万加元只剩下四万。你现有的而只值二十

五万的房子，银行为了保证它自己没有风险，同样，需要你

负担百分之三十，七万五千的付款，你需要再补交三万五的

现金。一旦你付不起所需款项和房屋按揭，银行就会拍卖你

的房子，要回它借给你的房屋贷款。有些人带的资金不多，

全套在房子上，房子买卖费用特高，没有流动资金，万一有

急需，就一点办法都没有，这在国外是很棘手的事。八九年

中国发生的事和香港九七回归中国，一开始把香港人吓得不

得了，大家也都移民，跑到加拿大来。形成香港人的移民潮

，当时使得多伦多和温哥华房地产价格飞涨，使加拿大两个

城市的当地人一下子发了财，而这些香港人在加拿大的房地

产上，大多数都亏得一塌糊涂。后来，很多香港人看到香港

并不是他们想象那样坏，有些方面反而更好，就又纷纷往回

跑，都要卖房子，报上卖房广告到处可见“回港急让”四个

大字。香港毕竟是他们自己的地方，大陆的开放，使香港人

有很多的机遇，而相比之下，他们大多数在加拿大没有发展

机会，后来，很多香港人都纷纷回香港去了。唐炜臻nbsp；
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