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个非常冲动的念头，我告别英国，回国住了大半年。整个英

国给人的感觉是安逸、宁静、自满而死气沉沉，和国内的生

活完全是两码事。所以，回到国内，就像是回到了另一个世

界。 真正回国生活后，受到的最强烈刺激莫过于金钱欲望对

人的刺激。人人都谈钱，天天都谈钱，除了钱，不知道生活

里还有什么别的内容。 我在电视台工作，头一天回单位，就

看到院子里停满了各式各样的摩托车，有一、二百辆，大部

分价值在两万左右。一到上下班时间，它们便像蝗虫一样窜

进窜出。我去台长办公室报到，碰到另一个去办事的人，他

对我说："还是回来好。我有个同学也在美国，每年挣3万美

金，也就20几万人民币吧，在国内搞好了一年不止挣这么多

，受那洋罪干什么？"口气之大另人咋舌。我不知道电视台有

几个人一年能挣20几万，有一点却是事实：我居住的那条街

，是省党委和几家厅局单位所在地，街道两旁浓荫覆盖，曾

经是十分安静的一条街，现在街道两边单位的围墙已全部拆

除改成店铺，租金十分昂贵。据说一间20平方米左右的铺面

，单转让费就是4万，加上装修费，进货所需费用，没有10万

元以上开不了店。就在这条街上，属于我台职工的店铺就

有10家。一位先生在那里卖音像制品，不知哪家庙门没拜好

，被警察同志"检查"了两次，夜贼光顾了一次，终于倒闭。

此公却没有经了风霜的样子，唯一的变化是上班开始正常，

工作热情也高了许多。 回到单位上班，我立刻感到了自己的



穷酸。不是因为自己在意自己的穷酸，而是别人的在意使得

你无法抬头。比如说，头一天骑自行车上班，就有好几个人

表示诧异，说："你怎么还骑这玩艺儿，该买辆摩托车啦。"

过两天又有人对我的拎包发出议论："你也是留过洋的人，怎

么还背这样的破包！"其实我那也是真皮包，只不过不是名牌

罢了。然后还有人评论我的鞋子，我的衣服，我的手表⋯⋯

最后我终于服了，下定决心非好好挣大钱不可。 用不了几天

就发现挣钱的门路可真多，可谓鱼有鱼道，虾有虾道。 上班

的第一天，同办公室一位刚从学校分配来的小姐就来鼓动我

买一套"雅芳"牌化妆品，态度十分诚恳，我很快就被感动了

，表示想买，但希望先看样品。可她第二天就把东西带来了

，说是已经代我付了钱。我花了几百块钱，心里有些犯嘀咕

，因为那玩艺儿并不是太好，而且不明白她为什么不带我去

看样品。以后见识增加了，才知道她实际上是所谓的"雅芳小

姐"，为这个产品搞直销的。而此时，我们处的女士们已是人

手一份"雅芳"了。 电视台职工利用业余时间搞直销或传销的

人很多。一次我正在机房里加班作节目，有人进来打长途电

话，花了近一个小时劝对方买某种床垫。电视台的编辑记者

都可以随意使用国内长途，打公家电话谈个人生意，其乐无

穷！ 也有人来邀我做传销的。那产品是一块玻璃罩子，据说

放在电视机前可以防辐射。花2,000块钱买下几块玻璃罩子算

是投资，然后在转手卖掉这些罩子的同时再拉进一些人去搞

推销，拉进一个便有一份报酬，以后这些人拉来的下一批、

再下一批⋯⋯所作的成绩也都算在你名下，你可以从中提取

报酬，水涨船高，做好了一个月能收入3-5万元。我去听过一

次传销讲座，在座的大部分是国家干部，讲课人声情并茂，



听课者群情激奋，谁都不怀疑自己明天就会成为百万富翁。

我那个处就有人做传销发了大财，在家里装了三台空调机，

其中一台装在厨房里，不知为什么短路引起火灾，所有高级

地毯、家俱毁于一旦。可不出2个月，所有该换的东西又都换

好了。 人人都有赚钱的欲望，但并不是人人都有经商的本领

，于是想尽一切办法，利用一切机会，本事大的大捞，本事

小的小捞，人人心头躁动不安。 记得刚回去上班，科长向我

介绍台里的情况，开口只谈收入，说是一个月大概只有700来

块钱工资。我对比着物价，心里很是发愁，不知道用这一点

钱怎样打发日常开销。可3天后我就开始变得乐观了。3天后

，我和这位科长出差。对方单位请我们去，专车接送，吃高

级饭店，住高级宾馆，而要宣传的只不过是年终总结似的文

章，所以工作起来简单省事得很。临走，人家给我们红包。

我们去的是两个人，科长却开口要3份，说是拿回去分给领导

和搞后期制作的工作人员。就这样，玩儿似的，3天时间得来

的外快正好和月工资是一样的数目。 回来后报出差费，又从

科长那里学到一大堆窍门。比如出差3天可以说是13天，虽是

专车接送，市内出租车费仍可报销100到150元，汽油费也可

以适量报一点。虽是对方包吃住，但可以报1天25元的住宿费

。甚至购买电池、电线等等发票，都可以拿去报。拿报销单

去给主任签字，主任看都不看就大笔一挥。到了会计那里，

会计居然也一个问题不问。出差3天，好吃好住，一分钱不花

，回来后从报帐中还可以拿到几百块钱。据说去年一年，我

们台单是市内出租车费就报销了15万元之多。不知道全国这

样的"贪污"有多少。 一次周末，有同事要去市郊一个旅游风

景点拍片，我闲着无事也跟去玩。到了那里，管理单位拨给



我们一艘游艇，让我们在湖光山色间尽情游玩了一通，然后

在餐厅的包厢里请我们美食一顿，末了，居然还给我们一人

一个红包。我心里十分忐忑，悄悄对那位的摄像员说："我是

跟来玩的，怎么好意思拿这个？"他笑了笑，半开玩笑地说

："你要不好意思，明天请我吃一顿好了。" 过了周末再去上

班，办公室里几个人正在聊天，一位同事过来发给我们一

人100块钱。别人拿了，都不问是什么钱，只有我非常想知道

，那位同事却死活不肯正面回答。 后来才知道，他是拿到了

一个大红包，和大家分享来了。别人有这样的运气，理论上

也应该这么做。因为科里的资深记者要轮流做责任编辑，每

一个人都有照顾别人和为难别人的机会，所以同事间搞好关

系十分重要。 大部分情况下，记者必须张口要钱。钱数依情

况而定。对方主动找上门要求宣传的，数目便开得大些，公

了的话一条片子3-5万，私了则2-3千。一般对方都愿意接受后

者，能省钱不说，经手人自己还可以从中拿到好处，在领导

那里把价钱开得再大些，反正是黑对黑，我给了你多少，你

得多少，只有天知地知，你知我知，到那里查去？不知道国

家的财务制度是怎么回事，开张白条，给个红包就跟玩儿似

的。 如果是自己找上门去要替别人宣传，声气就低了很多，

羞羞答答，半遮半掩，有个3-5百块钱的酬谢也就心满意足了

。 对一些记者来说，一条片子要不要拍，关键不在于题材本

身价值如何，而在于有没有酬谢，最起码也要好吃好喝好招

待才行。 在这样的情况下，不用说什么职业道德，就是最起

码的人格也早已丢到九霄云外。 有一件事情对我的触动特别

大。一次一家国营大企业来请我们。此家企业在全国同行业

中排老大，产值、利润都是第一。该企业领导在人事问题上



得罪了本市最大的新闻单位，因而很长时间不能在报纸上作

宣传。几年前，属下一位厂长另立门户，建了一家个体小厂

，很快便在市内红起来，和新闻单位的关系也搞得特别好。 

这位厂长还有更大的本事，居然盗用娘家的500多张图纸，不

作任何修改，就照样画葫芦地生产起来。国营企业以侵权为

由向法院起诉，官司打了整整一年。一审判决那天，大家已

事先知道原告方胜诉，不知是为了抗议法院的判决，还是为

了向那家个体小厂表示声援，全市的新闻记者在法庭上只作

冷眼旁观，竟没有一个人向法院或原告进行采访。宣判刚结

束，被告立刻在法院门口贴出公告，说是当天下午要召开"案

情真相"报告会，邀请所有记者参加，而当地所有的新闻单位

也就去了，记者们在报告会上情绪高昂，和上午在法庭里的

情形完全不同。新闻道德的堕落可见一斑。 没有人会仅仅因

为题材的价值而不计条件去采访。不去的理由很简单，假如

没有外快，单靠那700块钱工资，配偶一方单位效益再差些，

每月只有300来块钱收入，还要养个孩子，日子的确太拮据。

同时，不追求钱也实在没有别的东西好追求。电视台并不真

正鼓励敬业精神，拍了好片子未必有人欣赏，更难得会有奖

励。相反，片子拍不好铁饭碗也一样端得很牢，何苦呢？ 没

有钱，有时甚至无法正常开展工作。记者工作是个与人打交

道的工作，工作中的任何一个环节都离不开与别人的合作。

比如我们女记者扛不动机器，外采时必须找一位摄像员，带

机器时必须要有车，这就得带上司机，有时再加上灯光师、

录音师、主持人，大队人马，吃喝拉撒睡都是记者一个人负

责，就算你愿意，又怎么保证别人都和你一样有敬业精神呢

？后期制作也一样困难，管编辑机的，打字幕的，等等，都



可以为难你。他们有时会张口向记者要钱，好象记者都是为

自己爹妈干活一样。要做大型实况转播、录像就更惨，说好6

：00装机，他可能7：00点才来，8：00点钟节目开始，他可

能7：59分还没把录像机修好。这时候你就是想哭也哭不出眼

泪来。所以有些采编部门就固定向技术部门上供，以保证关

键时刻硬件能够正常运转。采编部门的钱，当然都来自"灰

色"收入。 有人说，现在的体制和很多政策，是"逼良为娼"的

体制和政策。说这话时有几分无奈，几分自我解嘲尚且不说

，深刻也是够深刻的。 二 说到"逼良为娼"，真正从性的角度

看，有多少"娼妓"是被"逼"出来的倒也难说。娼妓的实际数量

却是比任何官方掌握的数字都要多得多。 在很多人心目中，

个人价值唯一的衡量标准是此人拥有钱数的多少。只要有钱

，不管面貌有多丑，年龄有多大，文化有多低，都会有崇拜

者围绕在你身边。这些崇拜者很多就是年轻漂亮的女子。这

些女子中不乏大学生，不乏国家干部，都以身边有几个大款

为荣，能够经常有汽车接送去高级饭店，唱卡拉ＯＫ。这些

人很难说是否娼妓，是否被逼下水。很多人并不开价要钱，

只以朋友关系来往，大款们不在乎几顿饭钱，小姐们也不在

乎自己的身体，都是为了享乐。 我们台里有位小姐，被誉为

台花。人越是长得漂亮，就越发看重自己的美貌，也越是需

要钱去维持这份美貌。钱从那里来呢？世上的东西是这样的

，只要你一心一意想得到它，你最终就能得到。反正这位台

花随身带的钱包从来都装着1,000-2,000元零花钱。 一位节目

主持人，据说被广东的某位大款给包起来了，一年15万元交

易。 大部分人不愿意 出国留学移民教育考试出国,留学,移民,

澳洲,澳大利亚,加拿大,英国,美国,法国,日本,新西兰 今年年初



，因为一个非常冲动的念头，我告别英国，回国住了大半年

。整个英国给人的感觉是安逸、宁静、自满而死气沉沉，和

国内的生活完全是两码事。所以，回到国内，就像是回到了

另一个世界。 真正回国生活后，受到的最强烈刺激莫过于金

钱欲望对人的刺激。人人都谈钱，天天都谈钱，除了钱，不

知道生活里还有什么别的内容。 我在电视台工作，头一天回

单位，就看到院子里停满了各式各样的摩托车，有一、二百

辆，大部分价值在两万左右。一到上下班时间，它们便像蝗

虫一样窜进窜出。我去台长办公室报到，碰到另一个去办事

的人，他对我说："还是回来好。我有个同学也在美国，每年

挣3万美金，也就20几万人民币吧，在国内搞好了一年不止挣

这么多，受那洋罪干什么？"口气之大另人咋舌。我不知道电

视台有几个人一年能挣20几万，有一点却是事实：我居住的

那条街，是省党委和几家厅局单位所在地，街道两旁浓荫覆

盖，曾经是十分安静的一条街，现在街道两边单位的围墙已

全部拆除改成店铺，租金十分昂贵。据说一间20平方米左右

的铺面，单转让费就是4万，加上装修费，进货所需费用，没

有10万元以上开不了店。就在这条街上，属于我台职工的店

铺就有10家。一位先生在那里卖音像制品，不知哪家庙门没

拜好，被警察同志"检查"了两次，夜贼光顾了一次，终于倒

闭。此公却没有经了风霜的样子，唯一的变化是上班开始正

常，工作热情也高了许多。 回到单位上班，我立刻感到了自

己的穷酸。不是因为自己在意自己的穷酸，而是别人的在意

使得你无法抬头。比如说，头一天骑自行车上班，就有好几

个人表示诧异，说："你怎么还骑这玩艺儿，该买辆摩托车啦

。"过两天又有人对我的拎包发出议论："你也是留过洋的人



，怎么还背这样的破包！"其实我那也是真皮包，只不过不是

名牌罢了。然后还有人评论我的鞋子，我的衣服，我的手表

⋯⋯最后我终于服了，下定决心非好好挣大钱不可。 用不了

几天就发现挣钱的门路可真多，可谓鱼有鱼道，虾有虾道。 

上班的第一天，同办公室一位刚从学校分配来的小姐就来鼓

动我买一套"雅芳"牌化妆品，态度十分诚恳，我很快就被感

动了，表示想买，但希望先看样品。可她第二天就把东西带

来了，说是已经代我付了钱。我花了几百块钱，心里有些犯

嘀咕，因为那玩艺儿并不是太好，而且不明白她为什么不带

我去看样品。以后见识增加了，才知道她实际上是所谓的"雅

芳小姐"，为这个产品搞直销的。而此时，我们处的女士们已

是人手一份"雅芳"了。 电视台职工利用业余时间搞直销或传

销的人很多。一次我正在机房里加班作节目，有人进来打长

途电话，花了近一个小时劝对方买某种床垫。电视台的编辑

记者都可以随意使用国内长途，打公家电话谈个人生意，其

乐无穷！ 也有人来邀我做传销的。那产品是一块玻璃罩子，

据说放在电视机前可以防辐射。花2,000块钱买下几块玻璃罩

子算是投资，然后在转手卖掉这些罩子的同时再拉进一些人

去搞推销，拉进一个便有一份报酬，以后这些人拉来的下一

批、再下一批⋯⋯所作的成绩也都算在你名下，你可以从中

提取报酬，水涨船高，做好了一个月能收入3-5万元。我去听

过一次传销讲座，在座的大部分是国家干部，讲课人声情并

茂，听课者群情激奋，谁都不怀疑自己明天就会成为百万富

翁。我那个处就有人做传销发了大财，在家里装了三台空调

机，其中一台装在厨房里，不知为什么短路引起火灾，所有

高级地毯、家俱毁于一旦。可不出2个月，所有该换的东西又



都换好了。 人人都有赚钱的欲望，但并不是人人都有经商的

本领，于是想尽一切办法，利用一切机会，本事大的大捞，

本事小的小捞，人人心头躁动不安。 记得刚回去上班，科长

向我介绍台里的情况，开口只谈收入，说是一个月大概只

有700来块钱工资。我对比着物价，心里很是发愁，不知道用

这一点钱怎样打发日常开销。可3天后我就开始变得乐观了

。3天后，我和这位科长出差。对方单位请我们去，专车接送

，吃高级饭店，住高级宾馆，而要宣传的只不过是年终总结

似的文章，所以工作起来简单省事得很。临走，人家给我们

红包。我们去的是两个人，科长却开口要3份，说是拿回去分

给领导和搞后期制作的工作人员。就这样，玩儿似的，3天时

间得来的外快正好和月工资是一样的数目。 回来后报出差费

，又从科长那里学到一大堆窍门。比如出差3天可以说是13天

，虽是专车接送，市内出租车费仍可报销100到150元，汽油

费也可以适量报一点。虽是对方包吃住，但可以报1天25元的

住宿费。甚至购买电池、电线等等发票，都可以拿去报。拿

报销单去给主任签字，主任看都不看就大笔一挥。到了会计

那里，会计居然也一个问题不问。出差3天，好吃好住，一分

钱不花，回来后从报帐中还可以拿到几百块钱。据说去年一

年，我们台单是市内出租车费就报销了15万元之多。不知道

全国这样的"贪污"有多少。 一次周末，有同事要去市郊一个

旅游风景点拍片，我闲着无事也跟去玩。到了那里，管理单

位拨给我们一艘游艇，让我们在湖光山色间尽情游玩了一通

，然后在餐厅的包厢里请我们美食一顿，末了，居然还给我

们一人一个红包。我心里十分忐忑，悄悄对那位的摄像员说

："我是跟来玩的，怎么好意思拿这个？"他笑了笑，半开玩



笑地说："你要不好意思，明天请我吃一顿好了。" 过了周末

再去上班，办公室里几个人正在聊天，一位同事过来发给我

们一人100块钱。别人拿了，都不问是什么钱，只有我非常想

知道，那位同事却死活不肯正面回答。 后来才知道，他是拿

到了一个大红包，和大家分享来了。别人有这样的运气，理

论上也应该这么做。因为科里的资深记者要轮流做责任编辑

，每一个人都有照顾别人和为难别人的机会，所以同事间搞

好关系十分重要。 大部分情况下，记者必须张口要钱。钱数

依情况而定。对方主动找上门要求宣传的，数目便开得大些

，公了的话一条片子3-5万，私了则2-3千。一般对方都愿意接

受后者，能省钱不说，经手人自己还可以从中拿到好处，在

领导那里把价钱开得再大些，反正是黑对黑，我给了你多少

，你得多少，只有天知地知，你知我知，到那里查去？不知

道国家的财务制度是怎么回事，开张白条，给个红包就跟玩

儿似的。 如果是自己找上门去要替别人宣传，声气就低了很

多，羞羞答答，半遮半掩，有个3-5百块钱的酬谢也就心满意

足了。 对一些记者来说，一条片子要不要拍，关键不在于题

材本身价值如何，而在于有没有酬谢，最起码也要好吃好喝

好招待才行。 在这样的情况下，不用说什么职业道德，就是

最起码的人格也早已丢到九霄云外。 有一件事情对我的触动

特别大。一次一家国营大企业来请我们。此家企业在全国同

行业中排老大，产值、利润都是第一。该企业领导在人事问

题上得罪了本市最大的新闻单位，因而很长时间不能在报纸

上作宣传。几年前，属下一位厂长另立门户，建了一家个体

小厂，很快便在市内红起来，和新闻单位的关系也搞得特别

好。 这位厂长还有更大的本事，居然盗用娘家的500多张图纸



，不作任何修改，就照样画葫芦地生产起来。国营企业以侵

权为由向法院起诉，官司打了整整一年。一审判决那天，大

家已事先知道原告方胜诉，不知是为了抗议法院的判决，还

是为了向那家个体小厂表示声援，全市的新闻记者在法庭上

只作冷眼旁观，竟没有一个人向法院或原告进行采访。宣判

刚结束，被告立刻在法院门口贴出公告，说是当天下午要召

开"案情真相"报告会，邀请所有记者参加，而当地所有的新

闻单位也就去了，记者们在报告会上情绪高昂，和上午在法

庭里的情形完全不同。新闻道德的堕落可见一斑。 没有人会

仅仅因为题材的价值而不计条件去采访。不去的理由很简单

，假如没有外快，单靠那700块钱工资，配偶一方单位效益再

差些，每月只有300来块钱收入，还要养个孩子，日子的确太

拮据。同时，不追求钱也实在没有别的东西好追求。电视台

并不真正鼓励敬业精神，拍了好片子未必有人欣赏，更难得

会有奖励。相反，片子拍不好铁饭碗也一样端得很牢，何苦

呢？ 没有钱，有时甚至无法正常开展工作。记者工作是个与

人打交道的工作，工作中的任何一个环节都离不开与别人的

合作。比如我们女记者扛不动机器，外采时必须找一位摄像

员，带机器时必须要有车，这就得带上司机，有时再加上灯

光师、录音师、主持人，大队人马，吃喝拉撒睡都是记者一

个人负责，就算你愿意，又怎么保证别人都和你一样有敬业

精神呢？后期制作也一样困难，管编辑机的，打字幕的，等

等，都可以为难你。他们有时会张口向记者要钱，好象记者

都是为自己爹妈干活一样。要做大型实况转播、录像就更惨

，说好6：00装机，他可能7：00点才来，8：00点钟节目开始

，他可能7：59分还没把录像机修好。这时候你就是想哭也哭



不出眼泪来。所以有些采编部门就固定向技术部门上供，以

保证关键时刻硬件能够正常运转。采编部门的钱，当然都来

自"灰色"收入。 有人说，现在的体制和很多政策，是"逼良为

娼"的体制和政策。说这话时有几分无奈，几分自我解嘲尚且

不说，深刻也是够深刻的。 二 说到"逼良为娼"，真正从性的

角度看，有多少"娼妓"是被"逼"出来的倒也难说。娼妓的实际

数量却是比任何官方掌握的数字都要多得多。 在很多人心目

中，个人价值唯一的衡量标准是此人拥有钱数的多少。只要

有钱，不管面貌有多丑，年龄有多大，文化有多低，都会有

崇拜者围绕在你身边。这些崇拜者很多就是年轻漂亮的女子

。这些女子中不乏大学生，不乏国家干部，都以身边有几个

大款为荣，能够经常有汽车接送去高级饭店，唱卡拉ＯＫ。

这些人很难说是否娼妓，是否被逼下水。很多人并不开价要

钱，只以朋友关系来往，大款们不在乎几顿饭钱，小姐们也

不在乎自己的身体，都是为了享乐。 我们台里有位小姐，被

誉为台花。人越是长得漂亮，就越发看重自己的美貌，也越

是需要钱去维持这份美貌。钱从那里来呢？世上的东西是这

样的，只要你一心一意想得到它，你最终就能得到。反正这

位台花随身带的钱包从来都装着1,000-2,000元零花钱。 一位

节目主持人，据说被广东的某位大款给包起来了，一年15万

元交易。 大部分人不愿意


