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中介大多集中在唐人街一带。介绍工作分为2种，都要交50元

（澳元，下同）的会员费，这会员费是不退的。一种是收

费200元左右，不可要求退回的！！中介负责介绍半年至一年

的工作，什么样的工作都有。怎么样的工作呢，中介只是负

责介绍工作机会，中介说面试就算介绍，工作成不成在你自

己了。这样在你交钱之前，中介总会把这个工作描述的天花

乱坠的，而且有时还故意调你胃口，有点欲擒故纵的样子。

上次从报纸上发现一工作，非常好。于是打电话问中介，这

个工作还有吗，中介说还有，你赶紧来吧。于是傻呼呼的跑

到中介去申请。到了中介，还是蛮热情的，一提我要的工作

，中介惋惜地说，唉，你来晚了，这个工作刚刚满了，不过

这样吧，这还有其他的工作你要不要做呀，工资不如那个好

，可也还是适合你们学生做的呀。我一想，找到一个就行了

，也能维持我日常的支出呀。于是填表，可是我没带够中介

费，于是想出去找个ATM机，取点钱。出去后一想，怎么刚

才还有这个工作，现在就没了？这么快？往家里打个电话，

交同学还打这家中介的电话，还问那个工作有没有？一会同

学来电话了，中介说的和对我说的一样：这工作还有，你赶

紧来吧？！说好听点，这是幌子，不好听的，就是骗子！别

的同学交了中介费，刚刚开始还给你打电话，说有工作，你

去不去，可是后来就没有电话了，或者介绍的工作地点太远

了。另一种，是介绍一种工作交一份钱，如果工作不行，就



在10天内按比例退回。比如，一份办公室的工作是280元，你

工作了5天，给你5天的工资，那么退回5天的中介费，140元

。但是，不能继续工作的原因不是你自己的才行，所以这也

给中介太多的借口不推你中介费了。其实这也是随便介绍你

工作，有一次，给我同学介绍的一份工作是在厨房洗碗，同

学交了钱了，按照中介给的地址去了，一问：你是那家中介

介绍的，我们这现在不用人，要下周才要呢。我同学一看，

这工作还有期货！于是赶紧回中介，想要回中介费，这时中

介马上变脸了。说我们已经做帐了，现在没法退了，你得

等15个工作日才行。得我这同学还得等上15天，还得再打上

车费。等了15天，我同学再去，在中介那等了，好长时间，

等经理给退钱。不过还好，终于给退了。应该还有一种不过

不是常用，是由中介给发工资。雇主把你的工资发到中介，

中介扣调中介费后在给把工资给你。比如雇主给的工资是14

元每小时，可是中介给的是12元每小时，这样一天8个小时，

你就给中介了16元。10天就是160元了。你工作的时间越长，

你给中介贡献的就越多了。当然了，上面所有的方法都是，

交会员费再加上工作介绍费了。我还遇到有趣的现象，在上

面第一个中介时，和中介A谈工作时，经常有他们其他办公

室的人进来，问中介A和我要求的工作相同或近似的工作。

比如，我要找IT工作，这时中介A说好呀，你等等，我给你去

找找，于是出去了，一会抱个文件夹回来，和你介绍着工作

，一会就有中介B进来，说有人要找IT工作，还有没有？中

介A对中介B说你先等等，我这正有人要呢，一会我告诉你。

然后就跟你说，你看你要不要这工作，我这还有别人要呢？

如果你一看赶紧要这个工作吧，好，你先交介绍费吧！如果



你想问问这个工作的具体情况，不行，就告诉你个大概，再

详细的就没有了，等你交了钱，再告诉你详细的情况，可是

一旦你知道了详细情况了，可能你就认为这工作并不适合你

了，这是就晚了，你的中介费已经没法退了。还有我在上面

第二家中介时，我正和中介C谈，这时有中介D过来，手里拿

张纸，上面有人名单，还有电话号码，对中介C说：这个工

作，我已经给这几个人打过电话了，有的没在家，有的没人

接电话⋯⋯这意思是说，你看我们能主动给客户打电话介绍

工作。可是我交了中介50元的会员费，当时说如果有合适的

工作给我打电话，我从来没收的他们给我打来的电话，有时

我给他们打电话，他们问了我的会员号，说好一会打回来，

却从来没有再打来过电话。一般是华人的雇主找华人中介，

但是一个雇主可能给几家中介发出用人的信息，然后中介又

凭此介绍给若干人，你想想一份工作有多少人去应聘吧！还

有就是即使雇主不找中介，直接在报纸上刊登招聘广告，中

介也会找上门，说给推荐人的，所以有时找中介找工作和自

己在报纸上找没什么两样！！！这里提醒大家，不要上当受

骗。 出国留学移民教育考试出国,留学,移民,澳洲,澳大利亚,加

拿大,英国,美国,法国,日本,新西兰 一般悉尼的华人职业中介大

多集中在唐人街一带。介绍工作分为2种，都要交50元（澳元

，下同）的会员费，这会员费是不退的。一种是收费200元左

右，不可要求退回的！！中介负责介绍半年至一年的工作，

什么样的工作都有。怎么样的工作呢，中介只是负责介绍工

作机会，中介说面试就算介绍，工作成不成在你自己了。这

样在你交钱之前，中介总会把这个工作描述的天花乱坠的，

而且有时还故意调你胃口，有点欲擒故纵的样子。上次从报



纸上发现一工作，非常好。于是打电话问中介，这个工作还

有吗，中介说还有，你赶紧来吧。于是傻呼呼的跑到中介去

申请。到了中介，还是蛮热情的，一提我要的工作，中介惋

惜地说，唉，你来晚了，这个工作刚刚满了，不过这样吧，

这还有其他的工作你要不要做呀，工资不如那个好，可也还

是适合你们学生做的呀。我一想，找到一个就行了，也能维

持我日常的支出呀。于是填表，可是我没带够中介费，于是

想出去找个ATM机，取点钱。出去后一想，怎么刚才还有这

个工作，现在就没了？这么快？往家里打个电话，交同学还

打这家中介的电话，还问那个工作有没有？一会同学来电话

了，中介说的和对我说的一样：这工作还有，你赶紧来吧？

！说好听点，这是幌子，不好听的，就是骗子！别的同学交

了中介费，刚刚开始还给你打电话，说有工作，你去不去，

可是后来就没有电话了，或者介绍的工作地点太远了。另一

种，是介绍一种工作交一份钱，如果工作不行，就在10天内

按比例退回。比如，一份办公室的工作是280元，你工作了5

天，给你5天的工资，那么退回5天的中介费，140元。但是，

不能继续工作的原因不是你自己的才行，所以这也给中介太

多的借口不推你中介费了。其实这也是随便介绍你工作，有

一次，给我同学介绍的一份工作是在厨房洗碗，同学交了钱

了，按照中介给的地址去了，一问：你是那家中介介绍的，

我们这现在不用人，要下周才要呢。我同学一看，这工作还

有期货！于是赶紧回中介，想要回中介费，这时中介马上变

脸了。说我们已经做帐了，现在没法退了，你得等15个工作

日才行。得我这同学还得等上15天，还得再打上车费。等

了15天，我同学再去，在中介那等了，好长时间，等经理给



退钱。不过还好，终于给退了。应该还有一种不过不是常用

，是由中介给发工资。雇主把你的工资发到中介，中介扣调

中介费后在给把工资给你。比如雇主给的工资是14元每小时

，可是中介给的是12元每小时，这样一天8个小时，你就给中

介了16元。10天就是160元了。你工作的时间越长，你给中介

贡献的就越多了。当然了，上面所有的方法都是，交会员费

再加上工作介绍费了。我还遇到有趣的现象，在上面第一个

中介时，和中介A谈工作时，经常有他们其他办公室的人进

来，问中介A和我要求的工作相同或近似的工作。比如，我

要找IT工作，这时中介A说好呀，你等等，我给你去找找，于

是出去了，一会抱个文件夹回来，和你介绍着工作，一会就

有中介B进来，说有人要找IT工作，还有没有？中介A对中

介B说你先等等，我这正有人要呢，一会我告诉你。然后就跟

你说，你看你要不要这工作，我这还有别人要呢？如果你一

看赶紧要这个工作吧，好，你先交介绍费吧！如果你想问问

这个工作的具体情况，不行，就告诉你个大概，再详细的就

没有了，等你交了钱，再告诉你详细的情况，可是一旦你知

道了详细情况了，可能你就认为这工作并不适合你了，这是

就晚了，你的中介费已经没法退了。还有我在上面第二家中

介时，我正和中介C谈，这时有中介D过来，手里拿张纸，上

面有人名单，还有电话号码，对中介C说：这个工作，我已

经给这几个人打过电话了，有的没在家，有的没人接电话⋯

⋯这意思是说，你看我们能主动给客户打电话介绍工作。可

是我交了中介50元的会员费，当时说如果有合适的工作给我

打电话，我从来没收的他们给我打来的电话，有时我给他们

打电话，他们问了我的会员号，说好一会打回来，却从来没



有再打来过电话。一般是华人的雇主找华人中介，但是一个

雇主可能给几家中介发出用人的信息，然后中介又凭此介绍

给若干人，你想想一份工作有多少人去应聘吧！还有就是即

使雇主不找中介，直接在报纸上刊登招聘广告，中介也会找

上门，说给推荐人的，所以有时找中介找工作和自己在报纸

上找没什么两样！！！这里提醒大家，不要上当受骗。
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