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多白领面临失业压力，难免感叹再高的学历比不上蓝领阶层

的一技在身。上海赴美新移民严中元，依靠社区学院提供的

理论基础和实践经验，10年来不曾为工作机会伤过脑筋。 美

国装修行业和其它行业一样，都是优胜劣汰、适者生存。严

中元说，他们生存的关键在于技术，“不但要装修得好，还

要看好到什么程度。”他推崇隶属洛杉矶社区学院系统的贸

易技术学院，不但教导熟悉全套完整的技术，还指引如何开

业，及提高工作效率。 据世界日报报道，严中元1988年自上

海移民来美时约35岁，在世俗观点来说，已超过读书的年龄

，又带着妻子儿子，照说应该马上开始工作赚钱。他在上海

念过两年制的电器学院，也做过电器安装修理工作，若是替

别人当助手，应该是绰绰有余，立即进入就业市场，糊口不

成问题。 但是在亲人的鼓励下，他在安顿好约一个月后，先

到洛杉矶市艾文斯成人学校念过两个半月的英文班，接着每

天从艾尔蒙地长途跋涉到洛市中心南边的贸易技术学院当学

生。两年半里，家庭生计全靠妻子在比佛利山富豪家庭帮忙

照顾老人。 严中元说，学院课程完备，连学生将来开业时应

如何接听电话等细节都没有忽略，还有装修过程录像带等。

至今和他仍常有往来的教师，不但把本身的技术向同期约二

、三十名学生倾囊相授，还代为推荐工作。他就是在学院和

教师的介绍下，毕业后立即在西尔斯百货连锁业修理部门找

到第一份工作。 严中元任职4个月后就在教师的指引下自行



开业，向州府和地方城市注册登记及取得营业执照。1991年

开业登广告时正值夏天，很多人需要修理空调，他马上就忙

起来。 他说，有经验的技师在修理当时，心中多已知道是否

能解决客户的问题，修好至少可以再用个5年。他认为，若是

只修一部分而不看其它问题，未能一次弄好，拖个尾巴，虽

然还能再用7、8个月；或是未说清楚修理价值不高，都很难

赢得客户的满意和转介。 除了华裔市场，严中元透过妻子的

老板，在主流社区展开触角，从洛市西木区做到格瑞芙公园

山上的豪宅。他说，富裕的主流客户钱付得很大方，不像老

中喜欢杀价。缺点是，山上的深宅大院的交通麻烦，买个零

件也不方便。 此外，豪宅一个水龙头零件动辄两三百元，对

装修技术的要求更是百分之百。他说，市场调查资料显示，

够资格的二级专业技师，在主流社区可收取每分钟一元的工

钱，即一小时60元。如在收入不高的华裔社区，一小时也

有35元。 严中元十年来除前两三年还曾靠过广告招揽客户，

近7年来完全不登广告，只靠老客户介绍，每天就有做不完的

大小工程，一个月的营业额从4000美元至一万美元不等。 严

中元说，华裔水电装修市场并未饱和，人口愈来愈多，无论

新旧住宅的装修工作根本多得做不完，有经验者不担心生意

会被抢走。 出国留学移民教育考试出国,留学,移民,澳洲,澳大

利亚,加拿大,英国,美国,法国,日本,新西兰 经济环境不好，许多

白领面临失业压力，难免感叹再高的学历比不上蓝领阶层的

一技在身。上海赴美新移民严中元，依靠社区学院提供的理

论基础和实践经验，10年来不曾为工作机会伤过脑筋。 美国

装修行业和其它行业一样，都是优胜劣汰、适者生存。严中

元说，他们生存的关键在于技术，“不但要装修得好，还要



看好到什么程度。”他推崇隶属洛杉矶社区学院系统的贸易

技术学院，不但教导熟悉全套完整的技术，还指引如何开业

，及提高工作效率。 据世界日报报道，严中元1988年自上海

移民来美时约35岁，在世俗观点来说，已超过读书的年龄，

又带着妻子儿子，照说应该马上开始工作赚钱。他在上海念

过两年制的电器学院，也做过电器安装修理工作，若是替别

人当助手，应该是绰绰有余，立即进入就业市场，糊口不成

问题。 但是在亲人的鼓励下，他在安顿好约一个月后，先到

洛杉矶市艾文斯成人学校念过两个半月的英文班，接着每天

从艾尔蒙地长途跋涉到洛市中心南边的贸易技术学院当学生

。两年半里，家庭生计全靠妻子在比佛利山富豪家庭帮忙照

顾老人。 严中元说，学院课程完备，连学生将来开业时应如

何接听电话等细节都没有忽略，还有装修过程录像带等。至

今和他仍常有往来的教师，不但把本身的技术向同期约二、

三十名学生倾囊相授，还代为推荐工作。他就是在学院和教

师的介绍下，毕业后立即在西尔斯百货连锁业修理部门找到

第一份工作。 严中元任职4个月后就在教师的指引下自行开

业，向州府和地方城市注册登记及取得营业执照。1991年开

业登广告时正值夏天，很多人需要修理空调，他马上就忙起

来。 他说，有经验的技师在修理当时，心中多已知道是否能

解决客户的问题，修好至少可以再用个5年。他认为，若是只

修一部分而不看其它问题，未能一次弄好，拖个尾巴，虽然

还能再用7、8个月；或是未说清楚修理价值不高，都很难赢

得客户的满意和转介。 除了华裔市场，严中元透过妻子的老

板，在主流社区展开触角，从洛市西木区做到格瑞芙公园山

上的豪宅。他说，富裕的主流客户钱付得很大方，不像老中



喜欢杀价。缺点是，山上的深宅大院的交通麻烦，买个零件

也不方便。 此外，豪宅一个水龙头零件动辄两三百元，对装

修技术的要求更是百分之百。他说，市场调查资料显示，够

资格的二级专业技师，在主流社区可收取每分钟一元的工钱

，即一小时60元。如在收入不高的华裔社区，一小时也有35

元。 严中元十年来除前两三年还曾靠过广告招揽客户，近7

年来完全不登广告，只靠老客户介绍，每天就有做不完的大

小工程，一个月的营业额从4000美元至一万美元不等。 严中

元说，华裔水电装修市场并未饱和，人口愈来愈多，无论新

旧住宅的装修工作根本多得做不完，有经验者不担心生意会

被抢走。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。详

细请访问 www.100test.com 


