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有一个常常被认为是新移民所无法逾越的障碍，那就是“没

有加拿大工作经验”。要某个领域里，你在中国可能已经干

了10年了。但他们认为，中国和加拿大是两回事。除非是太

需要人，又别无选择（如电脑软件人才），否则他们在众人

的申请者中一定要挑那些在加拿大干过的人。这样无形中形

成一个怪圈，没加拿大工作经验就老找不着工作，找不到工

作就没有加拿大工作经验，那么有没有办法突破这个“怪圈

”呢？有几个方法：一是“走后门”，如果有人引荐，“加

拿大工作经验”似乎就不那么重要了。另一方法是从义工干

起。加拿大，当义工就是不拿报酬的义务工作，是很常见的

。做义工的人，有的是退了休但还想“发挥余热”的，有的

是家里很有钱，本人想做些“善举”的，但更多的是那些想

通过干义工，得到些“加拿大工作经验”，为今后找个好工

作而铺路的人。 有一个小伙子来自广州，原本在一家银行做

事，月薪3000元人民币，很风光了，但来加拿大后找工作一

再碰壁，连中国银行驻多伦多办事处也不要他，对他打击很

大。后来他去蒙特利尔银行做义工，表现出他的才智，三个

月后就有个机会，银行把他转正了。但也不是各行各业都需

要义工。有的大公司如，IBM、北方电讯，就从来不招义工

，认为只要为他干活，就付你工资，否则是剥削你。下面我

们看看那些专业不好的人士，如文科专业等，出路何在呢？

他们蹭很多选择回学校，接受“再教育”。而他们中绝大多

数不约而同地选择了去学电脑，具体说就是软件编程。原因



很清楚，一是最好找工作，二是见效快，几个月，最多两年

就成，三是收入好，一入门年薪就是3万，三年后就有望达

到5万。以至于现在多伦多的几所主要电脑学校里，中国学员

“人满为患”。 我并不赞成大家都盲目地去学电脑。在作出

改行学电脑的决定之前应该先问问自己两个问题：一是你对

电脑到底有多大兴趣？二是你有否基础，也就是说你是不是

‘那块料’。我曾亲眼见到一些人走了弯路，如一个小伙子

花了1年半时间学电脑，毕业后找了年薪4万的工作，但干了

几个月就辞职了。另人都说他神经病，但他跟我说：“朱先

生，烦死我了，每天8小时坐在那儿，就那么几个字符。你看

，我都憋出红头发来了。再干下去非少活几年。”他就是那

种典型的不适合电脑工作的人。第二个问题也很重要，如果

你从未接触过电脑，高等数学又没基础，比如说一辈子搞蒙

古语研究，突然转行当电脑编程，未来两年够你苦的，你要

付出比别人多几倍的心血去赶上他们。在就业方面，我通常

建议夫妻之间应该有个协调。挑出一个条件较好的求发展，

另一个要“舍车保帅”，先干一些低档次易找的活。好处是

可以把全家的基础生活稳住，使银行存款直线下降的趋势稳

在一个水平上（老那么下降谁也受不了）。这样，另一位可

以安心地或提高英语，或找个好工作而无后顾之忧。一旦他

找到一份较正式的工作，那全家就稳定了。再回过头来，把

那一位从“水深火热”中解救出来，或提高英语，或“再回

炉”，以便将来也找份正式工作。通过这种协调，双方能在

较短的时间内各自进入角色，而家庭生活也不会受影响。双

方都去认真读书学习而不去挣钱是不可能的，时间长了生活

费从哪儿来呀？反之，我也不赞成两人都一脑袋扎进餐馆里



没日没夜地打工。我们来加拿大就为了那么几个钱吗？也太

容易满足了！ 在加拿大做生意 前面谈到，很多专业不好的人

士到加拿大后往往不知何去何从，他们中一些人毅然决然“

弃书经商”。在这里经商有两种形式，一是做家庭式小生意

，二是做中加贸易。先谈谈小生意。所谓小生意，就是指家

庭式的小本经营方式。具体说可以是餐馆、杂货店、酒吧、

咖啡馆、洗衣房、照相馆、诊所等等。这类小生意不需要很

多投资，一般来说3万至7万加元就足够了。另外，小生意经

营起来比较容易，不需要什么专业培训，很容易上手。因此

，很多中国移民到加拿大后，几个月找不到工作，就开始考

虑买个小生意做做。小生意做好了，一样可以赚钱。一般来

说，这么一小店养一家人一点问题也没有，靠它买房子也是

完全有可能的。各种小生意中，人们最多做的是杂货店，通

常座落在居民区的一个街角上。由于各类货品齐全，很方便

附近居民的生活，所以也叫“便利店”，英文叫Convenience

Store。杂货店经营起来很简单，通常是男的负责开车进货，

女的负责站柜台，不需要什么英语，只要能听懂价钱就行了

。至于货物，客人都是进来自己拿。这看起来挺清闲，但它

最大的问题是工作时间长，早上要早早开门，晚上一直至深

夜。而且是一年365天，没有周末，没有节假日。很多人受不

了这个，往往开它3-5年，把钱赚够了就卖掉。买这类生意很

有技巧，地点是最重要的。如果地点好的话，白手起家建一

间更划算。一位姓陈的朋友就在一个繁华地区租了个小屋，

开了个杂货店，由他夫人经营，轻轻松松。她的收入已足够

养一家人了。他的收入就是纯粹属“净赚”很多新移民对小

生意跃跃欲试，但他们应先问自己两个问题“你放得下架子



吗？”，“你吃得了苦吗？”。如果回答是肯定的，那么做

小生意也不妨是个致富的途径。 另一类生意就是做贸易，具

体说是做进出口，做项目，搞融资等等。每个从中国去的新

移民都可以说在国内有很多“路子”，如果能恰当地利用这

些关系，做点中加两国之间的贸易，是完全有可能的。实际

情况也是如此，很多人在这方面确实干得很出色，多伦多已

经出了很多这类的“大款”，或叫成功人士吧。有一位姓张

的先生，原是中国社科院搞历史的，到加拿大后由于专业不

好，外语又不行，找工作无望，就做起进口生意，主要是把

中国的小商品，如长毛绒玩具，挂在墙上的大扇子、老人手

里揉的大铁球等等，弄到加拿大去卖。他本人性格内向、不

善言谈，谁也想不到他能做生意。但他偏偏做得很成功。公

司由小到大，在多伦多、蒙特利尔都有大库房，居然还聘了

老外，弥补他的语言不足。用他的话说，头几年最难过，要

一点点地打开市场。现在做起来就轻松了，有了固定的客源

。他根本不需要再出去推销，而是那些大公司主动上门来订

货。所以，我常建议那些想去加拿大的朋友，出国之前尽量

设法多建立些贸易渠道，说不准这就是你将来发展的方向呢

！ 出国留学移民教育考试出国,留学,移民,澳洲,澳大利亚,加拿

大,英国,美国,法国,日本,新西兰 在加拿大找工作还有一个常常

被认为是新移民所无法逾越的障碍，那就是“没有加拿大工

作经验”。要某个领域里，你在中国可能已经干了10年了。

但他们认为，中国和加拿大是两回事。除非是太需要人，又

别无选择（如电脑软件人才），否则他们在众人的申请者中

一定要挑那些在加拿大干过的人。这样无形中形成一个怪圈

，没加拿大工作经验就老找不着工作，找不到工作就没有加



拿大工作经验，那么有没有办法突破这个“怪圈”呢？有几

个方法：一是“走后门”，如果有人引荐，“加拿大工作经

验”似乎就不那么重要了。另一方法是从义工干起。加拿大

，当义工就是不拿报酬的义务工作，是很常见的。做义工的

人，有的是退了休但还想“发挥余热”的，有的是家里很有

钱，本人想做些“善举”的，但更多的是那些想通过干义工

，得到些“加拿大工作经验”，为今后找个好工作而铺路的

人。 有一个小伙子来自广州，原本在一家银行做事，月

薪3000元人民币，很风光了，但来加拿大后找工作一再碰壁

，连中国银行驻多伦多办事处也不要他，对他打击很大。后

来他去蒙特利尔银行做义工，表现出他的才智，三个月后就

有个机会，银行把他转正了。但也不是各行各业都需要义工

。有的大公司如，IBM、北方电讯，就从来不招义工，认为

只要为他干活，就付你工资，否则是剥削你。下面我们看看

那些专业不好的人士，如文科专业等，出路何在呢？他们蹭

很多选择回学校，接受“再教育”。而他们中绝大多数不约

而同地选择了去学电脑，具体说就是软件编程。原因很清楚

，一是最好找工作，二是见效快，几个月，最多两年就成，

三是收入好，一入门年薪就是3万，三年后就有望达到5万。

以至于现在多伦多的几所主要电脑学校里，中国学员“人满

为患”。 我并不赞成大家都盲目地去学电脑。在作出改行学

电脑的决定之前应该先问问自己两个问题：一是你对电脑到

底有多大兴趣？二是你有否基础，也就是说你是不是‘那块

料’。我曾亲眼见到一些人走了弯路，如一个小伙子花了1年

半时间学电脑，毕业后找了年薪4万的工作，但干了几个月就

辞职了。另人都说他神经病，但他跟我说：“朱先生，烦死



我了，每天8小时坐在那儿，就那么几个字符。你看，我都憋

出红头发来了。再干下去非少活几年。”他就是那种典型的

不适合电脑工作的人。第二个问题也很重要，如果你从未接

触过电脑，高等数学又没基础，比如说一辈子搞蒙古语研究

，突然转行当电脑编程，未来两年够你苦的，你要付出比别

人多几倍的心血去赶上他们。在就业方面，我通常建议夫妻

之间应该有个协调。挑出一个条件较好的求发展，另一个要

“舍车保帅”，先干一些低档次易找的活。好处是可以把全

家的基础生活稳住，使银行存款直线下降的趋势稳在一个水

平上（老那么下降谁也受不了）。这样，另一位可以安心地

或提高英语，或找个好工作而无后顾之忧。一旦他找到一份

较正式的工作，那全家就稳定了。再回过头来，把那一位从

“水深火热”中解救出来，或提高英语，或“再回炉”，以

便将来也找份正式工作。通过这种协调，双方能在较短的时

间内各自进入角色，而家庭生活也不会受影响。双方都去认

真读书学习而不去挣钱是不可能的，时间长了生活费从哪儿

来呀？反之，我也不赞成两人都一脑袋扎进餐馆里没日没夜

地打工。我们来加拿大就为了那么几个钱吗？也太容易满足

了！ 在加拿大做生意 前面谈到，很多专业不好的人士到加拿

大后往往不知何去何从，他们中一些人毅然决然“弃书经商

”。在这里经商有两种形式，一是做家庭式小生意，二是做

中加贸易。先谈谈小生意。所谓小生意，就是指家庭式的小

本经营方式。具体说可以是餐馆、杂货店、酒吧、咖啡馆、

洗衣房、照相馆、诊所等等。这类小生意不需要很多投资，

一般来说3万至7万加元就足够了。另外，小生意经营起来比

较容易，不需要什么专业培训，很容易上手。因此，很多中



国移民到加拿大后，几个月找不到工作，就开始考虑买个小

生意做做。小生意做好了，一样可以赚钱。一般来说，这么

一小店养一家人一点问题也没有，靠它买房子也是完全有可

能的。各种小生意中，人们最多做的是杂货店，通常座落在

居民区的一个街角上。由于各类货品齐全，很方便附近居民

的生活，所以也叫“便利店”，英文叫Convenience Store。杂

货店经营起来很简单，通常是男的负责开车进货，女的负责

站柜台，不需要什么英语，只要能听懂价钱就行了。至于货

物，客人都是进来自己拿。这看起来挺清闲，但它最大的问

题是工作时间长，早上要早早开门，晚上一直至深夜。而且

是一年365天，没有周末，没有节假日。很多人受不了这个，

往往开它3-5年，把钱赚够了就卖掉。买这类生意很有技巧，

地点是最重要的。如果地点好的话，白手起家建一间更划算

。一位姓陈的朋友就在一个繁华地区租了个小屋，开了个杂

货店，由他夫人经营，轻轻松松。她的收入已足够养一家人

了。他的收入就是纯粹属“净赚”很多新移民对小生意跃跃

欲试，但他们应先问自己两个问题“你放得下架子吗？”，

“你吃得了苦吗？”。如果回答是肯定的，那么做小生意也

不妨是个致富的途径。 另一类生意就是做贸易，具体说是做

进出口，做项目，搞融资等等。每个从中国去的新移民都可

以说在国内有很多“路子”，如果能恰当地利用这些关系，

做点中加两国之间的贸易，是完全有可能的。实际情况也是

如此，很多人在这方面确实干得很出色，多伦多已经出了很

多这类的“大款”，或叫成功人士吧。有一位姓张的先生，

原是中国社科院搞历史的，到加拿大后由于专业不好，外语

又不行，找工作无望，就做起进口生意，主要是把中国的小



商品，如长毛绒玩具，挂在墙上的大扇子、老人手里揉的大

铁球等等，弄到加拿大去卖。他本人性格内向、不善言谈，

谁也想不到他能做生意。但他偏偏做得很成功。公司由小到

大，在多伦多、蒙特利尔都有大库房，居然还聘了老外，弥

补他的语言不足。用他的话说，头几年最难过，要一点点地

打开市场。现在做起来就轻松了，有了固定的客源。他根本

不需要再出去推销，而是那些大公司主动上门来订货。所以

，我常建议那些想去加拿大的朋友，出国之前尽量设法多建

立些贸易渠道，说不准这就是你将来发展的方向呢！ 100Test 
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