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虽然能增加出口企业的竞争力，但风险也相应加大。出口信

用保险则为收汇增加了安全系数。 出口信用保险是以出口贸

易和海外投资中的外国买方信用风险为保险对象，以出口企

业在执行出口合同中应当享有的合法权利为保险标志的信用

保险。出口信用保险是一项非赢利的政策性保险业务，由国

家财政提供保险准备金，是国家为推动本国的出口贸易、保

障出口企业的收汇安全而制定的。目前，中国进出口银行和

中国人民保险公司均可提供出口信用保险服务。 出口商投保

出口信用保险不仅可保障收汇安全，提高在国际市场中的竞

争地位和能力，还可以实施“出口多元化”战略，进一步开

拓新市场。该保险还可以为出口商提供买方资信调查服务，

使出口商获得资金融通的便利，有助于解决资金周转的困难

，扩大经营能力，并可以追讨欠款，减少企业和国家的损失

。 出口信用保险类别 目前，出口信用保险的保险责任包括商

业风险和政治风险。商业风险包括：买方无力偿还债务而破

产，买方拒收货物并拒付货款，买方拖欠货款。政治风险包

括：买方国家禁止或限制汇兑，买方国家进口管制，买方国

家撤消进口许可证，买方所在国家或货款须经过的第三国颁

布延期付款令，战争、暴乱或革命，以及被保险人和买方均

无法控制的非常事件。 据中国人民保险公司广东分公司国际

保险部的蔡缨女士介绍，投保了出口信用保险，出口商的上

述风险损失就会获得赔偿。仅1998年，因破产、拖欠、拒收



拒付及东南亚金融危机等风险，他们就向出口商赔付了83万

多美元，受益的出口商有9家。 按照出口合同中规定的信用

期限不同，出口信用保险业务分为短期出口信用保险和中长

期出口信用保险两大类。短期出口信用保险适用期限在180天

以内，最长不超过365天，采取商业信用支付方式。短期出口

信用保险可以帮助出口商确保收汇、出口融资和进行买家调

查。中长期出口信用保险适用于信用期在一年以上、一般不

超过10年的出口。 如何节省保险费用 尽管很多出口商知道出

口信用保险，却很少有人问津这种险别。根据蔡女士分析，

这主要是因为保险费的问题。出口成本居高不下，本来就已

没有什么利用空间，再要增加一定的出口信用保险费，更难

有利润。在这种情况下，大多数出口商宁愿沿用过去的做法

。 那么，如何才能既买出口信用保险，又能节省一些费用呢

？首先，在与外商签约前，就应将其作为正常的成本项目考

虑进去。蔡女士介绍说，出口商如果能切切实实遵守保险条

款规定，履行被保险人义务，坚决杜绝挑着保、漏报或故意

不报的现象，逐批如实填写出口申报，如期向保险公司缴纳

保险费，并且积极配合保险公司做好风险防范工作，就能使

保险费降到最低。 因为，第一，出口信用保险的费率取决于

买方所在国所属风险类别、支付方式的风险程度和放帐期限

长短3个因素，出口商在成交前后宜仔细选择和综合控制；其

次，从保险正常运行来说，保险公司要通过筹措、建立保险

基金来实施其补偿经济损失的基本职能，而保险基金的筹措

，则以收取保险费的形式来积累。 100Test 下载频道开通，各
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