
出租名牌服装：你爱面子我挣钱 PDF转换可能丢失图片或格

式，建议阅读原文

https://www.100test.com/kao_ti2020/219/2021_2022__E5_87_BA_

E7_A7_9F_E5_90_8D_E7_c70_219785.htm MBA专用训练软件《

百宝箱》 好面子、爱漂亮几乎是所有年轻人的共性，但他们

的收入还无法承受名牌服装的价格，如果开一家名牌服装出

租店，岂不大受欢迎。 俗话说：服装行业门槛低，但竞争惨

烈钱不好挣。而湖南一位下岗女工独辟蹊径，出租名牌服装

，仅仅一年多，就改写了自己的命运。 都市男女爱面子 独辟

蹊径出租名牌服装，让杨玲掘到第一桶金 今年34岁的杨玲是

湖南永州市人，职高毕业后到一家百货商场卖服装，谁知没

干几年，商场因经营不善倒闭，杨玲下岗了。这以后，她先

后尝试过水果、蔬菜批发生意，开饮食店等，但都没有赚到

钱。 2004年4月，杨玲想方设法借了2万多元，一人来到长沙

做服装生意。她看中了一家大商场里一个正待转租的门面房

，一番简单装修后，她的服装店正式开张了。为节约开支，

杨玲一人既当老板，又当营业员，还要当搬运工。这样没命

干了几个月，再加上她诚实待客，生意总算有了起色，但比

起同一楼层其他门店，杨玲的生意可能是最清淡的了。 为解

开其中谜团，她偷偷留心起来。经过一段时间的观察，终于

发现了其中的窍门。原来，其他的门店几乎无一例外地在偷

偷出售一些从地下黑市上批发来的所谓的名牌服装。其实，

从其做工、面料和质地来看，这些“名牌服装”充其量也只

能算是仿制名牌，尽管价格并不便宜，许多年轻人还是趋之

若鹜。于是，杨玲请教起了一位平时相处不错的店主。对方

笑了笑，点拨她说：“这还不简单？你想想，大多数年轻人



都是工薪阶层，而他们大多又爱面子，以他们那点有限的工

资收入，买真正的名牌显然无法承受，所以只好退而求其次

，买点仿名牌了。听对方这么一说，杨玲恍然大悟。 出租名

牌服装 这以后，杨玲也打算进一批仿名牌服装。但转念一想

，她马上否定了这一想法。首先，这显然是在跟风。凭她从

商多年的经验，做生意的大忌就是跟风，不管这种生意如何

好做，做的人多了，后面的人注定要失败。其次，销售冒牌

服装，因为见不得阳光，绝对做不长。那么，能不能在经营

上找到突破口呢？ 一天，杨玲随手拿起身边的一张报纸翻阅

起来。看着看着，她突然眼前一亮。一篇报道说：在韩国首

尔等城市，近年来因为经济持续低迷，大多数工薪阶层的年

轻人收入普遍下降，因此以往一直最受年轻人追捧的名牌服

装，其销量已跌到了历史最低谷。为摆脱困境，精明的商家

根据年轻人爱面子、好虚荣的特点，适时地推出了名牌服装

出租业务。没想到此项服务一经推出，大受欢迎，商家也因

此赚得盆溢钵满⋯⋯ 看到这里，杨玲不禁大受启发。她想，

韩国是亚洲经济“四小龙”之一，尽管经济不太景气，但其

工薪阶层的收入与国内相比，肯定要高出多少倍。既然他们

都无法承受名牌服装的价格，国内的消费者就更不敢奢望了

。再说，爱面子、好虚荣几乎是所有年轻人的共性，经过反

复思考，杨玲决定开办自己的名牌服装出租店。 为稳妥起见

，她决定效仿别人，先进行一番市场调查。她精心设计了一

份问卷调查表。在这份调查表里，她设计了“您目前的月收

入是多少？您期望的月收入是多少？”、“您赞同并愿意接

受名牌服装出租吗？”、“您最喜欢国内品牌还是国际品牌

？”等10个问题。接下来，她趁双休日到一些高尚社区、公



园等，散发给那些比较青春时尚的年轻人。400份调查表收回

后，杨玲欣喜地发现，赞同并愿意接受服装出租的占到

了84%，而对于品牌的喜好程度，喜欢国内品牌的达到了49%

，与喜欢国际品牌的51%的比例基本持平。杨玲总算吃了一

颗定心丸。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。

详细请访问 www.100test.com 


