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产品销售沉寂期后，保险市场又迎来投连产品的春天。很多

外资保险公司利用其先进的产品开发能力和迎合市场消费者

的投资需求，纷纷与银行合作推出投连产品，欲与基金产品

一比高下。 据了解，生命人寿也早在上月就开始与国内各大

银行寻求合作，销售其首款投资连结产品“富泰赢家”两全

型投连险。“现在是一个向市场投放投资型产品的良好时机

，生命人寿已经作好准备往更高的产品开发进军”，获得北

美精算师资格的生命人寿精算部助理总经理王修文表示。 中

资寿险产品研发急追外资 投连产品的投放受资本市场的影响

是非常大的，因此我们从开始研究开发这样一款产品到正式

投放，经过了将近4个月的时间，尤其是产品设计的时候借鉴

了外资保险的产品研发经验，并和国外一家再保险公司合作

，王修文这样表示。据他介绍，两年内没有中资寿险向市场

销售投连产品，本身也是受客观因素的影响，另外对于中资

寿险的产品创新是一个考验，因此生命人寿选择在股市向好

的时候销售投连产品，会得到市场好的反响。 据悉，目前在

国内市场的投连产品，往往都是外资寿险公司开发的多，中

资寿险早几年也由于销售时机不对，导致投连产品投放市场

并没有得到青睐，甚至一度遭遇抵触，最近一次的中资寿险

销售投连产品也追溯到太平人寿两年前的一次市场投放。 王

修文表示，今年年初生命人寿获得委托股票投资资格，公司

投资渠道得到了拓宽。考虑到国内这样一个投资环境瞬息万



变的实际情况，因此产品的首期保费也只有一万元人民币，

和外资寿险推出的产品有很大差距，另外中小保险公司受投

资渠道的限制，因此也决定了中外资投连产品在设计上的不

同。 银保深度合作将成趋势 通过银保渠道销售的保险产品，

无论是像投连这样的高收益高风险的产品，还是普通的分红

产品，保险公司还需要和银行在这样的渠道上进行深入的合

作，银行不应该仅仅扮演一个保险代理店角色，王修文对记

者称。 据悉，生命人寿在销售产品时，已经开始寻求和一些

外资银行合作。在未来的时间内，或将有更新的保险产品会

出现在外资银行的的柜面上。 王修文称，目前国内银保合作

只是处于一个初级阶段，消费者也往往将保险当储蓄一样对

待，因此，一旦银行利率变动或者国内其他金融产品受欢迎

，银保产品往往会首当其冲受到销售冲击。虽然投连产品在

现阶段的投资收益比较好，所受影响也小，但是这并不能保

证投连产品在推出时不受影响。 因此银保如何能寻求更深度

的合作，将银保产品的销售波动降到最低，将是两个金融企

业探讨的话题。 投连产品合规最重要 保监会已经颁布最新的

投连万能产品精算规定，而投连产品的投放尤其要符合保监

会的规定。王修文在接受记者采访时一再强调，尽管投连产

品并不承诺保底收益，有时候甚至为负，但是保监会已经明

确要求投连产品在投资的同时也要兼顾保障功能，生命人寿

的投连产品就在产品的保障设计中提供了105%的身故保障金

和200%的身故保险金。 对于未来投连发展方向，王修文表示

，所有的保险产品都应该在保障的基础上再追求投资收益，

投连产品也不例外，因此随着国内股市向好的时候，投连产

品所聚集的资金也会以基金的形式投资到股票市场。 生命人



寿推出第一款投资连结险 近日，记者从生命人寿获悉，该公

司第一款投资连结险产品生命“富泰赢家”两全型投资连结

保险，正式推向市场。据了解，该投资连结保险是专为18

至55周岁人士设计的全方位投资保障计划，精选市场上优秀

的基金进行组合投资，并提供疾病身故和高额的意外身故保

障。同时，个人各类投资账户转换方便，账户资金领取灵活

，可满足客户在子女教育、退休养老等多方面的需求，是家

庭投资理财的重要金融产品。 生命人寿相关人士介绍，由于

生命人寿已经获批六个投资账户，客户可以根据自己的需求

自由分配资金进入各个投资账户。同时，由于资金汇集的规

模效应，资金投资成本将会降低，最大限度地控制了投资风

险。 据悉，该款产品也满足保监会先前颁布的投连万能精算

新规定，其中设置了疾病身故保险金为个人账户价值的105％

、意外身故保险金最高为个人账户价值的200％。 100Test 下
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