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财业务的首要目标是实现财富的保值,其次避免过度纳税,以下

依次为实现财富增值、为后代积累遗产、保障公司的生存等

。高端客户可以分为自我指导型客户和依靠金融专业人士指

导的超级富豪客户,以及介于两者之间希望通过与某个咨询师

建立有效的合作关系实现财富定期增值目标的客户。 -为加强

财富管理工作,商业银行应加深对客户生命周期现金流量表及

资产负债表情况的研究,以客户关系为基础来设定客户经理的

薪资奖酬,建立商业银行的专业理财咨询机构,向高端客户推出

高价值的收费服务。 转贴于 学生大求职站

http://job.studa.com 20世纪90年代中期以来,随着金融业竞争的

日益激烈,传统金融业务利润空间不断收窄,国外许多商业银行

纷纷拓展财富管理业务,以此作为新的利润增长点。尤其是一

些大型金融控股集团,由于规模大、业务范围广,能够向客户提

供全方位的金融服务,具有开展财富管理业务的优势。 一、商

业银行财富管理的市场基础 过去10多年来,全球经济持续增长

、股票市场繁荣、居民财富明显增加,为商业银行等金融机构

开展财富管理业务创造了良好的市场条件。 1、富裕阶层日

益壮大,可管理财富不断增加 关于富裕阶层的定义,美

国Mainspring公司将可投资资产在25万美元以上,年度收入

在7.5万美元,净财富在50万美元以上的个人定义为中等富裕者

；可投资资产在50万美元,年度收入在10万美元以上,净财富价

值在100万美元以上的个人称为百万富翁；可投资资产在500



万美元以上,年度净收入在22.5万美元以上,净财富价值在1000

万美元以上的个人属于超级富翁。 美林证券公司在其发布的

《2001年世界财富报告》中估计,全球百万(美元)富翁人数

在2001年底已达到720万人,其中美国占了250万人,欧洲为220万

人,亚太地区为170万人。这720万富翁所拥有财富的总价值达

到了27万亿美元,而且以每年12 100Test 下载频道开通，各类考

试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


