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6_9C_9F_E8_B4_A7_E6_c33_239404.htm 王一兵先生，财智软

件有限公司创始人之一。毕业于西南交通大学，主修经济学

，取得MBA学位，现任用友集团成都财智软件有限公司董事

长。(王一兵简介) 在金融市场迅猛发展的今天，各类投资理

财产品层出不穷，个人理财已经走进了千家万户，老百姓对

理财的需求越来越大。面对日益增长的财富，个人和家庭迫

切需要一种有效的方法进行全面和统一的管理，清单式账本

理财已成为过去，理财软件正逐渐被更多的人接受⋯⋯那么

，当大家在用理财软件轻松打理自己的财富的时候，脑海中

是否曾冒出这样一个问题:这么好的“理财管家”是谁最先开

发的呢？王一兵，财智软件有限公司创始人，为我们解开了

这个疑团。 发现机遇 1999年，国内还处于全民炒股的时代，

理财还在懵懂之期，王一兵也卷入了当时的炒股浪潮中，凭

借自身专业的优势，在股票市场上颇有收获，后来转做期货

，不到一年时间，就为自己筹措到了创业的第一桶金。随后

，他选择了从事理财软件的开发。那么，是什么促使他做出

这样的选择呢？ 王一兵说自己记得最清楚的一件事情是，炒

期货的那段时间，在本子上密密麻麻记满了操作记录，到后

来计算收益的时候，特别麻烦，一条条对记录，手动计算，

一不小心就会出错，当时就在思忖着如果能有个工具用来统

计管理该有多好。当时中国金融体制比较封闭，投资产品少

，老百姓基本上是处于无财可理的状态，家庭资产通过纸质

账本也可以打理得清清楚楚，但那时我们也注意到了在香港



、在海外，金融投资产品极其丰富，个人和家庭投资多样化

，家庭财产的管理需求剧增。市场总会回归，王一兵开始意

识到机会的来临，如果能开发出帮助个人和家庭全面管理家

庭财务的工具，未来的市场前景将会相当广阔。 1999年，王

一兵和几个青年人成立了财智软件有限公司，同年开发出了

中国国内第一款个人理财软件财智家庭理财软件。 打造“理

财管家” 王一兵说，当时他们发现国外家庭电脑非常普及，

理财软件普及程度也非常高，基本上代替了手工记账，著名

的Quicken软件在美国就拥有近2000万的用户。他们公司推出

的第一版家庭理财软件，就沿用了Quicken软件的设计思路，

但同时结合了中国国情与中国人理财的特点，软件设计以方

便易用为宗旨，注重从用户视觉出发，注重国人使用软件的

习惯，简化了理财软件操作上的烦琐。 理财的第一步是掌握

个人财务资料，而事实上，老百姓常常是“挣钱难，花钱没

数”。大堆的银行卡和存折，养成他们随用随刷，随用随取

的习惯，个人或家庭的财务很难受自己的控制。而财智推出

家庭理财软件的初衷，也是力求帮助中国每个家庭做好财务

的计划和管理。有了这样明确的使命感，从研发之初软件便

采用全面系统的管理思想，集合中国人理财特性并投入庞大

的技术力量。 在当时，理财观念并未普及，但王一兵他们深

深相信，在未来不远的时间，中国的个人和家庭会对个人理

财有更成熟的认识和更迫切的需求，培养整体“钱途”的规

划意识，使用理财软件进行全面记录、规划、分析和跟踪，

将势必成为E时代人们管理家庭财富的一股热潮，同时也希望

有那么一天，能为中国的每一个家庭提供科学、全面的理财

服务。 在许多人的观念中，理财被理解为大富而为之的事情



，也觉得理财是件很复杂的事情，自己并非专业人士，无力

操控。王一兵说，理财很重要，人人都应该理财，而且人人

都能够理财。就如同“滴水穿石”的道理一样，善用钱财，

开源节流，才能积少成多。借助理财软件，使用系统灵活易

用的操作方式，将会使理财变得更轻松，值得大家去思考和

尝试。虽然软件不能提供智能化的理财操作建议，但至少能

帮助你解决一个问题：让你明白自己的财务状况是怎样的。 

王一兵详细介绍了公司开发的家庭理财软件，它可以全面帮

助个人和家庭管理与家庭财务密切相关的方方面面，包括日

常收支、投资管理、联网管账、债权债务管理、财务预算和

统计等主要功能。为了给中国个人和家庭提供更完善的软件

和理财服务，财智公司同年推出了专业理财网站财智网，通

过网络为客户提供全面的、一站式理财服务。此外，客户还

可以通过财智网查看每天的理财信息和资讯，通过财智论坛

，接受公司专业理财顾问一对一的理财咨询和规划服务。 竞

争加剧 从容应对 伴随着人们对个人理财认识的深入，理财软

件市场风生水起，短短几年时间，市面上就出现了数十种个

人理财软件，还有几款是免费的。理财软件层次也不断细分

，从非常简单的记账软件到包含记账、财务预算、联网管账

在内的复杂软件等。竞争加剧，对于专业的理财软件公司来

说，是公司在发展过程中必须面对的一个问题。 王一兵说，

任何市场都是这样，永远不会被你独占，理财软件市场也同

样如此。因为客户对理财的需求各不相同，自然也就产生了

不同客户市场定位理财软件公司。理财的前提是要了解自己

的财务状况，记账是关键。客户在选择时可能首先要看理财

软件的记账功能怎样，而有些软件涵盖层面虽然较广，但过



于复杂的设计往往让人摸不清头脑，有些则相对简单和实用

。那么对于缺乏相关的财务知识，以往也没有接触过理财软

件的客户，就可以选择从最简单的记账软件开始用起，只要

能够满足最基本的功能即可。对于对财务有更高的认识的人

群，像会计师、理财师、经纪人等，就可以直接选择功能更

为强大、结构更为复杂的理财软件。 王一兵相信，理财萌芽

下催生的理财软件公司，将逐步向细分化发展，未来取胜的

关键，不光光是有好的产品，完善的服务和良好的口碑才是

在个人理财软件行业获得成功的关键因素和重要保障。 赢取

灿烂阳光 王一兵深知，未来发展之路并非一路平坦，要打造

中国第一的专业理财软件公司，要成为国人理财方式的最佳

选择，还要付出很多的努力。但只要不断地自我完善，全情

投入，不断适应客户的需求，总会获得属于财智的那片灿烂
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