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E6_B5_81_E6_A1_88_E4_c31_249438.htm 在中国还在依赖传真

、电话和电子邮件进行企业之间信息交流时，邻国韩国的跨

国企业早已实现总部与海内外分支机构、与业务伙伴、与海

关、银行、保险及运输公司之间的B2B互联。当我们谈到B2B

，也许大家立即会想到阿里巴巴、易趣等电子商务网站，而

真正意义上的企业B2B应该是企业之间通过互联网直接交换和

自动处理业务文件。 据歆尧物流公司负责人阐述，他们总结

如下： 我们歆尧物流公司是一家中小型的公路运输企业，一

直想走上B2B的经营方式。但因为企业小，投入有限，怎样才

能实现我们小型物流企业的B2B？ 2005年初，我们歆尧物流公

司刚成立，资金有限，而复杂繁琐的寻货、运货的过程直接

导致资金的外流并影响了资金的回笼。我们想寻求在供配双

方之间建立一个直接沟通的平台，那么时间也缩短了，程序

也简单了，资金回笼和利润肯定会大大提高。可是迫于资金

的短缺和人才缺乏，想要自己建立这样的一个平台难度很大

。 随着我们业务的快速发展，我们通过网络寻求到几个物流

行业平台。而这些平台属综合性运输并以航运空运国际运输

为多，在公路运输各方面却不够全面，最重要一点是一手货

货源的资讯相对较少。对于纯属公路运输的歆尧物流公司，

这样的平台不够专一，不够详细，起到的作用也就相对较小

。 我们经过仔细对比发现：物流中国是专一于物流运输中公

路车载的，很少有这样专一、专业仅限公路车载配送的B2B平

台。而且不难发现，物流中国这个平台有相当丰富的一手货



资源信息。可以说是惊喜不断。 成为物流中国的企运通会员

后，我们真实感受到：真正可以从繁杂的寻货、运货整个配

送过程中解脱出来。通过物流中国这个平台，我们歆尧物流

公司业绩有了大幅度提升，并在配送全过程中损失也有所减

小。因为我们没货可以直接登陆这个平台快速简便寻求到货

物，减小时间和精力的浪费；还可以通过物流中国提供的信

息进行对比找到适合自己、信誉良好的合作厂家，尽量减少

我们的损失。 对物流中国，我们歆尧物流公司始终是信任的

。而作为专一公路车载的全国物流企业都会希望物流中国这

个网站能够伴随我们这样的物流企业一起发展，越来越优秀
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