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5_AD_90_E5_95_86_E5_c40_250314.htm 到网上搜一下，网站

推广研究资料有很多，其中不乏很多有效的推广方法。实际

上，虽然电子商务建设和企业网站推广的方法多，但是这些

推广的方法总是万便不离其宗的。很多时候，我们不需要那

么多的推广策略，需要的仅仅是，做好网站并且将选定的推

广方法更深入的执行下去，这样坚持做下去网站就逐步在网

上扬名了。在这里，笔者经过学习前人的经验和自己逐步的

探索实验，总结出电子商务网站建设推广不可不知的五个关

键步骤，供您参考，简述如下。 一、定位分析 网站剖析：对

网站的自身进行解剖分析，目的是寻找到网站的基础问题所

在； 电子商务定位：对企业网站进行电子商务定位，明确网

站的位置； 电子商务模式分析：分析网站的电子商务模式，

研究与网站相匹配的电子商务模式； 行业竞争分析：行业竞

争的情况，行业网站的综合分析； 网站发展计划分析：电子

商务网站短期规划与长期发展战略的实施反馈分析等。 二、

网站诊断 网站结构诊断：网站的结构是否合理，是否高效，

是否方便，是否符合用户访问的习惯； 网站页面诊断：页面

代码是否精简，页面是否清晰，页面容量是否合适，页面色

彩是否恰当； 文件与文件名诊断：文件格式，文件名等； 访

问系统分析：统计系统安装，来路分析，地区分析，访问者

分析、关键词分析等； 推广策略诊断：网站推广策略是否有

效，是否落后，是否采用复合式推广策略等。 三、营销分析 

关键词分析：关键词是否恰当，关键词密度是否合理等； 搜



索引擎登录分析：采用何种登录方式，登录的信息是否有效

； 链接相关性分析：链接的人气是否高，是否属于相关性较

大的链接； 目标市场分析：对目标市场进行分析，研究目标

市场与营销的关系； 产品分析：分析产品的特性，产品的卖

点等； 营销页面分析：营销页面设置的位置，营销页面的内

容，营销页面的第一感觉等； 营销渠道分析：所采用的营销

之渠道如何，新的营销渠道如何开拓； 后续产品和服务分析

：后续产品的开发，服务的情况反馈分析； 价格分析：价格

如何，合理性等。 四、综合优化 网站的架构优化：结构优化

，电子商务运行环境优化等； 网站页面优化：页面布局，页

面设计优化； 导航设计：导航的方便性，导航的文字优化等

； 链接整理：对网站的内外链接进行处理； 标签优化设计：

对相关标签进行优化设计。 五、整合推广 网站流量推广策略

：关键还是流量问题，这个过程中会用到许多网络营销方法

； 外部链接推广：友情链接策略的使用； 病毒式营销策略：

具体的策略需要灵活运用； 其它推广：关注网络变化，开发

新的推广手段。 上述网站推广的五个关键步骤统合了网络营

销、电子商务网站建设、网站宣传推广和网站策划等知识，

称之为不可不知的关键步骤是不为过的。能够充分理解这五

个关键步骤，辅以强有力的执行，再加上持之以恒，那就等

着看好吧，你的网站一定会名扬网络啊。 100Test 下载频道开

通，各类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


