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5_AD_90_E5_95_86_E5_c40_250324.htm 鉴别批发市场 我经常

在淘宝上看到卖家叫苦：我的货转了几手了，钱都被中间商

赚去了。如何才能从厂家直接进货呢⋯⋯⋯⋯⋯⋯如此等等

。 其实，经销商是商品流通中的必要环节，我们没必要避开

他。如果厂家在广东，你在北京。难道你要直接跑到广东去

进货不成？就算厂家就在你家门口，厂家也不可能跟一个零

售商直接打交道的。(除非那个厂子特别小，或者给你的是二

等品。以后我会详细谈一二等品的产生和区分的。)所以，对

于零售商来说，进货的最好渠道还是批发市常那么在宠大的

市场中，如何找到最便宜的批发市场呢。这就要区别零售兼

批发；批发兼零售及直销点三类不同市场了。 区别零售兼批

发和批发兼零售，很容易。拿服装来举个例：零售兼批发的

市场，是允许试穿衣服的。而批发兼零售的地方是不允许试

穿衣服的。价格嘛当然是批发兼零售的地方便宜了。 区别批

发兼零售和直销点。你就要观察周围环境了。因为这里货物

的吐量比较大。店面之间的走道宽阔。清晨和晚上车子是可

以进去装卸货的。还有所有的东东都是打包卖的。不接受零

售的。你给多少价都不零售的。这里走的就是量，价格是最

低。但你要受得起他的量。没有量人家懒得理你。 所以，有

时间呆在电脑前大叫进价贵。还不如去市场好好逛逛。找那

些直销点拿货。既便宜，又有质量保证。而且做久了都是可
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