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5_AD_90_E5_95_86_E5_c40_250325.htm 我是1月31日在网上开

店的，至今还没有卖出一件DD，应该算是一个不折不扣的新

卖家。不过我的实体店已经做了快3年了，这样算来，我也称

的上一个老卖家呢！看到这里很多人都把自己的经验写出来

共享，向他们表示由衷的敬意。 我做童装已经3年了，主要

做3~15岁的品牌童装，在我们这个地方还算是小有名气吧。

开始，我对电脑和网络可谓是一窍不通，由于经常要和厂家

联系发货的事，很多时候只有电话和传真感觉远远不够。厂

家的业务员叫我上网联系，因此就慢慢的接触了网络。可能

很多人最早用的聊天软件是QQ，而我却是“贸易通”。 今

年过年前，和朋友聊天的时候谈到了网店，她说我童装做的

这么好应该到网上去试试，以我的质量和价格应该会有市场

的。但由于一直很忙没有时间去弄，直到春节后（童装的淡

季），店里不是很忙了，我就抱着试一试的想法在网上开了

一家网店（瑞丽宝贝时尚童装店）。 网店开了半个多月，没

有卖出一件DD，我安慰自己，我是新卖家，又是童装的淡季

，应该坚持。然而，近来发生的一些事确让我感到左右为难

。 由于我是做品牌童装的，服装的价格都比较高，考虑到网

上购物买家要负担邮费，又是新店开张，为了吸引顾客，就

把衣服的价格都定的比较低（5折）。可是，最近有些顾客到

店里来，选好衣服后竟然要求我以网店的价格给她。大家都

知道，开实体店是有很多费用的，而网店没有，如果我的实

体店以网店的价格卖肯定是要亏本的。而我跟顾客解释的时



候，她们却难以理解。 另外，网上也遇到了麻烦。有些买家

问我，你有实体店吗？我说有啊，我一件做了3年了。他们就

马上说，你价格这么低，一定是实体店卖不掉的吧。难度有

实体店，真的就不能做网店吗？我倒觉得，实体店开网店，

款式和质量才更有保证。我的实体店款式更新速度是很快的

，即使有一些不好卖的，我也在促销的时候放在花车上处理

掉了。做过服装的朋友应该知道，越是不好卖，才要越快出

手，还怎么会留着在网上慢慢处理呢。 网店和实体，本来可

以是相辅相成，互相促进的，却让我左右为难！现在，再有

人问我：你有实体店吗？我只能说：没有！ 100Test 下载频道

开通，各类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


