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分时限150分钟题号123总分核分人得分 一、注意事项 1.申论

考试，是对分析驾驭材料能力、解决问题能力、言语表达能

力的测试。 2.作答参考时限：阅读资料40分钟，作答110分钟

。 3.仔细阅读给定的材料，然后按申论要求依次作答，答案

书写在指定的位置。 二、资料 1.不久前，王女士在本市某大

医院做了胆结石手术，住院一周，花费近5000元。其中，给

主刀大夫、麻醉师、护士长的红包分别是300、200、100元。 

王女士的姐姐也患胆结石，听人说本市一家民营医院做此手

术费用3000元包干，且不需红包，于是就选择了那家民营医

院，手术后两天就出院了，术后恢复良好。姐妹俩现在说起

这同病“境遇不同”事儿感慨万千。 据报道，收红包、药价

高、开单提成、全面体检是目前医疗行业腐败的四大表现。

我市在这些方面的状况如何呢？一位业内士人说，实质上这

四项在大同的大医院都存在，而尤以收红包为甚，尤其是手

术科室，红包已成为医患者心照不宣的潜规则。 送红包是让

人头疼的顽疾，而比起送红包来，大处方、医药提成、全面

体检同样加重了患者的负担，让人苦不堪言。 2.记者年前曾

在某大医院看牙科，坐在治疗台前，大夫用锤左右敲打了几

下牙齿，便告知：需要钻孔。记者手捂腮帮，恳求大夫能否

吃药治疗。闻此言，大夫回到桌前，唰唰唰开了个方子。出

来划价交费，100多块。药是吃了，牙还在疼，同事孟女士听

说后，说她牙疼吃牙痛灵顶事，家里还有四片要不试试。记



者试了两片，果真不疼了。两片牙痛灵价值几毛钱，花100多

元没治好，几毛钱就除了病，是医生的水平有限，还是大处

方在作祟？天知道。 全面体检，在一些医院也是蔚然成风。

随着医疗水平的快速提高，有些大夫已经懒得运用传统诊断

手段了，本来听诊器就行，非要你做B超；病人刚说头疼，马

上就开出了 C4检验单。医生省事，医院增收，患者可就苦了

。再加上某些医院的高档检验器材为职工集资购买，推销检

查就更多了。 3.据新华社报道，我国医药85%是通过医院卖出

，而这些药从药厂拉到医院再到患者手里，其中的回扣不知

有多少。据一位知情人士讲，抗生素的回扣占到药价的15%

，抗癌药回扣占到药价的30%，而开一个C4检查单，医生少

说也得30～50元的回扣不等。 4.为了遏制医疗四种腐败现象

，我市卫生行政部门、各医疗单位都采取了一些措施，譬如

加强对医生的职业道德教育，加强制度监督，提高医疗诊断

水平，增强药品采购透明度等，都已取得了一些成效，但离

老百姓的要求还是太远。 5.长期以来，昂贵的药价让许多中

国人一提起看病就胆战心惊。人们怀疑是否药有所值，也猜

忌医生有没有腐败。病人身痛，心更痛。出席人代会的全国

人大代表、福建省立医院副院长施作霖在此间提出建议，彻

底实行医药分开核算、分开管理，全面改革以药养医的局面

，提高医务人员待遇，充分体现“医”的价值；并对药品定

价，进行严格审核，必要时举行价格听证会。 施作霖对记者

分析了药价虚高的内幕：首先是中国医药行业低水平重复生

产严重。抗生素药诺氟沙星胶囊全国就有上千家药厂在生产

。为了生存，药品市场的竞争早已不是单纯的质量与品种的

竞争，而更多的是折扣高低的竞争。要想你的药能进医院、



药店，就非得把本来只有1元钱的出厂价报到10元、20元，以

留下更多的回扣空间吸引医院。于是就出现了价格越高越好

卖的这种有悖于市场竞争规律的怪现象。 其次，一些厂家还

利用“包装翻新”变向涨价。一种是换包装，如有某药品原

本每瓶100粒装，价格仅58元，现在改为铝铂板盒装，三板总

共仅36粒，售价却高达12元，或是在常用药中多加一点无关

紧要的东西，就申报为“新药”，价格马上翻上去几倍。药

品定价过程缺少一套有效的药品成本审核办法，是造成药价

“虚高”的源头。按理说药品合理价格并不难确定，药品价

格本应由产品的实际生产成本加上药厂、批发公司和医院、

药店的合理利润构成，但是由于利益驱动，有关部门基本是

按药厂自己提供的申报资料来核定药价，容易形成“虚高”

药价。更为重要的是，药品收入是中国医院目前的主要收入

来源。现在，国家给医院的拨款严重不足，一般都只够维持

医院正常开支的1/4或1/5，医院除了靠一些收费较高的检查项

目如核磁共振、C4扫描、B超等，就只有靠卖药创收了。照

国家的有关规定，医院销售药品可以得到比批发价高出15%

的批零差价，并可以免交增值税、营业税和所得税。于是药

价越高，其批零差价就越大，利润也就越高。因此，医院对

药品降价并不情愿，而更乐于进价高的药品。 6.中国医药商

业协会一位研究人士认为，2001年开始实行的药品集中招标

采购制度，并没能遏制其中的暗箱操作。“过去医药企业要

公关的对象还只是医院院长、药剂科主任和医生，现在则又

增加了分管的卫生局长、招标办主任、药事委员会成员。” 

按照正常招标程序，开完投标会后，专家应马上研究，一会

儿就出结果。“可是在好多地方，开完会就完了，它不马上



发标，要过半个月甚至一个月，才公布由谁中标。让人有时

间在下面做工作。” 100Test 下载频道开通，各类考试题目直

接下载。详细请访问 www.100test.com 


