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https://www.100test.com/kao_ti2020/266/2021_2022__E4_B8_AD_

E5_B0_8F_E8_8A_B1_E8_c40_266895.htm 随着互联网的蓬勃兴

起和电子商务的迅速发展，我国花草行业的传统经营方式和

活动已经发生了巨大的变革，对于规模不大、资金有限的中

小花草企业来讲，如何开展电子商务呢？ 建立网站 首先是建

立网站。中小花草企业可以根据自身的情况，选择有偿域名

申请或免费域名申请。由于免费域名安全性和稳定性比较差

，中小花草企业如果要长期开展电子商务应选择前一种。其

次要选择网站开办地点（通过选择网络平台服务提供商来实

现）和方式（如采用虚拟主机方式或托管方式）。其三要招

揽信息技术人才，建立起本企业的情报战略决策的支持体系

和行业信息。然后，企业要进行网页的制作。本企业的网站

上应具有用户反馈表和电子邮件等相应功能。还要建立一套

跟踪和报告体系，以帮助公司更好地了解站点访问的状况。

例如，每天、每周以及每月站点访问的人数，谁经常访问站

点等内容，这些数据对企业产品的市场预测都十分重要。 宣

传推广 对网站进行宣传推广。宣传途径主要有以下几种：一

是在一些知名的搜索引擎网站上登记企业网址和产品的关键

字，经过注册，可使人们很容易找到企业网站并进入访问，

从而了解企业的概况以及所拥有的花草产品服务项目。 为了

使网站更具有吸引力，企业应注意随时修改主页的内容，在

自己的网站上尽可能多提供有关本企业花草传统产品和新开

发花草产品的文字介绍资料、产品图片说明内容等。这样用

户就可以根据自己的需求和喜爱方便地选择产品。二是通



过Email将企业的上网信息发给每一位批零客户，或是与其他

的网站通过交换广告建立链接。三是通过与同行业的企业联

合上网，使宣传的效果更为突出。对于中小花草企业来讲，

先按行业标准分类，再自由突出，联合租用数据专线上网可

使宣传更具有针对性和实效性。 实施交易 中小花草企业实施

电子商务的目的是完成经营交易，但我国的电子商务起步时

间不长，所有的产品交易都通过网上进行还不具备条件。因

此，需要中小花草企业从自身实际出发，建立一个适合本企

业特点的交易体系。首先，中小花草企业可以通过建立用户

网上论坛收集用户信息，为今后进行经营交易打下基础。其

次，在现阶段网上查询、网下交易仍将是主流。由于在线支

付、物流配送、交易安全等条件还不健全，花草产品在网上

的交易规则、制度还不完善，所以中小花草企业要完成产品

经营交易，主要是通过主页查询产品信息，或以电话、信函

等方式辅助完成交易或交易双方直接进行交易。 100Test 下载

频道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问

www.100test.com 


