
秘书考试写作:秘书与社交礼仪 PDF转换可能丢失图片或格式

，建议阅读原文

https://www.100test.com/kao_ti2020/272/2021_2022__E7_A7_98_

E4_B9_A6_E8_80_83_E8_c39_272573.htm 一、社交与礼仪  社

会是人的社会，人是社会的人，人与人之间的交往接触，就

是交际。人际交往的有序进行，人们不仅要受自然规律的约

束，而且必须受一定的社会规范的约束。而在这些规范中，

很重要的一个方面就是礼仪规范。成功的交际手段和艺术，

以及正确而富有实施的礼仪方法和技巧，对于文秘人员建立

新型的、高尚的人际关系、做好工作是非常重要的。 礼仪就

是礼节仪式。它包含双层含义：一是思想，即在社会交往中

应该尊敬他人，讲究礼节礼貌；二是形式，即礼仪的基本程

序和具体表现。合二而一，礼仪就是在人际交往中体现出来

的人们之间相互尊重，并按约定俗成的方法付诸实施的成文

或不成文的规定。  我国是"礼仪之邦"，讲究礼仪不是"虚应故

事"、"敷衍装假"，而是表现了人与人之间的理解、尊重和关

怀、支持。它能使人际关系更加融洽、和谐，并能加强人们

彼此间的信任理解和亲密友好。当今社会礼仪是放步社会的

金拐杖，礼仪就是人际交往的通行证。 二、秘书人际交往的

特点  人与人之间的思想交换、行为交往、语言交流、感情交

融，可以统称为人际交往。它是人们在社会生活和工作中形

成的一种相互联系、相互作用、相互影响的关系。由于文秘

人员自身的地位、作用和工作性质有其特殊性，其人际关系

除了社会生活中通常的人际关系的一般特征外，还具有以下

几个特点：  (一)广泛性。文秘人员的人际交往是开放性的、

多层次的、也是全方位的。在履行自己的职责时，必须同社



会的方方面面各色人等打交道。这种交往辐射扩展到机关及

单位的管理工作、业务工作的一切领域、一切方面，既包括

与上级机关及其领导的交往与联系，又包括与同级机关及其

领导、同事的交往与联系；既包括与基层及人民群众的交往

与联系，还包括与不同利益团体的交往与联系。  (二)从属性

。文秘人员的社会交往往往不都是像通常人那样具有浓厚的

主观选择色彩，即按照个人意志、情感、利害关系行事，而

是由自己的工作职责所支配，在很大程度上是从属于自己的

服务对象的。这种从属地位，约束了文秘人员人际关系的主

观性，强化了人际交往的服从性。  (三)复杂性。文秘人员的

工作是受领导支配和为领导服务的。而领导成员因分工不同

，个人的能力、性格、修养也有差异，在实际工作和生活中

，往往会出现意见不一致，甚至会发生摩擦，出现某些矛盾

。在这种情况下，文秘人员既要尊重一些个别领导，又要维

护集体领导；既要服从领导，又不能违痛原则。这就构成了

文秘人员人际关系的复杂环境。 三、秘书人际交往的技巧  人

际交往是一门学问、一门艺术。要使人际交往正常地、正确

地进行，就必须掌握许多技巧。科学地、巧妙地运用这些技

巧，对建立和谐、健康的人际关系，搞好文秘工作有着十分

重要的作用。人际交往的技巧可以从不同角度、不同层次、

不同方面来叙述，下面主要从"度"这个视野来探讨。  (一)人

际交往要注重态度。态度是人的举上神态，是人的精神面貌

。一个人的精神面貌就是一个人社交形象的核心。注重人际

交往的态度，就是在与人交往时，做到热情主动、大方和平

等礼貌。热情是一种美好的品质，它在人际吸引的个性品质

词汇中，具有中心词的地位。待人热情会使他人感到亲切、



自然、容易创造交流思想和情感的良好氛围。积极主动，笑

脸常开，乐观开朗，充满青春气息，就会有感染力，给人春

天般的温暖。大方，就是潇洒，豁达，文雅脱俗。人们一般

都会对具有这种性格的人产生好感和信任，并愿意和喜爱与

他打交道。平等礼貌贯穿于人际交往的各个领域，存在于人

际关系的方方面面。平等待人，就是在交往中尊重人、理解

人、关心人，把他人放在与自己平等的位置上。礼貌待人，

就是在交往中，要平易近人，和蔼可亲，彬彬有礼。平等礼

貌行为不是虚伪的客套，而是出自内心深处对别人的恭敬、

尊重，是出自个人品质的自然流露。  (二)人际交往要拓展广

宽。每个人都处在复杂的人际关系网中，为了生存和生活，

不管你是否愿意，每天都别无选择地必须与不同的人打交道

。拓展人际交往广宽，就是要扩大社交面，扩大择友的机会

，结识更多的人。要扩展人际交往的广宽，既要乐于和善于

结交与自己相同类型的人，也要乐于和善于结交与自己不同

类型的人，包括职业、性格、年龄、兴趣爱好、不同的人。

人的发展是多方面的、多层次的，每个人都有自己独一无二

的人生，与不同的人打道，可以取人之长，补己之短，从中

学到许多做人的准则，结交广，就会信息多，信息灵，这就

有助于丰富自己的知识、增加自己的阅历；交友多，得到的

帮助、支持也多，这就容易办好许多事情，促进自己工作的

顺利进行。  (三)人际交往要把握向度。文秘人员对不同的人

，可能也有必要广交、多交，但却不能乱交、滥交。这就要

求把握人际交往的向度，即社交要有方向性。把握人际交往

的向度，是使社交健康有益的关健。人际交往中结识的人，

可能各式各样，形形色色。交往时应通过接触了解，听其言



、察其色、观其行、究其果，认识庐山真面目；掌握对方为

人及底细，根据发展，顺其自然地确定所交朋友类型和交往

的深浅程度；防止首因效应、晕轮效应、定热效应、近因效

应。既要结交"志同道合"的知己，也要舍弃那些别有用心的"

假友"。当然，也应注意不要因噎废食，不要因有人是虚伪的

，或自己被"朋友"利用、出卖过，而怀疑一切朋友，自寻烦

恼，造成隔膜，使自己在自我封闭的狭小空间里兜圈子，影

响正常交往。  (四)人际交往要恪守信度。人与人的交往只有

建立在相互真诚、相互信任的基础上，才是文明有效的。不

论是患难之交，还是点点头的熟人，都应恪守人际交往的信

度--诚实守信。诚实守信，是人际关系得以维系和深化的保

证。在交往中，对人要做到：坦诚相见，敞开心扉，推心置

腹。为人处事不掺私心，不做假，不欺人，不捉弄别人，不

伪装自己；敢讲真话、实话，力戒大话、空话；说话算数，

表里如一，前后一致；守时守约，履行诺言。要诚心、诚朴

、诚挚、诚恳、诚实。"君子坦荡荡"，这样才能在交往中获

得信任、赢得人心，才能在交往中给人以安全感和吸引力。 

(五)人际交往要讲究大度。大度，即豁达大度。这是人际交

往中要讲究的一种气质，一种风格。与人交往中，你胸怀宽

广，气量阔达，待人谦让宽容，这就可以使人永远，赢得更

多的朋友。在与人交往中，有温馨、愉悦，也有冲突、摩擦

。而谦让宽容既能扩展友情，又能减少矛盾或消除隔阂。谦

让包括经常与别人进行心理换位，设身处地为别人着想；无

害人之心，与人为善，见难相帮，乐于助人；不耻笑人，不

指责人，努力寻找对方的优点；遇到分歧，求大同，存小异

，允许别人与自己看法不一，做法有别，甚至有着不同的生



活方式和处世哲学；不斤斤计较小事，能够容人。要做到以

上这些，就必须识大体，顾大局，必要时宁愿"吃点亏"，勇

于做点牺牲。在大事大非问题上明明白白，坚持原则；在小

事小非问题上含含糊糊，不苛求人；但也要防止走向另一个

极端--谨小慎微一味适就。只有这样，才能在社交场合如鱼

得水，而不是落落寡欢。 100Test 下载频道开通，各类考试题

目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


