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的出台，让保险产品的收益相对“缩水”。经过本次加息，

扣除利息税后1年期存款利率超过寿险2.5％的预定利率；8

月15日利息税下调后，保险的避税功能将进一步受到冲击。 

保险业内人士透露，保监会正在加快预定利率的市场化进程

。而在2.5％的上限尚未打破之时，部分保险公司已经采取了

一些应对措施，如先行下调长期寿险的费率以增强产品的竞

争力。 传统寿险受加息减税冲击 随着上周五公布上调存款利

率和减少利息税的消息，金融机构1年期存款利率首次超过寿

险保单预定利率。 我国保险产品仍然延续八年前开始实行的

价格管制，保监会规定寿险保单（包括含预定利率因素的长

期健康险保单）的预定利率不超过年复利2.5%。所谓预定利

率，通俗而言就是寿险公司提供给投保人的回报率，它主要

是参照银行存款利率设置的。预定利率越高，保险产品的竞

争力则越强。目前各寿险公司推出的寿险产品的利率多

在1.75%至2.5%。 自7月21日起，1年期存款基准利率上调0.27

个百分点，由3.06%提高到3.33%；自8月15日起，存款利息所

得个人所得税适用税率由20%调减为5%。7月21日前1年期存

款利率扣除利息税后为2.448%，自7月21日起为2.664%，自8

月15日起为3.1635%。 保监会发布的一季度人身保险市场分析

报告中就曾指出，考虑到利息税以及分红险、万能险和投连

险可通过红利和账户价值等自动调节等因素，当前的加息幅

度尚不会对寿险行业造成较大影响。但是，加息预期使得银



行和基金理财产品热销，对寿险产品产生较大的市场竞争压

力。 2.5%的预定利率是否会调整？杭州的保险业内人士告诉

记者，保监会已经在加快市场化的进程，此次加息和减税也

会促使相关政策尽早出台。 下调费率提高产品竞争力 就在加

息前几天，中国人保健康险公司更新了两款重疾险的条款，

分别是“关爱专家定期重疾个人疾病保险”和“关爱专家终

身重疾个人疾病保险”。这一举动是因为8月1日其重疾险的

新定义将正式应用，老的条款需进行必要的更新。但是，该

公司的这次更新却有点让人意外，一反新重疾险费率上涨的

预期，主动下降费率。 对照人保健康终身重疾险新旧产品费

率表可以发现，某年龄段的每万元保额费率下调幅度最高

达15％，平均在7％至10％。人保健康浙江分公司个险部的王

旭京举了一个例子，在终身重疾险中，如被保人为60周岁的

男性，选择10年缴，每1万元保额就相差121元保费。 浙江分

公司个险部负责人吴丽军指出，总公司在下调费率方面进行

过认真的考虑，随着医疗手段的提高，一些疾病在未来的治

愈率必然会迅速提高，这无疑会降低经营成本。同时，很重

要的一点是，未来利率增长预期明显，公司把这份预期提前

回馈客户。 记者了解到，该公司选择下调费率是在加息之前

，但此前，关于加息的预期已经相当明显。在2.5％的保单预

定利率不能突破的前提下，下调费率无疑是提高保险产品竞

争力最直接的手段。 “加息、减税对部分银保产品可能会有

一定的影响，但是长期寿险类产品的主要功能是保障，而非

投资，不能单纯从收益上进行衡量。”太平洋保险浙江分公

司副总经理谢蔚然强调，加息对保险业来说并不是坏事。此

次加息有利于资本市场回归理性，保险公司本身在资本市场



的运作会更好。 他指出，去年以来，随着资本市场的好转，

各家公司的分红水平都有了显著提升。银保类的产品大多有

分红功能，即使保单的预定利率不变，只要公司的分红提高

了，这类产品的最终收益也会提高。 100Test 下载频道开通，

各类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


