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E6_B3_95_E7_BB_BC_E5_c67_274590.htm 一 案情： 某台商甲

向法院起诉某电视台著名女主持人乙，要求被告乙按欠条归

还欠款270万元。法院查明，97年3月10日，乙向甲出具欠条

一张，注明欠款 280万元。8月10日，乙又还款给甲，甲在欠

条上加注“还欠款270万元”。而乙辩称，当时是还款270万

元，欠条上注明的“还欠款270万元”就是已还270万，尚欠

款10万元。以上欠条大小写齐全。汉字的一字多解有时会引

起歧义，这种情况发生到诉讼中就会使案件事实处于“真伪

不明”的状态，本案就是这样。所以，不能说哪一方的理解

没道理。本案看似简单官司，打了七年，历经管辖异议及裁

定上诉，移送，一，二审，再审及发回重审，撤诉，又起诉

，上诉，又再审，昨天才调解结案。笔者仅作为被告最后一

次的再审的代理律师对此案颇有感触。 二 存在分歧： 1、按

谁主张谁举证的原则原告应该证明自己的债权，如不能证明

则承担败诉风险。 2、结合本案的案情，法官在裁判时就要

进行具体的分析。由于此加注是原告所为，如果他将原来的

欠款XX元元划掉写上实际的还款数额，或者用“归还欠款XX

元”等进行表述，就不会产生歧义。因此语义不明的责任应

由其承担，而作出对其不利的解释，按乙已经归还270万元，

尚欠10万元未还进行判决。 3、由法律要件分类说和最高法院

的民事诉讼证据规则（本案审理中才于2002年颁布）第五条

都可以得出：1）合同纠纷中，主张法律关系变更的应由其举

证， 本案中乙主张部分消灭，消灭，应该由其举证。2） 合



同纠纷中，对合同是否履行发生争议，由负有履行义务的当

事人举证，本案由我方举证。 实际上以上观点开始分歧很大

，随着最高法院的民事诉讼证据规则于2002年颁布后主流的

观点现在逐渐明确为第三种。本案有一个更让人想不到的学

术理论背景，几乎同样的内容作为一个案例题先后在武汉大

学，四川大学，中国人民大学，西南政法大学等被作为硕士

研究生入学考试题，这在我国法学院的研究生入学考试中也

是罕见的。据说梁彗星老师还点评过此案，标准答案大都同

第三，我参加过2001年西南政法大学硕士研究生入，其中民

商法专业的诉讼法卷就是该题为押轴题（18分），当时我按

第一种意见答的，结果答案是第三种。 三 办案新思路： 以上

观点对我的当事人极为不利，恐怕也是我当事人前一阶段败

诉的主要原因，我接受代理后，认真分析了法律关系，提出

了重新认识诉讼标的的思路，避开我方当事人在诉讼中的不

利的主张地位，提出：对方提出的诉讼标的是一个在原债权

的基础上通过还款形成的新法律关系（金额270万元），对此

演变过程，对方必须举证，这合符法律要件分类说和最高法

院的民事诉讼证据规则，同时避开了合同是否履行的问题。

我指出这而与各高校的考题的主流思想观点又不矛盾，他们

是在本案以280万作为标的起诉，即以原借款法律关系作为诉

讼标的时才成立，因为这时对方对280万的借款能轻松证明，

我们主张消灭则要举证。而现在对方首先要说清270万是怎么

来的，我们要做的是不提任何主张，也就是说连还了钱这个

事实也根本不要提。我们只须对270万债务不认可即可。而本

案的证据决定了他不能自圆其说，法院最后出人意料地接受

了我的观点，精疲力尽的原告最后也不得不接受了我们的调



解意见：当庭支付欠款及利息11.7万。诉讼费各付各。 四 办

案体会： 1、从法律服务市场的角度，有人委托都是好事，

事实和法律上的有利与不利是没有多少余地选择的，但思路

一定要选择，不能输了官司就怪当事人证据不力。否则别人

花钱请你干什么？ 2、不迷信权威，但最好也不要硬顶，要

尽量设法和主流观点保持一直。或某些相似。 3、举证责任

的分配在一案中不是唯一的，同一案件起诉的诉讼标的不同

，举证责任的分配可能不同。最典型的还有消费案件，告合

同还是告侵权，举证责任的分配大不相同。本案中原告应该

不管还款，直接起诉280万，把主张法律关系消灭，变更的义

务，或者说我们已部分履行的义务转移给我们，这样做只要

对方多交相应的诉讼费。 4、在现代民事诉讼中最重要的不

是客观事实，而是法律事实，我最终都不知到事实真相。只

是昨天开完庭她告诉说97年她一下买了别墅和车子（不过户

名都不是她的），价值超过200万，让她身边拿工资的姐妹们

羡摹不已，吓得台里几个曾想追她的男士望而却步，至今都
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