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https://www.100test.com/kao_ti2020/276/2021_2022__E7_94_B5_E

5_AD_90_E5_95_86_E5_c67_276192.htm 说起模具行业的电子

商务，有人摇头：我们在那么多行业网站上登记，结果没有

一单生意；自己建了网站，也引不来一个潜在客户，电子商

务是不是适合模具企业？ 很多模具企业表示，模具行业与其

他行业不同，产品都是中间件工业产品，标准化程度较低，

不同的企业生产能力完全不一样，所以企业大都通过长期合

作关系做生意，对新客户的开发需求并不强烈，而以结识新

客户为主要功能的互联网对他们来说“用处不大”。 目前国

内模具企业较为集中的两处分别是广东和浙江，这些模具企

业在极小的地域内形成了自己的产业链。在传统的模具行业

发展中，因为长期客户之间形成了较稳定的商业关系，模具

行业看似对电子商务的需求并不高，没有结识新客户的冲动

，但实际上，这个行业正在悄然发生着变化。 随着竞争逐渐

加剧，模具企业需要进行突围，寻找新的机会。企业要对内

部流程进行改造，实现更规范的生产。内贸企业需要开拓外

贸市场，本地企业则需要走出当地，寻找新的生意伙伴。信

息化和电子商务正在悄然改变他们，甚至正在改变一些模具

企业的惯有思维。 打开百度或Google，用相关关键词搜索，

有着上万条、几十万条的模具企业信息。不仅如此，相当多

的模具企业或者自建网站，并且使用了搜索引擎推广，或者

加入行业网站以及模具业专业网站，利用互联网做生意。模

具企业上网的绝对数量已经非常庞大。 但电子商务又不是一

剂万能良药。模具企业标准化程度低，注定了其技术含量较



高。互联网虽然能够帮助企业寻找到更多的生意机会，但是

否成功还是由企业自身实力所决定的。企业拥有好的人才、

先进的模具加工技术，才能在基于互联网的竞争中立于不败

之地。 建设网站、在行业网站上进行营销，也并不是简单的

“做广告”。内容一次性提交就不再需要后续管理，这样做

也难以带来生意。如何利用互联网展示自己、推销自己，以

及利用互联网谈成生意，其中有诸多小技巧。电子商务目前

还未被作为高诚信度的交易手段，因此任何一个细节的疏漏

都有可能导致买卖双方互相产生不信任感，单子流失。这和

在传统环境中做生意有着不同。 电子商务主要提供交流手段

。通过电子商务获得的信息，更重要的是通过互联网的沟通

手段方便地交流，甚至是网下的其他交流手段配合之下最终

做成生意。 电子商务也不只是在网上卖东西，目前，模具企

业完全可以通过电子商务完成采购，货比三家还是很爽的。

模具企业对高端人才的需求旺盛，通过互联网进行人才的流

动将很方便，模具企业也完全可以通过人才类网站获得自己

需要的人才，实现企业信息化，可以节约成本、规范流程，

大幅提高产品质量。通过电子商务和信息化，实力强的企业

可以变得更强，实力较弱的企业也可以从中找到自己的不足

，努力弥补。先行者已经在偷着乐，奋起者正在努力尝试。

模具行业利用电子商务的技巧和其他行业其实并没有更大的

差别。认准需求，找到解决需求的途径，就能得到回报。
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