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随着网盛科技的上市与阿里巴巴上市的展望，在首季赢在中

国同时进入10强的同程网和就要加盟网，更多人关注了这个

此前从没大热的行业，一批耐得住寂寞的行业垂直网站，因

为其的“专，精”进入了大家的视线。虽没大富大贵，却也

活的很踏实很滋润。 目前国内B2B平台主流是服务于中小企

业，靠蚂蚁雄兵的力量，积少成多的不少。B2B平台类网站的

收入来源都是什么呢？ 1、会员费。 这一块不用宣讲了，最

大头。阿里巴巴和中国化工网此类的行业网站让这部分费用

成为他们的支柱。 2、广告费。 说是广告费，如果你只盯着

网站上的广告位置，那你收不到什么钱。因为你的平台上真

正的投得上量的大公司可能不多，而且他们的广告首选不见

得是你。但B2B平台广告的形式可是太多了，充分利用起来，

你会获得意想不到的收益。什么是你的大广告？别忘了你可

是精确于某个行业，某个地域，掌握这个行业最准确信息和

联络方式的大腕。你的受众群，正是一个有效的群组。谁想

做他们的生意，找到你可就成功了一半。比如就要加盟网-可

以说在连锁加盟行业在中国发展的今天,进入这个领域是不错

的选择.而且从整体的网站构架以及服务而言,确实做到了连锁

加盟的门户概念,提供了比较全的品牌搜索,品牌排行,还有商

机发布.要加盟的创业者可以通过改网站寻找合适的连锁加盟

商。 3、交易撮合费 这是个大家都想收，但又不好收的收入

。纯粹的交易撮合，不能绕过的难点就是诚信，也就是怎么



防备被交易成功后双方绕过，或者防备交易中的质量或欠帐

风险不转嫁到平台上。如果你有阿里巴巴或网盛科技的实力

，自然可以搞出压保证金，先行赔付，诚信通，支付宝等一

干工具，但是如果你的规模不大，说话没力量时怎么办。要

挣交易撮合费，得从以下几个地方努力。 (1)熟悉业务全程，

把握控制节点。 无疑这样做是最难的，需要了解业务全程，

需要专家型的人力。这样的模式虽然赚钱，但是很累，不宜

大规模推开，适合大业务。把控客户终端的能力要强。虽然

看似和互联网不太沾边，但赚钱就是硬道理。 (2)共享一套业

务标准，搭建直接服务联盟。 这个行业里总有标准化产品，

好介绍，需求大，价格统一，就看谁的网络广，品牌好，谁

就有机会。这有点像超市里自己贴牌生产的牛奶，手纸。 (3)

向买家收钱，帮你货比300家 等等，有人会问，我向卖家收钱

都不容易，还得防着被甩，你向买家能收出钱来？向卖家收

钱是因为你帮他赚钱，而向买家收钱是因为你帮他省钱，而

且省的不少呢。一定要是水深的行业。比如你要开家公司，

你是用技术入股100万，这个技术是否值这么多钱，需要评估

公司出个报告。你问了几家，有报1万的，有报5000的。满意

吗？满意你就掏钱了。其实你在解决网上试一下就知道了。

有人的报价让你不敢想象，你是货比三家，我是货比300家，

之所以300家，还是因为就只有300家，如果你想找律师，我

们帮你比3万家都行。我可以帮你省几千，几万，甚至几十万

。你的代价才是300元。你愿不愿意呢。很多人在刚创业，或

者作自己的商业计划时，会说，我这里能收钱，我那里能收

钱，我有这么多的盈利模式，收入来源。费尽气力捡的钢锛

儿可能还不够买个包子，不如只干一件事，换回100块钱，你
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