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，但是没几个是够格的。 首先还要搞清楚创业的概念，创业

即以自己对市场的认识，用自己或者VC的钱去烧，然后把自

己的价值忽悠出来，要不上市圈钱就跑，要不踏踏实实的干

。 但就有些人把卖作业本也视为创业，看下你学校食堂前面

的海报，受众很明显，就是指向大学生这个圈子，这并没有

违背创业的概念，但是明显的与创业的目标相违背--获得利

润。 有人自豪的把大学创业作为获得社会经验的谈资，但没

有发现的是，如此创业寻找经验，只是存在于想像之中，缺

钱花找点钱用，说出来不可耻。没有打破传统的营销方式，

重复高年级学生干烂的职业，既所谓的在红海打拼。有人把

蓝海打拼的人比做SB,因为红海都做不好还要整蓝海，明显是

在回避自己的经营不善。但是大学生创业在红海中并没有自

己的优势--现金流、稳定的消费群、成熟的管理经验，而蓝

海因其市场轮廓的不清晰，会让创业者更理智的管理自己的

现金投入，并且在突发管理和管理中积累相当的经验，在不

成功的情况下，低投入和高经验积累也绝对是笔财富。 举个

我学校里卖3码手机的例子，除开自己找渠道的人不计，有相

当大一部分人在给本地的贩子做事，市场明显趋于饱和，同

质化严重，此时比的就是谁的市场占有率高。要在这行当搞

所谓的创业，现金流、稳定的消费群、成熟的管理经验这三

个必要条件就显的十分重要。聪明的知道给别人打工，卖台

算台，挣点烟钱，但脑子不好使的人就会拿爸妈的钱去冲，
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