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4_B8_9A_E8_80_85_E5_c123_280174.htm 连锁加盟对于大多数

投资者来说是一把双刃剑：选好了东家,往往就顺风顺水，财

源广进；选错了靠山，则只能自认倒霉，损兵折将。在对一

些加盟品牌加盟商的调查中，我们发现加盟来自英国的乔伊

丝饰品的加盟商对其总部的满意度相对较高，加盟者普通认

为加盟此品牌是极其明智的选择。在此我们就以乔伊丝饰品

连锁为例，来看看如何挑选连锁加盟品牌更能帮助加盟商获

得事业上的成功。 多方了解后，我们发现，除去品牌本身强

大的号召力以外，让乔伊丝饰品的加盟商们最为感动和满意

的，是总部从始至终为加盟商所提供的一系列服务和支持。 

首先，当有兴趣或者有加盟意向的加盟商向乔伊丝饰品的总

部了解情况时，总部的工作人员都会很耐心的解答加盟商的

问题。更重要的是，与很多急于扩张加盟店、并且胡吹乱夸

的总部不同，乔伊丝饰品总部总是很热情的邀约加盟者到总

部进行实地的考察，希望加盟者在充分了解相关情况以后再

作决定。所谓耳听为虚，眼见为实，乔伊丝饰品如此举动，

首先就将自己与那些滥竽充数的加盟总部划清了界限，使加

盟者感到踏实、可信。在考察的过程中，乔伊丝饰品的工作

人员不仅让加盟者全面的了解企业，还会根据加盟者自身的

情况，对其作出全面的评估，为加盟者提供一个最佳的加盟

方案，供其选择。这也让加盟者充分感觉到总部的务实体贴

与人性化。 所谓路遥知马力，日久见人心，有很多加盟商反

映，他们加盟的总部在收完加盟费后就音讯全无，或者一副



漠不关心的样子，让他们很是心寒。而乔伊丝饰品在这一点

上的做法，则让它的加盟商坚信，他们的确坐上了一艘国际

巨艇。对乔伊丝饰品来说，签订合同以后，才正是他们承担

起作为加盟商的有力臂膀的责任的开始，而绝非结束。 李嘉

诚曾说，房地产买卖是最重要的三个因素是地段、地段、地

段。对于饰品店来说，地段的选择也是非常重要的，一个好

的店址是经营成功的前提，能让投资者的努力事半功倍。但

是，对于一个没有太多经验的加盟者来说，虽然心中明知地

段的重要性，可是也无法确定究竟应该在哪里开店。 在这一

点上，乔伊丝饰品为其加盟商提供了强有力的支持。乔伊丝

饰品认为选址最基本的几点是：店面最好选在当地繁华路段

，商业街、步行街的入口或附近，学校周边也是不错的选择

，一定要避免将店址选在无流动人口、无消费能力、无商业

氛围的“三无”地带；店面门面要足够宽，尽量避免使用窄

而深的店面；一楼一般比二楼以上好；店门口切忌有楼梯，

最好与街面平齐。 将这些基本的捕捉点告诉加盟商后，加盟

商可以根据自己的判断确定一些候选店址，而乔伊丝饰品也

会提供一些候选店址。然后，乔伊丝饰品会将这些店址汇总

，与加盟商一起，再对这些店址进行更详细的分析，从中挑

出一个最佳方案，以确保万无一失。对被列为重点客户的代

理商，乔伊丝饰品的市调选址部门会与加盟商一起准确评估

候选店址的人流状况，包括人流量、人流结构、行走方向等

信息，因为充足的人流量是经营成功的保障。由于乔伊丝饰

品提供高中低端的多种产品系列，所以对店址的选择也各有

不同的要求。若是以乔伊丝青春少女系列产品为主题的乔伊

丝饰品专卖店，则主要挑选位于学校周边的商圈，而以白领



丽人系列产品为主题的乔伊丝专卖店，则店址应该尽可能的

位于综合性商业区中。如若扎进“高新产品一条街”、“办

公用品一条街”、“中成药批发市场”等市场定位完全不同

的地段，则会被乔伊丝饰品否决。 由于同样的地段在不同时

间、不同季节、不同天气条件下，人流量会有很大的落差。

乔伊丝饰品总部会与加盟商一起全面评估候选店址在不同时

段、不同季节、不同天气状况下的人流状况。通过实地考察

或者向当地的商家打探，了解时段、季节、天气所引起的人

流变化，以便于在选址时做出全面、综合的评估。乔伊丝饰

品在选址上表现出来的精明和细心，让其加盟商尤为感动。 

整店输出是乔伊丝饰品加盟连锁流程里的另一个亮点，店址

确定以后，乔伊丝饰品开始为店面的装修费心费力。对于一

家专门经营时尚物品的小店来讲，整个店内外的风格十分重

要，它将成为吸引顾客的第一要素。在注意格调、规范、显

眼，强化品牌的情感性、时代性的同时，要让店面设计和招

牌成为自己的免费广告。乔伊丝饰品给加盟店装修的原则，

首先是要体现时尚和潮流，吸引力强，能给人留下深刻的印

象。同时，购物环境要舒适，只有这样才能招揽并持久的拥

有顾客。其次，统一风格，不过在饰品店醒目、时尚、专业

的同时，允许各个饰品店有自己的个性与独特的亮点。在一

些细节上，乔伊丝饰品也为加盟商提供详细指导。比如要怎

样利用店面的灯光使饰品看起来更加精致、时尚，哪些饰品

适合摆放在一起，如何摆放可以更加突出产品特点等。 供货

流程也是乔伊丝饰品连锁加盟体系中一个非常重要的环节。

一般加盟店成功开起来后，如何进货又成为很多加盟商的大

难题，而乔伊丝饰品的加盟商则幸福多了。由于进货一定要



根据当地的人文、风俗习惯来选择，因此乔伊丝饰品会与加

盟商一起进行详细的市场分析。首先会对当地的消费结构进

行认真的考察。在乔伊丝饰品看来，准确的把握当地的消费

结构是产品定位成功的关键。因为不同地区的人文环境会培

养出不同的消费习惯。例如内地许多大城市平均收入较之沿

海低很多，但人们购物的欲望和购买力却一点不输后者，那

么进货时就要加重中档饰品的比例。其次，对当地消费者的

时尚观念进行分析。他们是喜欢含蓄的，还是前卫的，喜欢

复古的，还是可爱的。这些，乔伊丝饰品都会与加盟商一同

来分析，共同确定最优化的进货方案。 完善的管理培训体系

也是乔伊丝饰品连锁制胜市场的一大法宝。在乔伊丝饰品的

加盟商看来，除了以上提到的，还有一个贯穿始终、让他们

受益匪浅的支持，那就是乔伊丝饰品的培训。加盟商们都说

，跟乔伊丝饰品这样的总部合作，从第一天开始，总部就会

为他们制定详细的培训计划。哪怕他们原先的经验值为零，

也丝毫不用担心，只要跟着培训计划学习，就会成为一个合

格、专业的饰品加盟店的管理者。乔伊丝饰品的培训涉及面

很广，对于加盟商来说，是一个很好的学习机会。培训的首

要任务当然是将企业先进的管理经验传授给加盟商，让加盟

商逐渐学会如何来管理一个店面，如何管理一个团队。比如

如何调动员工的积极性，如何使团队的凝聚力更强，如何管

理客户资料，乔伊丝饰品会将其多年的经验毫无保留的传授

给加盟商们。投资者加入加盟店，赚取利润当然是其最大的

愿望，那么如何提高销售额就是一个很关键的问题。在乔伊

丝饰品的培训中，加盟商可以了解到很多的营销知识，比如

，如何掌握顾客基本的购买心理，如何使用促销手段，如何



做好售后服务等等。作为饰品店的加盟商，也算是与时尚同

行了，没有些时尚观念怎么行。这些乔伊丝饰品都替加盟商

考虑到了，因此，解读流行时尚，把握行业动态，也在乔伊

丝饰品的培训项目之中。 100Test 下载频道开通，各类考试题

目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


