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https://www.100test.com/kao_ti2020/280/2021_2022__E5_88_9B_E

4_B8_9A__E5_88_AB_c123_280929.htm 现任北京某外企销售主

管的成先生说，对我们销售人员来说，在国内发展最主要的

还是人脉关系，人头熟才好办事。要是贸然这样出国几年，

一回来，就傻眼了，人不熟悉了，游戏规则也不一样了，很

多东西都要从头开始了。“圈子”对于所有回国创业的“海

归”们都很重要。“圈子”之重要，王辉耀的说法最具代表

性。他说，就就业和创业来讲，就业很重要的一点就是回来

了以后，一定要在所选择的工作岗位上做出一定的成绩来，

除此之外，还要注意一个做人的问题，即职业道德问题，能

力问题，不断进娶不断取得新成绩的问题。而创业，就必须

选择自己比较熟悉的行业。留学人员一回国就创业，不是特

别好，除非你在这个行业里很有根基了，否则你必须先建立

起良好的人脉关系，建立行业关系，建立产品和技术关系。

中国目前还存在着大量的创业机会，特别是第三产业领域，

服务业，咨询业或旅游业。尤其是旅游业，因为中国要发展

与欧盟几十个国家的旅游市场，马上就要开辟和北美的旅游

行线，因此，旅游业还会有大量的创业机会。而在一些比较

高精尖的行业，如金融方面的行业，一定的行业经验是必不

可少的，而且领域里面的人脉关系也非常重要。在“圈子”

的问题上，王耀辉主要提到了两点。第一，人生实际上是从

一个“圈子”到另一个“圈子”，在不断地跨越。以前在学

校，同学是一个“圈子”；进到跨国公司，跨国公司是一个

“圈子”；再进到企业界，再跟朋友形成各种“圈子”。面



试的时候，面试官有时候不是考你的专业知识，是考你懂不

懂这个行业的行话，懂不懂这个“圈子”里面的语言，懂不

懂术语，或者是行业规则。人生实际上是在不断以螺旋方式

上升的，不断地从一个“圈子”到另一个“圈子”。想想看

，小学时代的“圈子”，中学时代的“圈子”，大学时代的

“圈子”，企业的“圈子”，社会团体的“圈子”⋯⋯“圈

子”很重要，中国也很注重这个 100Test 下载频道开通，各类

考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


