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的路上，仲秋夜习习凉风拂面而过，心里却有一种说不清的

感觉。造物主的伟大之一也许就是让人们在熙来攘往的世界

里体验多姿多彩的人生，让封闭的心灵有刹那的惊喜、平淡

的生活激起点点涟漪。“金百合”时装包店经理鲁晓燕的故

事也许能让您有另外一种感触，另外一种收获。 1997年9月24

日，中原油田商贸中心的一家仅6平米的时装包店开业，凭着

独特的装修和时尚靓丽的商品一炮走红。室内墙壁采用红色

立体砖墙纸，看上去就像是真的砖墙一样，效果非常逼真，

不少顾客还用手去摸，看是不是真的；店里还放了两个气沙

发，这在当时的濮阳也是独一无二的；惟一与别的店面相同

的是电视机与VCD，但是播放的音乐绝对经典，优美的音乐

显示出了店主的素养；货架上大小近50个非常漂亮、精致的

时装包吸引了所有时尚女孩的眼睛。顾客舒服地坐在沙发上

说：“来你的店就跟进自己家一样亲切和舒服,我都不愿意走

了，在你这儿不但能买到漂亮的包，还能看MTV听音乐，真

是享受。”让顾客进店就像到家一样亲切的经营理念,就是这

位刚刚大学毕业的店主鲁晓燕所倡导的，谁能想到一个涉世

之初的女孩能有这样前卫的观念，连有多年经商经验的人也

自叹不如。 “我算是女中豪杰” 1993年7月，鲁晓燕就读于

西安电子科技大学，文秘专业。“大一时，我给人的印象是

不善交际，但当时学校鼓励学生勤工助学，我的班长是学生

会干部，她给了我很大帮助，并鼓励我有机会就放心地去做



。”当谈到这里，鲁晓燕对班长的帮助还记忆犹新。当时西

安流行一种台湾的点石卡，寓点石成金之意。她和同宿舍的

一个女孩一起到那家公司驻西安办事处应聘业务员，刚被录

用的两个女孩在返校途中就已经雄心勃勃地开始制订销售计

划。他们到学校后，两人顾不上吃饭就开始了推销,于是鲁晓

燕从宿舍4楼，那个女孩从5楼就开始了工作。可没多久，那

个女孩就回到宿舍不干了,看起来很不顺利。而鲁晓燕却倔强

地一座楼接一座楼、一所学校接一所学校地上门推销，甚至

在大街上向过路的学生推销。6天后，鲁晓燕去那家公司领产

品，接待她的女办事员抱来厚厚一沓的卡片，她挑了很久才

选出四五张放到一边。当时旁边一位男主管走过来不耐烦地

说：“挑好了吗？”说完抱起厚的一沓就走。说到这里，鲁

晓燕禁不住对我们笑了起来：“这时候发生了一件很有意思

的事情，我对他说：‘不，这几张是你应该拿走的，那一厚

沓是我要带走的。’那们主管呆了，一副不敢相信的样子。

” 西北大学对面一家商场开业，鲁晓燕本来想去买衣服，没

想到却找到一份工作，而且当天就卖出去一条裙子。这在刚

刚开业的商场里是极少见的，随即在整个商场引起轰动，但

第三天她就辞职了。打工不是为了钱，每找到一份工作她会

用三天时间来证明自己的能力，但是三天后也是她辞职的时

候。“那时我已经得到了别人的认可了，不需要再浪费时间

，仅仅是为了证明自己的能力。”当时他们班的男生对她的

评语是“女中豪杰，巾帼不让须眉”。 “父母说我走的是歪

门邪道” 大学毕业后,性格倔强而自信的鲁晓燕没有按父母的

意愿在油田单位上班，而是凭着自己的真才实干开店经商。

父母都是双职工，非常传统，他们认为只有上班才是正经事



，开店简直就是歪门邪道。“我不想上班，因为有太多、太

复杂的应酬和交往。我自己又有能力，为什么不自己干呢？

”这是鲁晓燕当时对就业的理解。 爱之深、责之切，父母一

气之下与女儿“断交”。但是鲁晓燕还是借了5000元钱，凭

自己的能力和自信开了濮阳市第一家时装包专卖店,自己设计

店面形象，自己选材，自己装修，自己进货。当时她凭着对

时尚潮流的敏锐感应发现：华龙商厦的皮包价格昂贵款式传

统，地摊上的布包价格低廉、做工粗糙，还没有又时尚漂亮

、又便宜这一档次的。找准了市场定位，找到了市场空缺，

店面装修别具一格，商品更是时尚漂亮,当即在整个商贸中心

，“金百合”引起了所有人的注意。 “第一次我进了50个包

，个个都是精品，都很漂亮，来的顾客非常多，把我们营业

员都挤到了门外。当时在濮阳这样的装修，这么漂亮又不贵

的包是不曾有过的，我做到了，也成功了。” “我虽然倔强

，但是也能吃苦” 乍见鲁晓燕，不禁惊叹于她的美丽，而且

有一种气质在其他商人身上是感觉不到的，很有灵性，也很

聪慧。总而言之不像个“老板”，是一位文秀女子，美丽中

透着雅致，无法想像能够和“倔强”、“吃苦”这些词沾上

边。 刚开始一般每三天进一次货，那时还没有大巴，都是那

种把椅子拆掉以便放更多货物的中巴车，去时坐在地板上，

来时躺在货上。鲁晓燕说她自己“坐自行车都晕”，更何况

长途汽车。操心和劳累自不用提,遇到下雨、下雪更苦，湿衣

服没地方换，只有用体温暖干。别人进货回来都要休息一天

，好好睡上一觉，但是她回来就忙着布置店面，常常一天就

吃一顿大米粥，既当饭又当水。冬天手冻得像面包一样，全

身关节刺痛难当。做事认真力求最好是她的一贯作风,但也就



是这种近似拼命三郎式的工作让她落了一身病根,问她值得吗?

“值!我是那种以苦为乐的人,不怕苦,就怕劲没地方使!”说到

此略显轻松。 “现在我全身关节都有伤，妈妈看到我的手肿

成那样，边给我搓边流泪，还骂我：‘给你织了好几双驼绒

手套你都嫌取货碍事不戴，真活该！’” 哪有父母不爱自己

孩子的，虽然和自己女儿“断交”近一年了。鲁晓燕幸福地

回忆起当时的情景，微笑着：“虽然爸妈说和我‘断交’，

但他们经常从我店门前假装匆匆走过时飞快地看一眼，还以

为没被我发现。现在我的店做大了，可他们还是不能释怀，

总觉得没上班稳定，他们属于很保守的那种父母。” “我有

些地方挺失败的” 1998年初开始，随着经营的不断发展，店

面经营规模已由最初的一间6平米的小店扩为两间，再扩为三

间四间⋯⋯规模的扩大，装修的精益求精，商品的个性靓丽

，员工的严格管理，售后服务的周到，不论从硬件设施配备

，还是软件管理都力求做到最好最超前,使金百合品牌形象日

趋完美。八年来，已经在广大消费者心目中留下了商品超前

时尚、服务周到的专卖店品牌形象，忠实顾客遍布濮阳各个

角落。 想想风风雨雨走过来的这八年，从白手起家到现在已

颇具知名度,真是一步一个脚印踏踏实实走过来的,要做就做别

人没有的。但在有些地方“挺失败”的,大学毕业后以为不上

班就可以不用应酬、交际，经商后凭着自己的单打独斗把小

店打理的挺成功。但是，在自己的小天地里不拉关系,拒绝别

人的加盟合作，凭信誉和名声孤军奋战毕竟做不大。 “我每

次进货也是一个人，不想和别的人掺和。从来没有和上线供

货商吃过一顿饭，没有主动交往过，虽然很熟悉，也只是保

持合作关系。不想与人交往，封闭在自己的圈子里可能是我



八年来只有一家分店而没有走出濮阳发展壮大的原因之一。

” 一直爱情至上、希望做一个“小女人”的鲁晓燕从去年开

始意识到自己到底还是事业型的女人，人生区区几十个寒暑

，不干点事业就太遗憾了。鲁晓燕要改变自己，要走出自己

封闭的单打独斗的小天地,要以连锁经营的方式横向扩展自己

的事业，并且已经形成了自己的风格，不论经营方式、人员

管理、店面设计、品牌形象、色彩搭配，还是手提袋、会员

卡的设计等。 鲁晓燕特意向我们展示了她设计的手提袋和会

员卡；浪漫的桃红底色上一朵绿叶映衬下的金色百合花正含
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