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在热衷于那些“假特许加盟”项目，我真是心急如焚呀！倒

不是说咱国内所有搞“特许加盟”的人都必定是“大坏蛋”

，中国也毕竟有很多好的和真的“特许加盟”案例。但由于

目前国内对“特许加盟”尚缺乏严格的统一管理制度，所以

，咱们总还是应当多少要防备着那些借着“特许加盟”的旗

号来蒙“小额投资者”的人一些的。为了帮助大家快速地识

别出什么样的“特许加盟”是“危险的陷阱”。今天，我就

冒着天大的风险，斗胆把我所了解的一些目前国内通行的搞

“特许加盟”的内幕来深刻地揭露一下吧，希望能够因此而

擦亮大伙儿们的眼睛。 我也有几个在上海搞“假特许加盟”

的朋友，并且，我家还是他们的供货商之一。所以，我对他

们的一些操作内幕，可以说是“了如指掌”得很。一般来说

，这类“危险的陷阱”有以下几大特点： 首先，这类公司的

老板往往都是手里握着几十万美元的“海归”人士；如果不

是“海归”派，那么，也至少是与“海外”多少有些关系的

人。他们往往利用“海外关系”、通过“海外朋友”、在“

海外”注册一个“国外商标”。由于近年来韩国风在中国大

地上刮得最凶，所以，很多人都抢注“韩国商标”。在注册

了国外的商标后，他们再通过“合法手段”，把商标引入国

内来操作。通用的办法是“委托自己为中国大陆地区的总代

理”及“商标使用许可人”。就这样，在国外根本不存在的

公司，却在中国开始广泛地招商了。 接着，他们往往会通过



一些展览会、批发市场、网上信息、朋友介绍等途径，来选

择一些商品。为了保险起见，他们一般都是先在网上大发特

发“诚招加盟”的信息。在确定网上反馈量比较大后，就会

选择一些比较著名的杂志去投放“美丽的招商广告”。据我

所知，他们最主要的费用，就是“广告支出”。一般需要投

入100万左右的广告费，然后，才会有大面积的广告效应和积

极的回应了。 在广告投入后，就开始“正式招商”了。这时

，他们会安排一些口才很不错的人来与你谈。为了吸引你加

入进去，自然，也少不得安排一些“美丽的传说”来激励你

。由于来申请加盟的多数是那些生意场上的“菜鸟”，所以

，是很容易通过一些简单的技术手段来“描绘出美好的明天

”、并把“菜鸟”们拉下水的。 出我意料的是，这类公司前

期的服务态度都很好。为了让你早日下定加盟进来的决心，

他们会给你安排住宿，还会专门安排一个业务员来指导你“

如何创业”。然后，就趁着你犹豫时，会冷不丁地告诉你一

个坏消息：“今天早上你们那地方又有一个来申请加盟的。

”一些手段高的业务员，还会让某个你所不熟悉的“朋友”

来客窜一下“那个与你竞争的新申请者”，还会故意让你与

那人碰个面，还会故意来友好地帮助你们进行内部协调。自

然，在这种压力下，又考虑到好不容易跑这么远来考察一趟

，总不能空手而回吧？何况你自己还真是急着想创一番大业

呢。于是，就很容易地被“激将法”激中了，乖乖地交了钱

加了盟了。 交了钱后，自然就是签定协议，参加加盟培训，

以及首批进货了。在协议里，当然会规定一些表面看起来很

有道理、谁看了都不得不说“是得这样”、但实际上却很有

“猫腻”的条款。比如：他们会规定一个数量上的要求，如



果你达不到，他们就有权取消你的资格；或者连续几个月不

达标，就会自动终止加盟协议等。当你对此提出质疑时，他

们会很轻松地对你说：“嗨，不用怕，基本上都能达标，你

想呀，要是连这个量都达不到的话，那还有意思继续做下去

吗？”你一听，心想：“也对噢？要没这样的量做基础，那

连我自己都不想做了的。”于是，就不以为然了。可就是没

想到，日后却恰恰就会因为这一条而被“自动地终止掉加盟

资格”的。 除此之外，他们还会对你的经营管理和店面运作

提出一些表面上看似乎是很合情合理的、听起来也似乎是应

该那样做的、但实际上你却很难做到的要求来。但随后，你

就会因为这些束缚与指导，而被搞得“头昏脑涨”的。最后

，你就不得不会因为“自己能力不够”或者“没有按照指导

进行操作”等原因，而不得不“自动放弃资格”或者“自动

退出加盟”。 所以，我经常说，这种“3S”标准式的操作，

务必要小心噢，他们要你在“指定的地方、用指定的模式、

去卖指定的产品”，正是在变着花样限制你发展呀。真正搞

“特许加盟”的人，是希望你们加盟商做大和做长的。但对

于这些以“加盟费”为主要收入来源的人来说，则希望你越

早退出越好。因为你退出了，他们就可以堂堂正正地罚没你

所交的另外一笔“保证金”了，还可以“言之有理”地再次

寻找新的加盟商了。他们怕的是你长期做下去，因为他们根

本不想把这产业做大和做长呀，所以，你要是不死掉的话，

不等于是在拖累他们吗？ 所以，他们总是会想方设法地让你

死掉的，比如：当你某款式正销售得不错时，可他那边却没

货了。你再怎么地问他要补货他都说“没有”，理由是：“

应该不断地更新换代，否则，仿冒者就会跟上来的。你应该



多进新货才对，老产品应该少卖。”结果，硬是把你好不容

易培养红的一个好产品给泡了汤了⋯⋯ 实际上，不但你们加

盟商对这类假“特许”很愤恨，就是我们供货商，也对他们

没什么好感的。因为这些人关心的不是整体产业的发展，而

是“加盟费”和“保证金”呀。所以，他们来我们这里定做

的量往往都不大，对我们厂家来说，并没有什么好处。而正

因为这些“害群之马”的存在，才把好端端的一个“特许加

盟”市场给搞得“鱼龙混杂”和“乌烟瘴气”了。结果，都

害得那些真正搞“特许加盟”的人都被他们给连累了。今天

我之所以揭露他们，就是抱着为“特许加盟行业清除败类”

的目的而来的，希望得到大家的大力支持。 100Test 下载频道

开通，各类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


