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京、福建⋯⋯几乎每个有旧货店的地方，都遍布着打理旧货

店的宜丰人。从过去走出去打工,到如今走出去创业,宜丰人在

旧货行业里实现自己不一样的人生价值。 开拓行业商机 “在

广东省，经营旧货的80%是我们宜丰人，仅番禺就有2000多，

而且人数每天都在增加！”在广东省番禺市经营着一家1000

多平方米旧货超市的刘江清说。 1996年，刘江清在深圳龙岗

开起深圳第一家旧货店，并成为宜丰人经营旧货行业第一人

。当时，在深圳务工的刘江清面对城市里到处被时尚和流行

所淘汰丢弃的旧家电、旧家具、旧日用物时，忽生一个念头

：“是否可以开家店，把这些被淘汰的旧东西整理出来，再

卖给那些需要这些东西的人？”想到做到，刘江清就在龙岗

区租了两间店面，从深圳各区的垃圾场把那些被单位、商家

丢弃的旧家具、旧家电、旧日用品拉回来，修修补补，清洁

整理一下，摆在店里，店外立起“旧货经营”的招牌。没想

到这些清洁整理过的旧货很受前来深圳淘金的流动人群的欢

迎，开张第一个月就实现了赢利。尝到成功喜悦的刘江清更

加坚定了经营旧货的信心。从最初收购经营被别人淘汰的黑

白电视机、锈迹斑斑的洗衣机、脱了漆的旧办公桌到现在九

成新的大背投、八成新的电冰箱、七成新的液晶电脑，刘江

清从收购的旧货中看到了沿海城市人民生活的变迁，更看到

了旧货行业中蕴藏的商机。 得知刘江清在外开旧货店赚了钱

，家乡的亲朋好友一个个都按捺不住。在他的影响和带动下



，他的兄弟和亲戚朋友一个个来到深圳。周自力，这位和刘

江清从小一起长大的伙伴，从最初的两间店面，到如今经营

着一家3000多平方米的旧货超市。 亲帮亲邻帮邻 的确，旧货

店市场准入门槛低，启动资金可大可小，对于文化层次不高

，世代躬耕的庄稼人来说，无疑是一条较为理想的创业之路

。沟下村村民周相民家里原本负担很重，两个小孩一个读大

学，一个读高中，妻子身体很差，不能做事，还要赡养80多

岁的老母亲。2002年他外借5000多元到广东开旧货店，2005年

就回家建了一幢3层砖混结构的新房，为了照顾老母亲，家里

今年还花400元请了一个钟点工。据了解，在旧货店，一台旧

彩电以300元至400元价格回收，修整以后可以按500元至700元

价格卖出；普通冰箱、窗式空调等修整后均可大幅度地增值

。一个投资2万元的旧货店，如果货源充足，每年平均可净

赚3-5万元。 正是因为旧货店投入小、周转快，宜丰人外出开

旧货店的热情一年高过一年。如今，在亲帮亲、邻帮邻的影

响和带动下，宜丰县外出开旧货店的人从澄塘镇辐射到了棠

浦镇、新庄镇、花桥乡、新昌镇、芳溪镇等邻近乡镇，其中

澄塘镇沟下村、毛家村、牌楼村、大厦村、名山村等村外出

开旧货店的人员占到了全村人口的50%，而仅有900多人口的

沟下村目前已有600多人先后在外省市开起了旧货店。经营好

的年收入百万，经营一般的也有数十万元的收入。 从业人

员2万余 老百姓外出开旧货店的激情被点燃后，宜丰县委、

县政府顺势而动，积极鼓励和引导外出创业人员团结一致，

携手在异地成就事业，做大产业。该县主动从政策、资金、

信息等各方面跟进服务，各乡镇也积极为外出创业人员做好

后勤服务，主动为他们在办证办照、山林土地流转、子女就



学和老人赡养等方面提供服务，解决外出创业人员的后顾之

忧。在县人事劳动和社会保障部门的指导和帮扶下，先后在

从事旧货行业人员最集中的广州、深圳成立了“旧货行业协

会”，通过协会，定期组织旧货经营者展开经验交流和信息

交流，不仅促进了市场的科学划分，而且通过协会把在外从

事旧货行业的宜丰人紧紧地团结在一起，过去那种为了抢生

意而相互恶意压价和闹事的现象大为减少。 据了解,十年间，

通过“一户带一姓，一姓带一村，一村带一乡，一乡带一县

”的发展模式，外出开旧货店的宜丰人成几何速度发展。目

前宜丰外出从事旧货行业的人员达到2万人，店铺达到9000多

家，每年淘回近3亿元的“金元宝”。与此同时，那些被流行

和时尚所淘汰的旧货通过旧货店又重新回到人们的生活，每

年为国家节约资源近10亿元。袁晓琴 100Test 下载频道开通，
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