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早地冲向创业前台。昨日，《每日经济新闻》获悉，一位名

叫伍勇的大三学生抢注了包括北京大学、上海交通大学等在

内的国内近500所大学的域名，计划以此打造一个名为“千校

联盟”的大学生信息聚合、发布平台。 令人诧异的是，这个

大胆的创业计划已吸引了部分风投（VC）的注意，甚至

有VC表示，以入股的方式对其进行投资。 伍勇今年22岁，是

西南一所大学的大三学生，所学专业为艺术设计。伍勇告诉

记者，他一直对能够创新的领域感兴趣，互联网便是其中之

一。还在读高中的时候，他就曾建立过一个网站。上了大学

，时间、空间都更加宽裕，他又盯上了方兴未艾的域名投资

，并成为某域名网站的代理。用他自己的话说，是“小赚了

一笔，并在圈内已小有名气”。 在学校生活中，伍勇发现，

大学是一个相对封闭的市场，其消费潜力巨大、对新鲜事物

的接受能力强，但任何一个厂商要打开这片市场都不容易，

进入成本会非常大。“假如以每个大学为单位设立分站，并

将信息聚合到总站，这样一来，学生可带来稳定的巨额流量

，而这对广告商来说，也不失为一种较方便的介入渠道。”

伍勇当机立断，花费数万元抢注了北大、清华、上海交大等

全国近500所大学的域名。记者注意到，这些域名多为CN域

名。伍勇解释说，这些域名有的是大学曾用域名，有的是未

来得及注册的域名。 伍勇分析称，我国拥有2000万大学生，

每年因毕业、新入学而有500万人左右的更新，大学生月均消



费一般在500元以上。这个群体整体素质高，对电脑、手机类

产品的消费率也较高，网络普及率几乎达100％，且品牌忠诚

度高，是许多品牌的潜在用户。一位曾开拓过大学市场的企

业人士告诉记者，伍勇的分析确实有一定道理。 在伍勇的计

划中，每一个大学域名对应的网站，为了与该大学的官方网

站相区别，其主要内容将锁定学生生活、购物、培训等方面

。网站靠什么来赢利呢？伍勇表示，这将成为一个针对大学

生的细分广告平台，广告商可按地域、大学、城市投放广告

，分站的本地化优势能让大学周边的小企业主前来发布广告

，并投放得起这笔费用。此外，网站还可成为学生们的电子

商务平台，作为他们自主创业的一个平台等。 目前伍勇已拥

有了将近30个代理人，即将近30所大学的学生加入了“千校

联盟”平台。伍勇表示，由于自己仍是在校学生，因此投在

项目上的精力不多，项目发展比较慢。不过已有VC看上了伍

勇的大胆创新，打算投资几百万元扶持该项目。 伍勇今年22

岁，是西南一所大学的大三学生，所学专业为艺术设计，一

直对能够创新的领域感兴趣。 100Test 下载频道开通，各类考

试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


