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现前所未有的壮大，每个人都在新政策下带着自己慢慢的理

想，和一腔热情策划着自己的创业之路，实现金钱与个人价

值的统一。 我眼观着这一潮流，既有美的期盼，也有疼的担

忧，因为我知道在每批创业者的行列，必有血泪斑史，有一

次次磕破膝盖流着鲜血和汗水倒下站起的，也有再也没重新

立起的人，自从开天辟地就有这样残酷生存规则，物竟天则

，适者生存。 因为每个人个性使然，选择了不同的生活方式

，我历尽艰辛辱没，走过了创业的初期，才让自己过着不算

落魄的样子，爱过，痛苦，九死一生的我希望能把自己的一

些付出代价换回的一心得，送给那些刚刚开始的人，希望可

以替减免一些最初曲折。 其实一直以来，我认为我们的先人

要比我们智慧的多，古人好早就教育了我们成功的必备原则

：天时.地利.人和。几乎所有的人都知道这句话，但是领悟了

去真正做到的也就寥寥无几的成功者了所以容我这里再次劝

告我们的创业者切记~其一：天时。我们要知道我们所起始产

品或行业是否是顺应潮流的，也就是大众所需要的。如果你

选择的产品或行业是属特殊行业，那么你的技术或经济投入

是否成正比，及后期的扩展空间和市场竞争，及技术和设备

的折旧都要核算在内。 其二：地利。这点做产品和市面的人

都知道我们要选好地址，有利于产品的销售或原料的采购，

但我们不必盲目的追求黄金地段，根据自己所要经营的产品

找到适合我们的产品客户群体的集中地带就好。 其三，人和



。是我认为最重要的部分，因为这个也是不可确定因素最大

的一个重要环节，中国一向是个人治国家，随着WTO，国际

化，规范化的市场管理，制度的完善需要我们更好自身素质

去操作我需要严格的制度去限制不规范的行为，但我们更需

要一个细致，丰富的内涵，优秀的人格品质去感染，驯服别

人。如果你用钱或权利或许可以去收买一个人，但是人格的

魅力才能让你有着死心塌地的追随着，如果你直接服务于客

户，就展开你最真实的笑容，细心去为他做贴心的服务。如

果你是个管理者，让你的属下喜欢你，信服你，让他觉得即

使你不是他的主管，他也愿意与你共事，愿意听从你的指导

，因为你在他们的心目中有智慧，谦逊。可亲。既是超强的

亲和力，一边制度一边是充分的人性的管理，两者的集合我

觉得是再完美不过了。 以上的三点看似简单，做起就难了，

有些的道理是需要我们去领悟的，如一位印度的哲学家〈奥

修〉在破译老子的道德经所说的，如果我要对一个从没见过

瞎子说光，那么可以用光以每秒多少光速传播，瞎子会知道

那是什么数字的概念，但是光究竟什么样子，他永远无法领

悟。 创业路漫漫，我希望创业者有个好的心态，人生的许多

乐趣只在一个过程，我们做事的过程去追求效果，而不是结

果。也许会有意想不到的收获，不管成与败，体验过程所有

感触才是创业的精神最高境界。 上路之前，我们面带微笑，

失败了我们也面带微笑，因为你并非一无所获，你填补了你

这生中空白领域。在这里，成和败，都是我心目中的英雄！
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