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式引得国际风投频抛媚眼 博客式电子商务平台，颠覆了原

有B2B电子商务平台的那种企业依附于单一平台做贸易的旧模

式，塑造了完全真正意义上的企业商务总部的联合体，解决

了企业网站“信息孤岛”难题。 风险投资瞄准一个种子项目 

昨天上午，一位神秘的客人敲开了深圳福田区擎天华庭一间

公寓的大门。 里面，十几名20多岁的年轻人正在一台台电脑

前忙碌，电话声此起彼落。来客笑了，他要找的正是这个地

方容易网，今年5月刚刚运营的一个新型电子商务网站。 一

位高个子男士热情迎出，交换名片他就是容易网的总裁卢岩

。来客名叫高清，是香港新财经投资有限公司总经理，他注

意到这个网站已经有两个月了。双方一谈就是3个多小时。 

风险投资被人称为天使基金，对创业性企业的发展壮大有着

“天使般的力量”。近期，风险投资者频频光顾这帮年轻人

10月7日、12日，软银中国创业投资有限公司投资经理过琥岗

先后两次考察； 10月14日，国际数据集团（IDG）深圳分公

司副总裁刘中青与卢岩面谈； 10月16日，美国雷曼卡特国际

投资集团北京办事处经理宋世达前来洽谈。 美国、英国、加

拿大一些投资机构设在中国的办事处，也频频来电话了解情

况。 新的思维新的平台 一家只运营5个多月的电子商务网站

，究竟为什么有这样大的投资吸引力呢？因为它新。 据卢岩

介绍，目前，中国B2B电子商务的发展初具规模，未来发展空

间与潜力巨大。全国中小企业数量达2600多万家，而使用互



联网进行交易的企业仅300多万家。未来五年里，中国B2B电

子商务将以高达120％的速度增长。 从国内市场格局看，呈现

出阿里巴巴一家独大，慧聪网紧随其后的局面，其他综合性

电子商务网站力量相对薄弱。阿里巴巴源起杭州，雄踞长三

角，逐渐由东向西过渡，凭借其先发优势在该领域占主导地

位，取得了极佳的收益。慧聪网根植首都北京，依托环渤海

地区的经济优势，由北向南拓展，主要靠发行杂志盈利，线

上经营没有作为重点。 相比之下，经济和贸易发达的华南地

区还没有一个真正成熟的大型B2B电子商务品牌。“这是很不

正常的，珠江三角洲有同样适合电子商务成长的土壤。”卢

岩说。 容易网所属的深圳市中联通讯有限公司决策层认为，

从发展的成熟度分析，国内的B2B电子商务平台，解决得最好

的是信息流，即客户基本能够从现有的平台上找到需要的供

求信息。关于资金流，由于B2B电子商务的大宗性和对公性等

特殊性，网上支付一直未能像B2C、C2C那样得到良好的解决

。至于物流，现有的国内B2B电子商务平台则基本没有解决。

正由于此，客户往往从现有平台上获取信息之后，便将交易

活动转入线下，所以，目前国内的B2B电子商务平台还不是真

正意义上的B2B电子商务平台。 中国3G无线通信即将开始商

业运营，这一技术解决了无线通信的带宽问题，内容成了关

键。目前，为数众多的国内企业着眼于3G应用，如手机电视

、手机游戏等等，主要还是应用于娱乐，真正的商务应用乏

人问津。 容易网正是从这里取得了突破。他们预计到这一技

术将带来的电子商务革命，首先把博客的概念引入电子商务

中，搭建了“容易网www．ronyee．com”。容易网突破互联

网和无线数据的界限，将企业商务总部管理终端扩展到手机



上，最终实现跨平台运营和全程在线商务。容易网最根本的

特点是“用博客、用手机，做生意、管企业”。卢岩说，容

易网采用国际上知名的贝宝系统，解决了网上支付难题。“

通过这个网站，使用笔记本电脑和将来的3G手机，就可以在

全球任何地方管理企业、完成交易。” 面对热钱反生犹豫 容

易网从5月8日开通试运营。根据他们的招商说明书，截至10

月8日，注册用户数已达41.3万户，汇聚了海量商机信息，一

跃成为中国最具特色的B2B电子商务平台之一，同时也是华南

最大的网上交易平台。 卢岩说：“我们扩大了电子商务的含

义。电子商务不仅仅是买卖商品，还应该包括企业管理、客

户管理等商务活动。3G技术为解决这一问题提供了可能。” 

容易网走了一条与其他电子商务网站不同的道路，也可能是

先行一步。一家知名电子商务网站的总裁已经放话：对3G看

不清楚，决不把未来押在3G上。而卢岩对3G技术有不同的体

悟，偏偏认定3G的商业潜力远远没有被充分挖掘。 软银考察

后的评价也很有意思：用博客做生意管企业，这是一个创新

。用手机做生意管企业，这是一个大趋势。 雷曼卡特投资集

团的评语是：简单、容易、实用，很有前景，是难得的好项

目。当场留下了合同文本，希望投资入股，成立中美合资的

电子商务网站。 这下卢岩反而犹豫了。本来他在网上发布招

商说明，只是想引进500万美元的风险投资，用于容易网服务

的市场推广和项目二期研发。待扩大规模后上市，原银奉还

，还加100％的股息。而要成立中外合资公司，政策上恐怕还
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