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6_B0_93_E8_BD_AF_E4_c123_281272.htm “业务萎缩很严重，

还不到鼎盛时期的六分之一。据我所知，其他插件公司的业

务也基本停滞了。” 2006年8月14日，本报刊发的《流氓软件

，靠缺德盈利》系列文章，在业内独家揭示了流氓软件背后

所隐藏的“灰色产业链”，引发巨大社会反响。最近，种种

迹象显示，由于“上下游”两头受困，这个灰色产业正面临

崩盘的危险 整整两个月，张铁（化名）都在为自己考虑出路

。 张是中关村某知名IT公司的技术总监，他的另一个身份，

则是一家插件公司的经营者。在过去一年，他利用自己开发

的流氓软件（或称恶意软件），对外销售大量弹窗流量，并

向第三方提供捆绑插件业务，获得不菲收入。 然而，从今

年8月开始，随着反流氓软件浪潮的愈演愈烈，张铁的生意也

一下变得萧条起来。 “业务萎缩很严重，还不到鼎盛时期的

六分之一。据我所知，其他插件公司的业务也基本停滞了。

”10月17日，张铁在电话里向《财经时报》透露说，“真正

想改行的人还不多，大部分人还在观望中。” 张铁和他的同

行，尤其担心来自政府层面的相关动态及消息。 “如果相关

法律条文没有出台，只有一些公司和组织在闹的话，这个市

场可能还会继续存在。”张铁坦言，一旦政府向流氓软件动

手，他们的出路就只有一个：改行。 昔日的风光 在反流氓软

件浪潮形成之前，张铁和几乎所有插件公司一样，“每天就

想着接单子，生意好得不得了。”谈及昔日的风光生意时，

张铁的声音充满惋惜。 张铁的公司号称拥有百万级别的装机



量。“实际上并没有这么多，但接到大单子后，我们找其他

插件公司合作。”张铁透露说，通过这种“调量”的方式，

很多小插件公司都可以达到百万装机量的规模。 装机量是插

件公司用来形容其规模的术语，其准确含义就是流氓软件侵

入电脑的数量。 《财经时报》此前报道过，目前国内依靠流

氓软件制造流量的各类插件组织多达百家。其中，大部分组

织的装机量在几十万至几百万之间。其中，某些“正规公司

”的装机量甚至达到千万级别。 尽管张铁公司的规模不大，

但赚钱的模式和速度同样令人艳羡。 据他透露，这种模式并

不复杂：先与“上游”的共享软件以及下载软件进行捆绑合

作，将自己的流氓软件植入数以万计的电脑中，随后，再通

过广告公司，向“下游”的广告主兜售弹窗流量或捆绑其他

插件。 这也是插件公司的两个最主要的收入来源。其一即是

帮广告主安装插件，也就是用自己的流氓软件推广别人的流

氓软件，成功安装一个收4分钱；其二就是帮广告主做弹窗流

量，每千IP的市场价格为5至8元。 “你想想看，我们给下载

站4分一个，然后我们用4分的这个，去安装5个4分的，利润

是多大？另外，我有百万装机量，每天至少可以弹50万IP，

一次弹5家网站还不算过分。” 张铁向《财经时报》透露说

，按照这种模式计算，一个100万装机量的插件公司每月可盈

利50万元以上，而成本却相当低廉，“只需要4台服务器”。 

广告主逃离 随着反流氓软件浪潮的持续高涨，张铁的生意开

始一蹶不振。 业务萧条还不过是危机的表象，“张铁们”面

临的更大危机在于，由于“上下游”两头受困，这个灰色产

业链正面临崩盘的危险。 《财经时报》之前曾揭示，随着流

氓软件的日趋商业化、集团化，一个庞大的“灰色产业链”



已经形成。而一些知名互联网公司的推波助澜，更是把这一

畸形产业推至极致。甚至有种观点认为，这一灰色产业链已

达到了10亿元的规模。 然而，由于流氓软件人人喊打，这个

产业链的广告主出于各种顾忌，开始减少或停止资金投入。 

“要在过去，很多大网站都会找我们合作。但现在，这些大

网站都宣布和流氓软件决裂，只有一些小网站敢找我们。”

张铁告诉《财经时报》说。 同时，由于越来越多的用户开始

主动卸载流氓软件，这个市场的价格也在快速走低。“以前

我们帮别人捆绑插件，每安装4个就可以成功1个，现在要安

装20个才能成功一个。”张铁无奈地说。 不久前，张铁接到

一个安装50万插件的单子。令他沮丧的是，这个在以前几天

就可以轻松完成的任务，现在已变得颇为艰难。由于安装率

急剧降低，他在反复捆绑强推之后，半个月才勉强完成任务

。 市场流行的反流氓软件工具，也令张铁感到担心不已。奇

虎360安全卫士自今年7月底推出后，不到3个月，下载量已突

破600万次，而且还在快速增长中。此外，更多的同类工具也

在不断出现。 渠道受阻 来自共享软件、软件下载网站的种种

消息，更是动摇了“张铁们”的不安情绪。 一直以来，流氓

软件与共享软件以及下载网站的关系堪称“天作之合”。一

方面，流氓软件借助与共享软件以及下载网站的捆绑，找到

了侵入亿万电脑的渠道和手段；另一方面，共享软件和下载

网站也通过这一合作，找到了盈利的主要模式。 但现在，这

样“完美”的婚姻也在濒临破裂边缘。 10月18日，国内知名

的软件汉化组织“汉化新世纪”发起了针对汉化人的捐助计

划，希望通过这种盈利模式，摆脱捆绑插件的恶劣做法。这

一事件在汉化软件界引起了广泛讨论。 更大的动作来自暴风



影音。9月25日，这款国内最热门的共享软件也向流氓软件说

“不”，推出了拒绝捆绑的“官方无插件版”。此前，暴风

影音曾因捆绑插件遭到华军软件园的封杀，也多次被CCTV

等媒体指为助长流氓软件的“负面样板”。 据暴风影音周胜

军介绍，当初捆绑插件，实在是在国内缺乏为软件付费的生

存环境下的无奈之举。反流氓软件形成声势后，暴风影音决

定抵制住生存压力，开始拒绝捆绑。 实际上，国内几乎所有

热门的共享软件，都曾有过与流氓软件有染的不光彩历史。

而现在，这些软件作者们也同样面临两难境地：是忍受千夫

所指，最终被舆论封杀，还是拒绝诱惑，重回当初“一穷二

白”的境地？ 流氓软件之所以猖獗至此，国内各大下载网站

同样难逃干系。但现在，这些下载网站也在与流氓软件分道

扬镳。 《财经时报》在华军软件园、天空软件等主流下载网

站中均看到，只要进入下载软件的具体页面，均可看到该软

件有无插件的警告字样。据悉，这一提示插件的做法也被国

内其他多家软件下载网站普遍采用。 业内人士对此认为，流

氓软件一旦失去渠道，其推广成本可能会加大。在收益同时

降低的情况下，这条灰色产业链有望彻底告别“暴利”历史

。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。详细请访

问 www.100test.com 


