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_E5_89_8D_E6_88_c123_281589.htm 你是否想在29岁前成为富

翁呢，学会下面的“人脉理财法”也许会给你带来奇迹般的

效果。 内修工夫＋外营人脉 所谓，只能靠钱赚钱？尽管市面

上理财书籍教的致富方法，大多是以投资工具为媒介，但积

累资产的方法不只一种，有人懂得善用投资工具，大赚机会

财；有人则专营人脉圈，年轻时愿意多付点交际费当学费，

先蹲后跳，随之而来的是职位、薪水的提升以及见识的增广

，已经不是可以用报酬率这类数字来衡量的了。 外营：深耕

职场关系 上世纪九十年代初就开始投资的李雨，对于理财工

具的知识比一般人还要强，却没有用于自己的资产规划，“

我没有很刻意存钱或寻求投资，我认为投资自己最重要！”

他说:李雨对自我的投资，包含了进修与人脉两项。他曾在上

海一家最高级的休闲俱乐部待了7年，做到市场总监，举办过

数十场的大型休闲运动赛事，招待过阿加西、张德培等世界

运动名将。 有些俱乐部是达官贵人的汇聚之所，在那里可以

接触到很多优秀的人。李雨从一个小专员开始，只有一千多

元的薪水，他却舍得请客吃饭、多结交朋友，而非存起来。

“你知道吗？光听他们讲话就觉得收获颇丰！”他觉得这交

际费花得太值了。他的专业是市场营销，深耕人脉的作用很

快便“发酵”般扩散，各方人士大力赞助并参与他所举办的

活动。不过三年，他便跻身年薪百万一族了。 李雨实行的就

是“人脉理财法”：藉由结识比自己更优秀的人才，协助事

业或眼界的拓展。理财专家也认为：投资在理财的时间愈长



就表示投资在自己身上的时间愈短，而增加自己这个“人力

资本”，如增加学历、才能、提升工作技能与人际关系，比

投资所得的利息更多。这个建议特别适合初入社会三五年的

青年，正逢职涯起步，最重要的是积累专业知识与建立职场

关系，与其算计一些蝇头小利，倒不如将时间成本花在经营

本业，工作表现好，升官加薪也不远了。 内修：打响自我口

碑 人脉理财，需要真才实学相辅相成，指的是专业知识与敬

业态度。在工作上肯下苦工是第一步，博得客户、上司、同

事的信任，先有工作表现为基础，人脉的加分效果才明显。

27岁的杨庆，前一份工作是精品公关公司的专员，如今，则

是国内某知名钟表代理公司的公关经理。当初尚未正式上班

，公司就送来一支市价20万的名表当作员工福利。不少人欣

羡她能得到这个好职位，杨庆则说获得职涯攀升的机会连自

己都觉得意外，因为是老板主动找上她的。 原来现在的老板

曾经是她的客户，认同杨庆的办事能力；当底下有缺，便将

她列为候选人之一。而之所以被公司选中，“后来我才知道

，老板曾问过几位媒体记者的意见，最后选了我。”由于她

与媒体接洽时，会针对不同属性的媒体提供多元的新闻角度

，这份努力让记者肯定其专业，若有人问起杨庆的工作能力

，想必多是美言。往往就是因为共事的好印象，就算没有刻

意经营关系，无形之中也帮你牵起好人脉，因此实力与人脉

的养成不能偏废。 真诚付出，心薪相印 “人脉理财法”并不

适合急欲一步登天的人，关系是一种长期投资，要细火慢炖

，谁也算不准它在何时才开花结果，甚至要有心理准备，不

一定有职位、薪资等实质回馈。 人脉的回馈是以各种形式展

现在你的生涯中。结识优秀的人就像李雨所说，听他们讲话



都有收获！当你面对人生关卡、遭遇困境之际，往往能从好

的人脉那儿得到指引和帮助，他们或许无法在事业上给予直

接帮助(通常若你值得信任，他们必会拔刀相助)，但有时一

句话就让你受益无穷。 而最会经营人脉者都不约而同地透露

：与人结交，真心为贵。美国知名企业家与激发潜能大师博

恩崔西(Brain Tracy)指导学员销售成功术时，最常挂在嘴边的

就是“真诚地关怀你的顾客”。他说：“你越关怀你的顾客

，他们就越有兴趣跟你做生意，一旦客户认定你是真心关怀

他的处境，不论销售的细节或竞争者如何，他都会向你购买

。”做成生意只是结果，崔西教导的重点是以真诚赢得人心
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