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E5_8D_97_E5_A4_A7_E5_c123_281602.htm 大学毕业生越来越

多，工作越来越难找。2005年，当许多人忙着四处找工作、

跳槽时，小赵筹集了一笔钱，在国兴大道开了一家打字复印

店，自己当起了小老板。 创业有苦有乐，一年过去了，小赵

告诉记者，他赚到了一些钱，但也遇到很多的困难，他也深

切体会到了从商的艰辛。 2005年初，小赵还是海口经济职业

技术学院的一名大三学生，还有一个学期，他就要毕业了。

他班上的许多同学都已没心听课了，开始经常外出投自荐书

，找工作。小赵也制作了精美的自荐书到人才交流市场投递

。可面试了很多单位，要么没有结果，要么所面试的单位给

的工资太低，他没法接受。小赵对找工作失去了兴趣和信心

，他开始琢磨着自己做点小生意，但他又不知道做什么生意

。经过几天的观察思考，小赵认为开家打字复印店较适合自

己，一是投入的资金少，风险也小。二是自己懂得打字，可

以不用另外花钱招人。 一天,小赵经过国兴大道时，看到有一

家小店铺贴出招租广告。国兴大道附近有两所学校，而整条

国兴大道却没有一家打字复印店，位置不错。小赵进去问了

店面的老板，老板告诉他，铺面的月租是900元。经过多次的

砍价，老板同意以每月800元的价格把铺面租给小赵。小赵把

自己的想法告诉了家人，得到了家人的支持，家人为他筹了3

万元，第二天就给他汇过来。小赵马上签了合同，交了半年

的铺租4200元。接下来，为了节省开支，小赵到旧货店里淘

宝，买回了电脑、打印机、传真机、扫描仪等设备。复印机



质量好的价格很高，为了节省开支，小赵跑了很多家旧货店

，磨破了嘴皮，最终花了5000多元买回了一台二手的复印机

。购齐设备，拿到营业执照后，小赵只剩下5000多元了。 小

店开张后，小赵既当老板又当员工，一个人张罗着店里的大

小事务。为了多赚点钱，小赵每天早早就开门营业，晚上要

到11点多才关店门。可即使如此小赵第一个月没有赚到钱也

没有亏钱。收支相抵。这样下去自己岂不是要白干了？小赵

感到了从未有过的压力，他开始思考着如何把业务扩大。小

赵决定打价格牌，别家复印一张A4纸要2角，他只要一角。别

家打印一张A4纸要4块，他只要3块。这一招果然奏效，小店

的生意开始火起来。第二个月，小赵赚了800多。小赵很高兴

，他开始体会到成功的快乐。 一次去买打印纸时，遇到一个

也是开打字复印店的同行，交谈中对方说他的店每个月能

有2000多的收入。小赵很吃惊，自己一个月辛苦下来才赚几

百块，对方是怎么赚到2000多的呢？小赵找一个同学帮忙看

店两天，他自己跑了很多地方，细心地观察了海口的多家打

字复印店。他发现很多店承揽有很多业务，比如制作名片、

刻章、刻字、课件制作、绘图等。而且很多店和一些大的公

司保持很好的关系，这些公司有打字复印都交给他们去做。

要扩大业务，仅靠自己是忙不过来的。经过几天的物色，小

赵出700元从另一家店挖了一个业务熟练的工人，把店里的许

多事都交给她打理，店里的业务也扩大到了名片制作、刻章

、水晶影象制作等。雇了工人以后，小赵有了很多的空余时

间，他开始联系一些杂志社、出版社和一些大公司，承揽了

许多打字业务。3个月后，小赵的打字复印店每月的收入也

有2000多元了。 在忙生意的同时，小赵没有放松自己。在业



余时间，他报名参加平面设计培训班，给自己充电。这样，

小赵在联系到平面广告的业务后，又多了一条赚钱的路，一

个月下来，出去各种费用，他的打字复印店月入有3000多。 

打字复印店开了一年多，今年国兴大道因扩建，两旁的土地

被征用，小赵只好把店关了。近期，小赵打算再物色一个好

的店面，再开个打字复印店，积累资金后再转行做大点的生
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