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E7_83_88_E6_8E_A8_E8_c123_281773.htm 我，和许许多多人

一样，普实的一名毕业生，但又 与一些人不一样的是，我今

年刚毕业。在校期间，听过了太多的就业抱怨，也了解到了

就业的如何之困难等等。对于当时的 我来说，深知一本大专

文凭很难在社会中立足，那时便有一点点想自已创业的念头

了，于是在大二的时候，与舍友一起联系 了个烤鸭代理商进

了一批烤鸭。在临放假前，我们俩，一人手拿二只烤鸭，一

间一间宿舍地敲门推销。想想当时进门前的心 情，是即矛盾

又刺激，进门前总得想好台词，且二人互相推攘，谁都不愿

做第一个进门的人，总觉得有那么一点点不好意思 ，毕竟面

对的是同校的学弟嘛。幸运的是，当时我们虽只推销了三天

，最后总结一下，二人各赚180多元。这点钱虽然不多， 但在

我们看来却总有种说不出来的感觉，至今仍然深记于心。 顺

带提一下，此次烤鸭事件，着实让我舍友风光了一回。为何

？想一想，当你在食堂打菜的时候，身后的学弟突然冒出这

句话：“瞧，那不是上学期卖烤鸭的那人吗？!”，那还不 “

风光”。从此，他对“烤鸭”一词开始过敏。 唉呀，一不小

心，对往事回顾太多了，呵呵，毕竟是学生时代的事嘛 ，况

且那时候也只当玩玩而已。话说回来，贸易通我一年多前早

就注册好了，当时因为在校，也没怎么在意，直到现在毕业 

了，才重现阿里。也是从毕业后，才开始在阿里论坛里潜水

深造。因此，我也只能算个新手罢了。看了太多太多前辈们

的创 业经历，充满了喜怒哀乐，有成功，也有失败，有开心



，也有悲伤。曾为某人的惊奇经历惊讶不止，也曾因某人的

一时失意 感慨万千。阿里中，人间百态，一一体现，才发现

，人生充满了这么多的精彩，而我，才正准备开始迈出左脚

中 ⋯⋯。 我见到“金子”也是因为一次偶然的机会。我喜欢

逛论坛，特别是北京一些论坛的商业版，我在某贴中看到了

这 种钥匙扣，在看到第一眼的时候，就有一种想拥有它的冲

动，冷静下来一想，这未尝不是一个卖点，那时，贴主报说

，此钥 匙扣在北京尚未现市，她属独家。钥匙扣的精致细巧

从图中看出是不由分说了，至于受欢迎度呢？这点对于一种

产品是否投 入市场才是最重要的因素。但不到一天，近一百

多楼的回复便打消了我的顾虑。后来我又想了一下，她第一

，我第二，这也 未尝不可，况且我住的地方属于郊区，周围

大学就有好几所，当前市场上的确尚未见到此类钥匙扣，可

以进行相应的市场开 拓。念头一闪，决定即下，机不待人，

前辈们的经验告诉了我这点。（想起了以前的竞选干部台词

：1%的机会有可能创造出 100%的成功，但0%的机会就只能

面对100%的失败）。 由于毕业前在校表现还算可以，毕业后

托学校介绍，进了一家公司， 薪金刚好可以满足日常的生活

开支，尚余一丝“帛缕”。但心中的那份创业激情不仅未尝

减少，反而因为看到机 遇而更加强烈。于是乎，费了九牛二

虎之力，总算与厂家的销售经理取得了联系，方知此产品也

是他们的专利，他们的业务 主要是海外。我跟他表明了我对

此产品的兴趣及订货意向时，他也很爽快地答应了，并将相

关种类，颜色，规格等用电子邮 件形式发送给我。当晚，我

将数量，总价等估算了一下，并仔细地一一罗列好，于第二

天回复过去。接下去涉及到敏感的话 题，便是付款方式：先



付款后发货。对于这个问题，我仔细考虑了一下，因为阿里

上常说，网上骗子多，且看了那么多例子 ，不得不防啊。问

过朋友，朋友也说：“钱是你的，你给不给是你的权利，货

是人家的，人家给不给是看你的钱 ”。于是，我心一横，算

了，大不了就当晚毕业一个月好了，就将钱直接汇了过去。

当然，结果是知道的，我的运气还 不错，没遇到骗子呵。 接

下去便是等货的日子，当然，我也不能闲着。突然想了个“

钓 鱼计”，即先把照片全部发到郊区最主要的二个网站上，

但不留下联系方式，先吊一吊大家的胃口。果不其然，有些

回 贴称其精致，有的回贴称其漂亮，最主要的是，更多的回

贴和我的想法吻和，询问购买“坐标”。四天后，厂家 的货

一到，我马上回贴报上联系方法。有的人问我店面在哪，有

的人问我是否能送货上门。但其中有一人直接发信息过来： 

我对你在网上卖的钥匙扣很感兴趣，想批量进一些，能否见

面谈一下价格？原本我还只想自己零售，没想到还能批发。

第二 天，见面后谈妥价格后，他说先下定了一百个，试探一

下市场，如果可以的话，将来再大批量合作。我想也是，数

量虽小， 但只要还有合作意向，前景还是一片乐观的。就这

样，成就了进货以来第一批小单子。 当然，还得回到零售方

面，由于正常工作日得上班，回到家后也差不 多晚上八点了

，因此只有周六，周日有时间而已。况且无实体店为基础，

于是，决定采取摆地摊方式进行零售，地点当然选 在学生最

多，且经常逛的商业街咯~(毕业前的街可不是白逛的哟)。 可

是，事情并不是想像中的那么简单，我会想到摆摊，其他在

校大学 生也会想到咯。所以，当我去那到边的时候，好地点

差不多都被占了，有卖袜子的，有卖藏饰的，有卖手机配件



的，也有卖 一些家居摆饰品的。不得不感概，一代比一代强

啊。虽如此，我也找了个地开始了我毕业后的创业。 刚开始

，事态正常的发展，围观的人多，都称赞手工巧，东西精致

， 还问是否我亲手制作。我当然予以否定的答复，并回答说

虽不是我亲手制作，但也是工人拿着钳子一个弯一个角折成

的，也 是人家的汗水结晶。并举例说明了此钥匙扣不同于其

他钥匙扣之处：一、虽为钥匙扣，也可以挂在包包上，作为

包包扣之用 ，此为时尚女孩之选；除掉小扣扣，可以当家居

摆设，尽显奇特；可当儿童玩物，但只限三岁以上儿童，以

避免误食。二、 车身主要以合金及塑料作成，遇水不生锈，

不用担心老化问题，易于保养。三、车身小重量轻，易于携

带，且时尚前卫，精 致小巧，人见人爱。四、物美价廉，相

同产品类型而言，价格容易让人接受。经我这么一说，一些

本来有些心动的人自然乐 意购买了。中间发生了个小插曲，

管摊的工作人员看到我是新来的，生意还可以，就想收费。

但我表明了我刚毕业想创业的 急切心情，正所谓晓之以理，

动之以情，才勉强得到了和其他同学的待遇：免费。看来天

下真的难有免费的午餐哦。 收摊回家后，小算了一下帐，摆

的三个小时摊，平均一下差不多每小 时赚了40元。冷风没白

吹啊。也应了一句话：一分耕耘一分收获。 以上仅仅是粗略

地描述了一下我的部分经历而已，当然，具体的销售 情况还

得看当地的环境而决定。 小结一下，此产品的市场还是广阔

的。 首先，市场尚有足够的空间，有足够施展手脚的天地。

我仅是以一人 之力而为之，虽有种种销售想法，却只恐心有

余而力不足，客观条件不允许，主观再怎么努力也无济于是

，这点大部分人应 该没有顾虑。 其次，正如我对顾客所说，



此钥匙扣有四优，功能优，材料优，性能 优，价格优，比较

容易让消费者接受。 再次，网上网下齐销售，双管齐下，即

可批发，也可零售。经营方式 多样化。 最后，此产品有多个

品种，各个品种又有多种颜色，这也是其他商品 的单一性所

无法比拟的。 总之，我对这块“金”是充满了信心。至此拿

出来与大家 一起分享，就是想帮助一些想创业的朋友，特别

是尚在寻找创业机会的毕业生们。市场不是某个人的，而是

大家的。同分一 杯羹，服务更多人，这样市场才有活力。坚

持，恒心，毅力，机遇，相信我们都会成功。 有兴趣的朋友

可以留下你们的邮箱，与省会市县等，我会提供相应的资料

及信息。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。详

细请访问 www.100test.com 


