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E4_B8_9A_E4_B8_80_E5_c123_282034.htm 我大学毕业已经一

年了，看着和我同一届的学生一个个陆续的找到了工作，开

始了他们的工作生涯。我又将何去何从？听说现在很多大学

毕业生从学校毕业后就直接走上独立创业之路，作为一个刚

毕业的大学生，我也想走他们的道路，去找到一条成功的捷

径。在学校时就觉得自己工字不出头，从来不想给人打工，

我觉得创业才是自己最适合的道路。我开始访问了一些有创

业经验的学长，他们建议我先进入到某些企业工作几年，学

习一些实际操作技术和企业管理模式后再作打算，我同意了

。 经过一番努力，我顺利通过了一家计算机网络公司对我的

考核，进入这家公司工作。这是我所期望的，因为不管以后

走哪条创业道路，学习一些计算机网络知识肯定会有帮助的

。最后我被公司分配到网络销售部门，我开始从事在网上的

销售工作。我的工作很出色，受到了主管的多次表养与嘉奖

，但我并不满足于这些，我希望能到跳到其它岗位上工作，

因为这样我就可以学习到一些其它的经验。但我的想法并没

有实现，老板不同意我的做法。一气之下，我便离开了那家

公司。到这为止，我才仅仅在那家公司工作了一年，就带着

一颗壮怀满志的心开始了我自己的创业之旅 从择业到创业，

这是就业观念上的一个重大转变。我一时找不到适合自己的

项目，不知如何将自己的所学和经济效益联系在一起，如何

在社会上找到自己的一块新的自留地来证明自己的能力，并

创造出经济价值。经过反复思考，我决定从事网上销售产品



。我很庆幸自己在工作时学到的知识，并利用这些知识开始

在网上发布各种广告，出卖一些汽车零件。因为我的家乡是

南方五金城，在这方面的货源会比较容易获得。 大概一周后

我收到了来自南京的一份买单，并要求我过去交易，我没想

到网上销售会这么容易，一时喜出望外。但有个问题，对方

需要我拿货过去，而且销售额才几百元，我计量着我的车费

和住宿费都要几百元，肯定要亏，不过也亏不了多少。最后

我决定独自进行这场交易。这就当作是我的第一次经历吧！

我马上拟定好了一份合同，第二天就到了南京，找到了那个

客户。可是那个客户却指这指那的，对我的货品大不满意，

说我提供的货物质地不够光滑细致，要求降低产品价格。可

是那天我们已经商量好了啊，而现在却要这种我根本没发接

受的价格！经过好几次讨价还价，我最终不得不以货品原价

卖给他。晕啊，这是原来价格的三分之二啊！我开始认识到

实际网上交易的困难。 不过，我也不会这么轻易放弃的，我

继续发放帖子，每天对着电脑要坐上十几个小时。几个星期

后，我又碰到了一个在重庆的顾客，需要我这里几千元的货

物。基于上次的教训，我这次先得和他谈好大概的价钱，他

爽快地答应了。我又开始准备，货源，运输。资金还是我向

别人借的，我想这次我一定会做好的，我当时这么想。然而

一番忙碌下来，到最后签完字后他说货款要过几天才能到，

希望我先回去，我当然不肯，结果我不得不先在重庆住下来

，而这一住就是半个月，我实在无法忍了，多次催那个人，

当我最后一次打过去的时候，他关机了。我顿时傻了，知道

自己被骗了！结果，这次生意没做成，却又亏了几千元。 之

后的日子里，我更是灰心之极，因为除了有小笔的生意外，



根本无人问津。经过上两次的经验教训，我再也提不起精神

做这方面的生意了，想起在以前的公司，我都收入几万元了

。毕竟我还没有丰富的社会经验以及承担风险的能力，大学

生创业比我想象的要难的多啊！最终我还是决定放弃创业。

可是有个疑问：难道我毕业一年就开始创业真的错了吗？
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