
高中开始挣学费大学期间开店当上老板 PDF转换可能丢失图

片或格式，建议阅读原文
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E4_B8_AD_E5_BC_80_E5_c123_282089.htm “我这里有名绵阳

师院的实习生叫廖江鸿，小伙子太优秀了！从高中开始就自

己挣学费，现在在大学期间就开店当上老板。不仅如此，人

家现在创办的网站招集全国的大学生共同创业！”近日，新

皂中学的一位老师打进本报新闻热线兴奋地说。 收到线索，

记者随即对此进行了采访。 新生开店 生意兴隆 廖江鸿，绵阳

师范学院中文系03级2班学生。记者采访他时，他正在他经营

的洗衣店里忙活着。洗衣店就在学校里，顾客几乎都是在校

大学生。“生意一直都不错，估计是现在的大学生都不爱洗

衣服！”瘦小的廖江鸿笑着说。 2003年，廖江鸿考上了绵阳

师范学院中文系。具有高中打工的经历，加之头脑非常灵活

，廖江鸿一直在琢磨如何利用校园寻找商机。刚到校不到两

个月，廖江鸿便通过市内一家洗衣机销售商家争取到资金，

在学校开起了校园洗衣房，“几乎没怎么宣传，生意出奇地

好，每天要干十多个小时，还请了人。”大二下学期时，他

发现身边同学经常来借他兼职时所骑的自行车，索性便向同

学借了2000多元，在旧货市场淘了40多辆二手自行车，做起

了校园自行车出租行的生意。“一个小时两元钱，前来排队

租自行车的学生起串串。”一周几百元的回报让他消除了当

初的担心，从而更坚定了自己的创业之路。 遍地商机 “廖总

”多种经营 通过兼职打工，廖江鸿发现，我市很多家电通讯

商家和一些销售公司都会不定期的需求一大批的促销、宣传

等人员，经常四处觅人。而校园内的大学生就可以通过这种



兼职实现勤工俭学，并积累社会经验。于是，通过努力他在

一个月内，联系了市内50多家销售商，代理招聘业务。随后

，他又在各大专院校贴出兼职招聘信息，给学生提供兼职工

作。半个月后，30多名大学生获得了兼职的机会。而他也第

一次通过商家的提成挣到了600多块钱。两年来通过在他那里

登记找兼职工作的学生已有几千人次，每组织一次促销活动

，他便能赚得数千元。 正因为这样，从大二以后，认识廖江

鸿的人中，无论是校内校外，很多人都习惯性地称眼前这个

二十岁的学生为“廖总”。 自主创业 大四男生成为网络CEO

“满足现状就等于慢性自杀”廖江鸿总是这样激励自己。喜

欢阅读《商界》、《发现》的他总是有新的创意。今年国庆

期间，经过长期的酝酿，他正式创办了由自己出任总负责人

的全国大学生联盟创业俱乐部，并开设了同名网站。俱乐部

实行以城市为片区,片区负责制经营，每个片区有1到2名当地

学生任主管并对绵阳总部负责。目前，绵阳、江油、成都的

工作已经铺开，西南其他地区的业务也正在落实当中。“如

今名声四起的中华英才网，几年前也就是几张桌子上放几台

电脑。只要自己肯钻，什么事都有可能发生。”面对网站的

发展，廖江鸿踌躇满志。 100Test 下载频道开通，各类考试题
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