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沙拉3元一碗，还有茶馆、咖啡馆，生意都非常不错。不久前

，西湖职高举办技能贸易节，学生们在拍卖来的“摊位”上

当了一天小老板，尝到了动手创业的乐趣。为了让学生了解

创业流程，学校还设置了模拟工商、税务、卫生防疫、消费

投诉等部门，大家必须为自己摊位办好所有的手续才能开张

，还要象征性地纳税5元。 真刀真枪全真模拟 据《文汇报》

报道，在浙江省湖州市职业技术学院，有一个2000平方米的

大学生创业园，涌动着浓浓的商业气息。这里，有36家学生

自己创办的公司。这些公司都进行了“工商登记”，都要“

财务报账”，都接受“职能部门”监督，经营范围涉及各个

行业领域，俨然就是校园内的一个“繁华商业区”。其实，

这只是湖州职业技术学院的学生进行创业的一个“全真模拟

”。 这些公司都有公司名称、法定代表人、公司章程、管理

机构和模拟的营业执照等，基本实现与社会的无缝接轨。学

校则通过大学生服务管理中心对公司的日常经营进行宏观管

理，在年底对这些公司进行综合性的审核，优胜劣汰。创业

公司面对的学生市场是完全真实的，艰难创业的体验也是完

全真实的。有多家公司因经营不善已在竞争中被淘汰⋯⋯ 大

学生创业园的创意，来源于学校对人才培养模式转变的思考

。“在高职教育改革中，高等职业教育更应关注培养学生主

动创造就业机会的能力，而创业教育正是其关键。”湖州职

业技术学院党委书记杨柳说。 该校后来在全校范围内开展了



一次创业设计大赛。经过比赛，学校选出了一批符合条件的

可行性方案，并与学生一起进行完善和修改，最后确定了首

批准许在校园内经营的20余家学生创业公司。同时，学校介

入管理，创造一个准社会化的创业环境，形成一个在课堂之

外、校园之内的创业教育体系。 学校向这些公司发放了“校

园经营许可证”，并为他们提供场地和办公设施，只象征性

地收取低廉的场地租用费和水电费。这一创业平台很快受到

了学生和家长的热烈欢迎和支持。在学校里，创业园区不仅

是一个普通的校园商业区，更成为了800多名学生模拟现实社

会环境的实训基地。 陆群卫是湖州职业技术学院的毕业生，

作为学校首批参与创业园的佼佼者，现在已是湖州益格电脑

公司的老总，走上了真正的创业之路。在学校参与学生创业

公司的经历使他毕业后大大减少了与社会的磨合期，所以毕

业后他直接开办了公司，一切都驾轻就熟。如今，他的公司

经过短短两年的发展，已经拥有资产近百万，员工13人，在

湖州电脑行业中已有较大影响力。 杨柳认为，发展高等职业

教育，要特别注意不能简单地把它看成是以适应就业需要为

目标的就业教育，而要看作是可保证持续发展的创业教育。

通过高度重视高职学生的创业教育和创业实践，再经过创业

培训、专家指导，引导学生由被动就业向主动创业转变。 大

三学生筹资百万办网站 上海对外贸易学院法学院大三学生周

强，筹资100万元办起的“大学城在线”网站最近挂牌成立，

主要为松江大学园区的学生提供学习、求职、娱乐、电子产

品低价团购等服务。松江大学园区学生数量已达5万余人，一

批头脑活络的学生瞄准校园商机自主创业。 小周这笔创业注

册资金，主要来自作为企业家的父母的资助。目前，他手下



已有10多位员工，负责技术、管理、会计、编辑等。小周和

伙伴们对网站各版块进行设计，如学习版块包括培训信息、

各类英语考试、计算机考试、资格类考试等内容。网站编辑

们从各大收费学习网站买下学习资料，放在网上供同学们免

费下载。为开好“网上商城”，小周等人联系到多家电脑品

牌厂商，通过团购方式，方便同学们以较低价格购买。网站

提供免费服务，但每月运营花费需6000多元，企业如何生存

？周强认为，网站访问量越大，积攒人气就越多。人气背后

是市场潜力。他表示，商家广告投放和资金赞助是公司今后

主要的盈利点。 在外贸学院，像小周这样的“学生老板”还

不少。园区学生一条街上，一些外贸学院学生租门面开小店

，卖小挂件和文化用品的居多。市场营销专业学生杨晔在园

区开了家广告公司，经营校园宣传册设计制作、平面广告、

灯箱广告等业务。小杨今年毕业，他和同学们拿到的毕业纪

念册就是自己公司做的，而新生手册也是他们印制的。金融

学院学生小徐瞄准园区会展服务开办公司，前不久在校内为

一著名汽车销售公司做展示，吸引了许多学生观摩。 记者了

解到，这所外贸学院将创业教育作为学校教育的重要组成部

分，学校在园区学生一条街上设立创业基地，用玻璃墙面分

隔出十几个单间，待全部建成后将吸引在校生来此创业。学

生在创业基地办公司，学校第一年实行零租金，第二年视运

作情况收取低廉费用。学生也可以在学校扶持下进行模拟创

业。例如，学校打算将毕业生就业推荐、勤工助学市场拓展

等服务项目挂牌，通过招标由学生团队“承包”某个服务项

目，再向学生“采购”服务，让学生有更多接触市场、锻炼

创业能力的机会。 办公司能满足学生创业瘾 4月10日，浙江



省舟山市大学生素质拓展计划在浙江海洋学院海洋科学与技

术学院开始试点。作为素质拓展计划一部分，该院为让学生

模拟创业，已于去年10月办起了大学生创业中心。这一模拟

创业的实践活动今后也将在学院进一步开展。 就业压力的增

大及用人单位择人观念的改变，对大学生实践能力提出了更

高要求。素质拓展计划就是鼓励学生积极参与社会实践，鼓

励自主创业。学生实践经历将加以量化考核，合格者将发给

素质证书。在今后大学生求职时，素质证书也将成为用人单

位录用的参考依据。 该院的大学生创业中心，由大海洋科技

公司、从事家教家政服务的“绿舟教园”和“晶锐电脑”组

成，给学生提供了良好的校园创业实践环境。大学生创业中

心负责人之一高鹏老师说：“大学生创业中心给了学生锻炼

和发挥的空间，如在创业中心‘晶锐电脑’进行模拟创业的

同学，今后到任何一家电脑公司，都能很快适应。” 现在“

晶锐电脑”担任“总经理”的大三学生姚琦说：“‘晶锐电

脑’完全按照市场化进行运作，主要经营电脑组装，机构也

完全按照公司模式进行设置，‘总经理’下设6个部，分别负

责电脑维修、配件采购等。这几个月与社会上专业电脑公司

抢生意，使我真正体验到了什么叫竞争、什么叫压力，同时

也学到了不少管理经验，使我逐步从一名腼腆的男生转变为

一个成熟的管理者。” 除了浙江，最近，青岛大学校园内出

现了300多家新公司，而且这些公司都是同学自发临时组成的

。原来，2000多名同学正在全力备战第五届全国“挑战杯”

大学生创业大赛，“纸上谈兵”过一把创业瘾。据了解，今

年是这项比赛参赛人数最多的一年。 青岛大学团委的吴老师

在接受《青岛早报》记者的采访时表示，这与近年来就业压



力增加、学生创业意识增强有关。比如几个馋嘴女成立小吃

部就这样说：“我们几个女同学都喜欢吃零食、小吃，我们

的创意是成立一个小吃总部，专门代理、推广各种零食和名

小吃，一定会有市场。”计算机专业的任同学说，别小瞧了

女生嘴边这些不起眼的零食、小吃，如果做成一个专营公司

肯定大有前途。 “我发明的充气马甲专门给高空作业的蜘蛛

人穿，穿着它失足落下也不会受伤。”机电工程学院的曹同

学自信地说，他这种充气式安全马甲被称作高空自动救生系

统，成立公司大量生产后可以广泛应用于高空作业、海上救

生、飞机低空失事等方面。曹同学的这个发明在山东省大学

生机电产品创新大赛中获得一等奖，目前已顺利通过国家专

利局的初审。 “开酒吧多老土，我们要开个醋吧。”会计系

的王同学说，虽然她学的是会计，可是对经商很有兴趣，她

和同学想建一个时尚醋吧，也就是让人喝醋的地方。王同学

说，顾客在醋吧里可以喝到加冰、加水、加雪碧、加果汁、

加冰激凌的各类醋饮料，比起喝酒来既时尚又能养颜、防肥

胖、降血脂，肯定能得到年轻人的追捧。目前这种公司只在

全国少数几个大城市里存在，潜力还很大。 “同学们的创意

虽然并不是都能实现，但是模拟创业也能让他们学到不少东

西。”吴老师认为。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直

接下载。详细请访问 www.100test.com 


