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E5_B7_9E_E5_A4_A7_E5_c123_282144.htm 目前，史晓亮除了

做扬州工艺品网站外，他还创办了扬州烟花三月写作网。据

史晓亮介绍，这主要是一个提供应用文写作的网站可以替客

户撰写产品介绍、企划书，营销方案等。此外，史晓亮还是

扬州一种地产矿泉水的市场总代理。这是他做的第一个面向

扬州整体市场的策划。目前，他的整个团队，约有60多人，

从策划到销售都是扬州大学各个学院的学生。目前他们正在

着手矿泉水的宣传海报、传单、广告词等工作，据说不久后

将正式向市场推广。 心有多大，舞台就有多大。史晓亮的创

业经历给了许多在校大学生以有益的启示，而他身上所具有

的那种不畏困难、永不言败的精神，不怕吃苦、敢于创业的

精神和不断进取、勇于创新的精神，正是我们这个时代所需

要的。最后史晓亮告诉记者说“对于我，那些年挣的钱似乎

没有那么重要，我得到最多的还是经验方面的东西。如果说

最初的时候我的成功有了太多的偶然性，那么，我想我后来

的成功则有了更多的理由和筹码。” 休学创业备尝艰辛 虽然

已经有心理准备，但刚到北京的日子比预想中的还要困难，

甚至有几次史晓亮都有了打退堂鼓的念头，然而他还是咬牙

坚持下来了。几经波折，史晓亮终于在中关村附近找到一间

由车库改装的阴暗的地下室，跟别人合住，条件很差。平时

史晓亮省吃俭用，每天的伙食费开支不超过10元。刚开始，

他靠替别人抄写文稿、去电脑公司揽活修电脑、帮别人散发

广告传单赚取一点收入维持生活。渐渐地，他觉得这不是他



真正追求的生活。 “要想在北京有自己的立足之地，必须有

一技之长”。史晓亮果断地对自己说。于是，他一边打工一

边参加了新东方的软件培训班。由于以前学的是中文专业，

一下子改学计算机程序设计，史晓亮觉得特别吃力，于是他

一边自己钻研一边向人请教。那一年春节，史晓亮是一个人

在北京的地下室里度过的，这也是他第一次一个人在外面过

年。2004年5月，史晓亮通过了ＪＡＶＡ认证的软件工程师考

试，而这种考试的通过率往往不到三分之一。谈起这段经历

，史晓亮显得很平静：“我从没有后悔，相反却值得庆幸，

在学校里想吃苦都吃不到。这样的一种经历将成为我今后创

业的动力。” 成功掘得“第一桶金” 2004年8月，怀揣软件

工程师证书的史晓亮在走进人才市场不久，就很快被清华紫

光公司聘用，参加了北京地税局综合信息管理系统行政处罚

模块的开发。这个系统比较复杂，先后有100多名软件设计人

员共同开发了三年多。史晓亮每天早上6点就要起床，乘两个

小时的车去上班，再连续工作十几个小时，有时凌晨两三点

才回到寝室。几个月后，当史晓亮成功完成任务时，他心头

却有了一种失落感。他觉得这种简单枯燥的编程工作，越来

越让自己失去灵性，而且如果一直这样下去，他最初到北京

来的梦想就永远不会实现。在一位朋友的点拨下，史晓亮又

有了新的想法自己开一家公司。 2004年12月底，史晓亮终于

在中关村创办了属于自己的公司北京网络方舟科技公司。然

而，在中关村，像他这样规模的公司多达三四万家，刚开始

的时候，没有一个客户上门。一天晚上，与史晓亮同住一屋

的朋友开玩笑地对他说：“你怎么不到电线杆上去贴广告啊

！”于是，史晓亮立即打印了40份广告，趁着夜色走上街头



，第一次偷偷摸摸地在电线杆、楼道墙壁上为自己的公司做

起“宣传”。令史晓亮意外的是，第二天他居然接到了第一

笔业务。他清楚地记得，当拿到第一笔做网站的2600元报酬

的时候，心中那份高兴劲今天想起来都激动不已。后来，凭

借扎实的技术、吃苦耐劳的精神和良好的管理能力，史晓亮

的公司连续接到不少项目，在短短几个月时间内就获利十多

万元。 有了“第一桶金”，史晓亮又开始为自己确定新的发

展目标：涉足电子商务。在帮助郑州的一个客户维护工艺品

网站的过程中，火爆的交易量触动了他，他立即想起了扬州

的工艺品，无论是在文化内涵还是市场名气还是品种数量上

都要远远超过郑州，而且时下的扬州正在大力推进全民创业

和文化产业，急需既有市场头脑、商业运作经验，又有良好

的经营理念的商务人才，“天时地利人和”，自己何不抓住

这个商机呢？ 史晓亮觉得，搞电子商务，网络技术仅仅是一

个基础和平台，更多的还要靠广告宣传、营销策划去打开市

场，然而自己在市场营销、项目策划、广告宣传方面的知识

显然还不能适应未来发展的需要。在经过多次反复思考后，

史晓亮做出了一个令同行意外的决定：回校复学，进一步充

实自己，边学习边创业。他相信：一个人只有站得更高，才

能看得更远。 复学创业两不误 2005年7月底，史晓亮回到久

违的校园。开学以后，他的课余时间也排得满满的，到图书

馆查阅资料，登门拜访专家，听取他们对创建“扬州工艺品

网”的意见。课余时间，他骑着一辆自行车，走遍扬州的大

街小巷，与扬州工艺品生产厂家交流磋商，了解各方面的信

息。 2005年12月28日，在学校的大力支持下，由史晓亮投

资10万元的“扬州半塘科技咨询公司”终于获准注册，并顺



利拿到了营业执照。史晓亮说，他已经做好了扬州工艺品网

站的简体中文版，正在做英文版和繁体中文版，他要通过他

的网络，把扬州的工艺品推向东南亚，推向全世界。 创业之

余，史晓亮一方面继续提升自己的专业技术。不久前，他刚

刚通过了“多媒体工程师”的考核，正在为参加“国际电子

商务工程师”考试做准备。去年10月，史晓亮还为身边的大

学生进行“大学生创业漫谈”演讲。通过讲述自己两年来创

业的艰辛经历和他对大学生活的一些看法，鼓励同学们在大

学四年中多锻炼自己，切不可虚度大学生活。同学们也普遍

认为，史晓亮在创业取得初步成功后，还能冷静地看到自身

的不足，重新回到校园学习，这一点实为不易。 “创业明星

”史晓亮休学创业后重返校园的事迹经媒体报道后，在扬大

校园里引起了不小的涟漪，郭荣校长充分肯定了这一典型的

作用。2005年底，史晓亮以“离校休学成功创业入校复学”

的独特经历，成为“江苏省十佳青年学生”；今年3月27日，

史晓亮又被共青团中央授予“全国优秀共青团员”的光荣称

号。荣誉之下的晓亮没有停止前进的脚步，回校后的他新点

子更是层出不穷，也带动了一批同学进行共同创业的尝试。

他的同班好友刘颖如是说：“如今，动脑筋、想点子创业可

能已成了他的一种习惯。另外，他不但自已创业，还带动了

身边的一些同学起学软件编程、做网站，做业务，既提高了

他们的动手能力，同时也缓解了他们的经济压力，确实不容

易。” 史晓亮的故事已传遍了扬州大学。老师和同学们提起

他来也是赞誉有加。扬州大学党委副书记芮鸿岩这样评价：

史晓亮的经历让我们看到，他不仅有着创业的意识和胆识，

最为可贵的是，他能“创然后知不足”，还能重新回到学校



，边创边学，很好地处理了创业与学识的关系。 目前，史晓

亮除了做扬州工艺品网站外，他还创办了扬州烟花三月写作

网。据史晓亮介绍，这主要是一个提供应用文写作的网站可

以替客户撰写产品介绍、企划书，营销方案等。此外，史晓

亮还是扬州一种地产矿泉水的市场总代理。这是他做的第一

个面向扬州整体市场的策划。目前，他的整个团队，约有60

多人，从策划到销售都是扬州大学各个学院的学生。目前他

们正在着手矿泉水的宣传海报、传单、广告词等工作，据说

不久后将正式向市场推广。 心有多大，舞台就有多大。史晓

亮的创业经历给了许多在校大学生以有益的启示，而他身上

所具有的那种不畏困难、永不言败的精神，不怕吃苦、敢于

创业的精神和不断进取、勇于创新的精神，正是我们这个时

代所需要的。最后史晓亮告诉记者说“对于我，那些年挣的

钱似乎没有那么重要，我得到最多的还是经验方面的东西。

如果说最初的时候我的成功有了太多的偶然性，那么，我想

我后来的成功则有了更多的理由和筹码。” 100Test 下载频道

开通，各类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


