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少 “女人和孩子的钱最好赚”，上海人对儿童的投资占整个

家庭收入的40％，是全国最高的（其他的地区是20％左右）

，所以在上海开童装店是比较有市场的。 2.选址要充分考虑

周围的消费能力。 开店一般是在物质充裕、文化层次比较高

的地方，例如商业区、中高档住宅区等。开店前要从多方面

进行充分的调查，包括：店铺所在地人口分布情况，附近聚

集的企业性质，本区域消费能力，有无同类店铺等。此外还

要寻求好地点与房租之间的平衡点。 3.装修要注重视觉效果 

装修好坏与否是比较重要的一方面，装修时要注意吸引眼球

，而不一定要追求如何昂贵。另一方面，对于那些准备开连

锁的创业者，一定要保证连锁加盟店的统一形象，包括注

意CI、VI的形象视觉效果。 4．科学合理的运作模式。 尽管

在创业初期，出于降低成本的考虑可以使用家族企业的模式

，而且因为都是自己的生意，干劲也会比较足；但随着逐渐

做大，家族式的管理将会影响效率，所以起步之后的发展壮

大过程中一定要逐渐引入一些现代的管理思想。 5．重视服

务营销观念。 有些经营者往往忽略了对员工服务质量的要求

。应当要求员工用真诚的心去对待客户，上班的时候需要保

持很愉快的心情，决不要带着压抑的心情去接待客人。无论

客户有没有消费，都要给予优质的服务。例如看见小孩子的

鞋子湿了，东西脏了，一定要帮助他们尽力解决困难。这种

服务很重要，虽然他这次没有消费，但会觉得你很亲切，会



记着你，下次如果需要就会过来。这是一种潜在的广告，一

定要做好，不能急功近利。 此外，选择加盟现有的公司可以

少走很多弯路，不失为一条捷径。加盟店会给你提供一个模

式、一个场景、一个平台供你去发挥。 100Test 下载频道开通
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