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、“大学毕业先就业还是先创业”等等有关大学生的话题一

年比一年强劲，观点争论也日益高涨。有问题必然有争论，

有争论必然有研究分析。专家们透过大学生待业的庞大数字

，仔细研究发现，大学生毕业找工作并不难，就业难在有业

不就。 不就业的原因多多，其中一个很大的因素是，大学生

都在想自己创业，把心思都放在了找项目寻路子上，必然忽

略了就业。究其根本，除了现行的国家就业体制存在问题，

学校的就业指导出现漏洞，最重要还是源于就业的“本人

”--大学生自身存在问题。我们这些“外人”只能是旁观者

“清”，可是解铃还须系铃人，必须让大学生自己认清形势

，从思想上转变，走出就业的“迷”，才是最本质的解决办

法。因此，我们必须倾听大学生的声音，让他们说话。 笔者

在走访了一些高校的大学生后，了解到，受社会上自主创业

呼声的影响以及国家对大学生创业的支持力度加大，原先存

在大学生脑海里的就业观念已经在发生变化，“去创业”正

如一团热烈的火焰冲击着无数大学生的头脑，纵观高校就业

史，从一开始的包分配，到部分包分配，到后来的竞争上岗

，再到提供就业路子的招聘会，到现在已经完全转变为提倡

“自主创业”，不能不说这是就业史上的一次革命。 虽然这

在国外已经是司空见惯的事情，可是在中国人的头脑里，这

可足够引起一场头脑风暴，也难怪社会上的各种声音此起彼

伏，但是“创业”毕竟是发展的趋势，而如今存在的各种大



学生创业失败的案例和受挫情形，只能说是一种新生事物在

开始出现时与周围环境发生的不相适应的碰撞，怎门办？想

办法转变思路，改善环境，营造良好的创业氛围，加快这方

面的指导和课程研究，制定一套与大学生创业相匹配的策略

，提供大学生创业方面的咨询、信息指导才是正道。 2005年

，北京某大学毕业生小张大三就开始在一家公司上班，毕业

时怀着跟学校里许多同学一样的“创业梦”，一心要自己去

创一番事业。她说，当时许多同学都想创业，都满口说创业

，可是真正去做的不多，都知道创业会很苦，会遇到很多困

难，还要有资金注入，但是具体这些困难是什么，要怎样来

解决？在办公司前一无所知。小张和另外三名男同学共投

资10万元注册了一个公司做电子商务，可是光筹备公司的办

公设施以及办各种证件就用去了三分之一的资金和好几个月

的时间，具体的交易一桩也没开始做。接下来，遇到了更多

的问题，可是没有想办法解决，而是绕过去，结果到最后，

困难越积越多，将所有的路全堵死了。资金用尽没有办法注

入，市场始终没打开，营业额几乎为零，最后只有宣布散伙

。小张说，公司苦苦撑了一年，到最后连吃饭都成问题，真

是噩梦一场，归根到底就是没有经验，只凭着一时冲动，以

为有了资金就能找到好项目，根本没有做市场调查和项目分

析。当问到如果再让你回到毕业那会儿你会怎样做？小张说

：我还会选择创业，冲动不是每刻都有的，像现在我终于费

尽心思找到这家收入一般但是稳定的工作，我只能说再跳一

家好公司，但是创业的勇气已经没有了，我希望能有选择项

目的基地，能给大学生创业更多的指导。 同样是2005年的毕

业生，小孟的运气就比较好，他大学一毕业就进入了同



校2004年毕业生小徐的公司，一同创业，做大学里的广告推

广。现在的客户做到了可口可乐、网易等大型的公司，可以

说小徐的创业是大学生成功创业的典范。小徐在学校时是学

生会资金部的成员，经常要外出联系公司企业拉赞助。从大

二开始，他就已经开始积累自己的客户，建立自己的社交圈

，并逐渐瞅准了替企业公司在大学里做推广宣传这一块儿。

通过仔细的调研和分析，没有毕业时他就成立了自己的公司

。当时他们的资金很幸运的解决了，同小徐一同创业的一个

同学的父亲是一家大公司的老板，他特地拿出资金来赞助，

并让小徐的公司用自己公司的品牌做，这在特许经营里属于

：商标名称。这给创业初期的小徐解决了最基本的问题，可

以一心做业务。经过几年的发展，公司的业务逐渐做大，知

名度提高了，市场前景全面打开。可就在去年，同学的父亲

突然提出，要回收公司，制止他们再继续用自己公司的品牌

。他要自己做，小徐没办法，拿出这几年公司的盈利又注册

了新的公司。这一周折，让正在发展期的公司缓和了好长时

间才又重新走上正轨。小徐说，虽然有市场项目分析，有资

金注入，但是最基本的公司之间的关系不清楚，稍一不慎，

就会掉进别人的陷阱，所以，在这方面还得加强学习。 因此

，我们说要创业，不是凭着一时的热情，更不是拿着资金找

项目，也不是盲目随从别人的成功。要先对自己感兴趣的项

目做深入的市场调查，做出全面的创业计划书。既不是照本

宣科，也不是凭空想象，而是要在全面了解、综合考虑的基

础上做出详细的解决方案，然后一步步的想办法，找路子。

如果这一切都没有做好，空有资金没有市场项目，或者没有

资金没有项目，只有一个梦想，那么就先就业，不要眼高手



低，从最基本的做起，瞅准一个项目扎进去，研究透，那机

遇就会在你努力的路上出现。 针对大学生创业选项目问题，

笔者采访了专门从事招商加盟行业的专业平台商机在线，公

司客服经理韩先生说，经常有大学生打来电话询问项目情况

，对适合做什么项目很疑惑。看来，大学生创业的目光已经

开始锁定连锁特许加盟这一块儿上来了，思路打开，剩下的

是如何引导，要在犯错误前将一切解决掉。副总裁王海丰说

：商机在线一直在关注大学生创业问题，我们的“专家指导

”、“创业知识”栏目都涉及了这方面的知识。28网站的新

版即将推出，针对大学生创业我们又设计了专门的版块，并

会请相关专家在线指导创业，将对要在连锁特许加盟方面创

业的大学生提供更多的咨询。 我们希望社会各界都来关心大

学生创业，并像商机在线一样提供最本质的帮助，最全面的

指导。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。详细

请访问 www.100test.com 


