
大学生创业完全手册！ PDF转换可能丢失图片或格式，建议

阅读原文

https://www.100test.com/kao_ti2020/282/2021_2022__E5_A4_A7_

E5_AD_A6_E7_94_9F_E5_c123_282414.htm 大学生创业优惠政

策 大学生创业完全手册政策关注大学生创业优惠政策近年来

，为支持大学生创业，国家各级政府出台了许多优惠政策，

涉及融资、开业、税收、创业培训、创业指导等诸多方面。

对打算创业的大学生来说，了解这些政策，才能走好创业的

第一步。根据国家和上海市政府的有关规定，上海地区应届

大学毕业生创业可享受免费风险评估、免费政策培训、无偿

贷款担保及部分税费减免四项优惠政策，具体包括： ■高校

毕业生（含大学专科、大学本科、研究生）从事个体经营的

，自批准经营日起，1年内免交个体户登记注册费、个体户管

理费、经济合同示范文本工本费等。此外，如果成立非正规

企业，只需到所在区县街道进行登记，即可免税3年。 ■自

主创业的大学生，向银行申请开业贷款担保额度最高可为7万

元，并享受贷款贴息。 ■上海市设立了专门针对应届大学毕

业生的创业教育培训中心，免费为大学生提供项目风险评估

和指导，帮助大学生更好地把握市场机会。 大学生创业必备

硬件 专家分析 大学生创业必备硬件 大学生有创业热情，但由

于经验欠缺、能力不足、意识偏差等原因，导致创业成功率

明显偏低。对此，大学生创业指导专家、上海市创业教育培

训中心校长徐本亮分析认为，大学生创业必须具备以下硬件

： 硬件一：经验 大学生长期呆在校园里，对社会缺乏了解，

特别在市场开拓、企业运营上，很容易陷入眼高手低、纸上

谈兵的误区。因此，大学生创业前要做好充分的准备，一方



面，去企业打工或实习积累相关的管理和营销经验；另一方

面，积极参加创业培训，积累创业知识，接受专业指导，提

高创业成功率。 硬件二：资金 一项调查显示，有四成大学生

认为“资金是创业的最大困难”。的确，巧妇难为无米之炊

，没有资金，再好的创意也难以转化为现实的生产力。因此

，资金是大学生创业要翻越的一座山，大学生要开拓思路，

多渠道融资，除了银行贷款、自筹资金、民间借贷等传统途

径外，还可充分利用风险投资、天使投资、创业基金等融资

渠道。 硬件三：技术 用智力换资本，这是大学生创业的特色

之路。一些风险投资家往往就因为看中大学生所掌握的先进

技术，而愿意对其创业计划进行资助。因此，打算在高科技

领域创业的大学生，一定要注意技术创新，开发具有自己独

立知识产权的产品，吸引投资商。 硬件四：能力 大学生由于

长期接受应试教育，不熟悉经营“游戏规则”，技术上出类

拔萃，理财、营销、沟通、管理方面的能力普遍不足。要想

创业获得成功，创业者必须技术、经营两手抓。建议可从合

伙创业、家庭创业或低成本的虚拟店铺开始，锻炼创业能力

。 大学生创业四大方向 虽然，如今创业市场商机无限，但对

资金、能力、经验都有限的大学生创业者来说，并非“遍地

黄金”。在这种情况下，大学生创业只有根据自身特点，找

准“落脚点”，才能闯出一片真正适合自己的新天地。 方向

一：高科技领域 身处高新科技前沿阵地的大学生，在这一领

域创业有着近水楼台先得月的优势，“易得方舟”、“视美

乐”等大学生创业企业的成功，就是得益于创业者的技术优

势。但并非所有的大学生都适合在高科技领域创业，一般来

说，技术功底深厚、学科成绩优秀的大学生才有成功的把握



。有意在这一领域创业的大学生，可积极参加各类创业大赛

，获得脱颖而出的机会，同时吸引风险投资。 推荐商机：软

件开发、网页制作、网络服务、手机游戏开发等。 方向二：

智力服务领域 智力是大学生创业的资本，在智力服务领域创

业，大学生游刃有余。例如，家教领域就非常适合大学生创

业，一方面，这是大学生勤工俭学的传统渠道，积累了丰富

的经验；另一方面，大学生能够充分利用高校教育资源，更

容易赚到“第一桶金”。此类智力服务创业项目成本较低，

一张桌子、一部电话就可开业。 推荐商机：家教、家教中介

、设计工作室、翻译事务所等。 方向三：连锁加盟领域 统计

数据显示，在相同的经营领域，个人创业的成功率低于20%

，而加盟创业的则高达80%。对创业资源十分有限的大学生

来说，借助连锁加盟的品牌、技术、营销、设备优势，可以

较少的投资、较低的门槛实现自主创业。但连锁加盟并非“

零风险”，在市场鱼龙混杂的现状下，大学生涉世不深，在

选择加盟项目时更应注意规避风险。一般来说，大学生创业

者资金实力较弱，适合选择启动资金不多、人手配备要求不

高的加盟项目，从小本经营开始为宜；此外，最好选择运营

时间在5年以上、拥有10家以上加盟店的成熟品牌。 推荐商机

：快餐业、家政服务、校园小型超市、数码速印站等。 方向

四：开店 大学生开店，一方面可充分利用高校的学生顾客资

源；另一方面，由于熟悉同龄人的消费习惯，因此入门较为

容易。正由于走“学生路线”，因此在要靠价廉物美来吸引

顾客。此外，由于大学生资金有限，不可能选择热闹地段的

店面，因此推广工作尤为重要，需要经常在校园里张贴广告

或和社团联办活动，才能广为人知。 推荐商机：高校内部或



周边地区的餐厅、咖啡屋、美发屋、文具店、书店等。 大学

生创业避免三大雷区 “创业家园”网站创始人吴明华，大学

毕业后来上海创业，至今已3个年头了。期间，吴明华体验了

创业的甜酸苦辣，接触了形形色色的大学生创业者，对大学

生创业有着深刻的感受和认识。作为“过来人”，他提醒大

学生创业者，注意规避以下雷区： 雷区一：眼高手低比尔盖

茨的神话，使IT业、高科技业成为大学生眼中的创业金矿，

以至于不少学生不屑于从事服务业或技术含量较低的行业。

其实，高科技创业项目往往需要一大笔启动资金，创业风险

和压力都非常大，大学生如果对自身经验和能力认识不足，

对创业的期望值又过高，一开始就起点较高，很容易失败。

因此，大学生创业不妨放平心态，深刻了解市场和自己，然

后从小做起，从实际做起，第一步走稳了再走第二步。 雷区

二：纸上谈兵 缺乏经验是目前大学生创业中普遍存在的问题

，不少大学生创业者不习惯对其产品或项目做市场调查，而

是进行理想化的推断，例如：“如果有3亿人需要我们的产品

，每件售价100元，我们就有300亿元的销售市常”这种推断

方法是站不住脚的，而且常常起着误导作用。大学生在创业

初期一定要做好市场调研，一些可行性研究也可委托专业机

构进行，在了解市场的基础上创业，才能长久。 雷区三：单

打独斗 在强调团队合作的今天，创业者想靠单打独斗获得成

功的几率正大大降低。团队精神已成为不可或缺的创业素质

，风险投资商在投资时更看重有合作能力的创业团队。如今

大学生一般都有个性，自信心较强，在创业中常常自以为是

、刚愎自用，这些都影响了创业的成功率。因此，对打算创

业的大学生来说，强强合作，取长补短，要比单枪匹马更容
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